证券代码：002426                                    证券简称：胜利精密
苏州胜利精密制造科技股份有限公司
2019年06月04日投资者关系活动记录表
	                                                   投资者关系活动类别

	√特定对象调研           □分析师会议
□媒体采访               □业绩说明会
□新闻发布会             □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	Jimmie Newton   Indus Capital Partners
袁锋   Indus Capital Partners
徐怡如   Indus Capital Partners

	时间
	2019年06月04日    12:30-13:30

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书 殷勤
证券部专员 李蕴桓

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、介绍公司的主营业务
公司坚持实践“胜利智造未来”的发展战略，已成长为一家可为客户提供全方位制造支持的科技服务型企业集团。公司从事的主要业务包括智能制造、移动终端以及新能源业务。
智能制造业务是指为客户提供定制化的智能制造整体解决方案，包括智能制造产品和服务，定制化非标产品的生产研发和完整工艺流程的配套服务。其中，智能硬件主要有高精密检测设备、精密自动化组装设备和全制程自动化整线；智能软件目前以MES系统为主，专注于汽车行业和3C行业的制造执行系统；完整工艺流程的配套服务包括生产线的自动化改造与提升，生产线和智能工厂的定制化设计、软硬件定制和长期配套服务。公司服务于3C消费电子行业龙头客户的同时，也为航天军工、医疗器械及汽车装备等行业的全球龙头客户，提供全方位的服务支持。
公司移动终端业务包括移动终端产品和移动终端服务。公司研发生产的移动终端产品涵括了精密金属结构件、塑胶结构件、玻璃盖板、AR减反射镀膜等不同材质的定制化结构件产品，广泛应用于电视、笔记本电脑、智能手机，手表手环、AR/VR等可穿戴设备，及车载视窗等移动终端产品上。移动终端产品生产基近千亩，位于江苏苏州和安徽舒城，公司在3C消费电子等细分行业深度布局、踏实耕耘，取得了华为、三星、戴尔、索尼、联想、康宁、特斯拉、OPPO、小米等行业龙头客户的认可。
新能源业务指锂离子电池湿法隔膜的研发和生产，包括湿法基膜和涂覆膜。湿法隔膜广泛运用于三元电池，下游应用于3C和新能源汽车领域。公司生产的湿法聚烯烃隔膜，采用的是双向异步拉伸工艺，以UHMWPE等为原料，从投料端开始经过熔融塑化挤出、结晶分离铸片、取向定型拉伸、成孔萃取以及横向拉伸热定型等多道工序至牵引收卷后，再进行分切和时效定型。公司的湿法隔膜生产已实现全程自动化生产和实时在线监测品质，在收卷、时效完成及产品出货前均要进行严格的检测。
二、沟通公司在智能制造的发展战略
公司自2015年新增智能制造业务起，一直高度重视细分行业布局和技术研发投入。作为公司战略聚焦的发展方向，近年来，智能制造业务的营业收入、净利润依然保持快速增长。目前，公司智能制造业务包括苏州富强科技有限公司、芬兰JOT Automation Oy等子公司，同时，2018年公司在富强科技旗下新注入了OLED面板设备厂商日本Advancel，公司全球化业务的布局日趋完善，与原有业务的协同整合效应进一步放大，从高精密检测设备、精密自动化组装设备和全制程自动化整线的研发生产，到消费电子行业和汽车行业制造执行系统的定制，再到智能装配和智能加工工厂的设计集成，公司的智能制造业务已由3C消费电子行业，拓展到汽车装备、医疗器械及航天军工等行业。
随着5G时代和物联网的到来，国内OLED产业链的兴起，以及对半导体产业的高度重视与投入，公司的智能制造业务全球化和重点行业领先布局优势日益突显，在原有业务稳步发展的同时，高技术壁垒和多行业渗透度的不断提高，未来可持续市场发展空间广阔。同时，公司将以国家智能制造试点示范为新起点，推广和复制智能制造新模式，引领制造创新升级，持续提升公司智能制造业务的核心竞争力和整体盈利能力。
三、分析公司在新能源业务的发展规划
受全球动力电池市场的快速上涨，以及电池高能量密度要求的双重影响，湿法隔膜在锂离子电池隔膜中的占有率有望继续提升，公司2019年度湿法隔膜市场前景依然广阔。
2018年度子公司苏州捷力新能源材料有限公司为锂离子电池行业龙头客户提供湿法基膜和涂覆膜，已达产的湿法基膜产线共有8条，产能规模每年可达4亿平米左右，月均出货量超3000万平米，产品良率稳定在90%以上。2018年4月，公司重新任命苏州捷力总经理，加强内部管控，激励稳定核心团队，持续提升产线智能化水平和产能、良率；同时，苏州捷力不断优化客户市场结构，与战略客户共同发展，不仅为动力电池行业龙头客户如CATL等，提供月供应量超千万平方米的9-12μm湿法膜，还为国际日韩客户批量生产5-7μm的用于消费类电池的高端超薄隔膜。未来公司不仅将持续关注新能源汽车和能源产业动态，关注隔膜产线工艺和设备的发展趋势，而且会与行业龙头客户保持深度合作、共同发展，激励核心团队持续拼搏、共创未来，开启新能源业务新篇章。
[bookmark: _GoBack]综上所述，公司在智能制造业务的全球化战略布局、新能源业务的深度挖掘，对大客户的专业服务能力，以及技术高壁垒和规模化生产的竞争优势，确保了公司可持续发展的核心竞争力。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2019年06月04日



