证券代码：300773                              证券简称：拉卡拉
拉卡拉支付股份公司投资者关系活动记录表
                                                    编号：20190610001
	投资者关系

活动类别

	☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称

及人员姓名
	易方达基金：蔡荣成

	时间
	2019年6月10日

	地点
	公司会议室

	上市公司接

待人员姓名
	公司董事长：孙陶然

董事办公室：张祥凤

	投资者关系

活动主要内

容介绍

	公司董事长孙陶然介绍：

一、公司的经营模式。拉卡拉是一家以支付为流量入口的、为小B（小微商户）和大C（较高消费能力的个人）提供全方位的金融服务和消费服务的金融科技公司。以支付服务为流量入口，拉卡拉还为用户提供信贷、理财、积分消费、会员管理、电子商务、广告营销等增值服务，未来来自于手续费以外的增值服务收入会增长。

二、支付产业链。支付的参与方分为：1、账户侧，如支付宝、微信、银行等；2、收单侧，如拉卡拉、银联商务等；3、转接侧，如中国银联、中国网联等。拉卡拉处于收单侧，与支付宝、微信等是竞合的关系。

三、比较优势。拉卡拉的优势在于提供增值金融服务方面的能力，比如公司的创新收单不仅可以刷卡收单，还可以扫码、并支持语音播报等功能，此外公司的系统还具备给用户画像的能力、有良好品牌的影响力等优势。
四、渠道分润。公司2018年年报中对渠道商的分润增加，是公司阶段性发展优质渠道商、拓展优质商户的一种推广方式。

五、收入成长性。1、目前的收单定价政策是2016国家发改委和中国人民银行按照“借贷分离、统一费率”的原则制定，业内称“96价改”。从实际情况来看，目前收单侧的公司行业集中度较低，相比国外手续费率，国内费率水平非常低，且收单侧的分配比例也较低。未来随着行业集中度的提升，对账户侧和转接侧的议价能力都会提升，费率水平也会逐步提升；2、公司提供信贷理财、电子商务、广告营销、积分消费、会员管理等增值业务的能力和收入占比都会有所提升。

	附件清单

（如有）
	

	日期
	2019年6月10日


