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股票代码：002343       股票简称：慈文传媒       公告编号：2019-040 

 

慈文传媒股份有限公司 

关于对深圳证券交易所年报问询函回复的公告 

 

 

 

 

 

慈文传媒股份有限公司（以下简称“公司”、“上市公司”或“慈文传媒”）近

日收到深圳证券交易所中小板公司管理部下发的《关于对慈文传媒股份有限公司2018

年年报的问询函》（中小板年报问询函【2019】第 268 号，以下简称“问询函”），

公司对此高度重视，现将公司对问询函提出问题的回复内容公告如下： 

 

问题一、报告期内，你公司实现营业收入 14.35 亿元，同比下降 13.84%，归属于

上市公司股东净利润（以下简称“净利润”）-10.94 亿元，同比下降 367.93%，经营活

动产生的现金流量净额-1.02 亿元，同比下降 163.14%。2018 年各季度分别实现营业收

入 2.86 亿元、4.71 亿元、5.73 亿元、1.05 亿元；实现净利润 0.87 亿元、1.06 亿元、

0.52 亿元、-13.40 亿元；经营活动产生的现金流量净额-0.51 亿元、0.43 亿元、-1.79 亿

元、0.85 亿元。 

（一）请结合行业发展状况、业务模式、各业务经营状况、价格走势等变化情况，

说明你公司近三年营业收入持续下降的原因，并量化说明经营活动产生的现金流量净

额大幅下降的原因。 

【回复】 

公司主要从事影视剧的投资、制作、发行及衍生业务，移动休闲游戏研发推广和

渠道推广业务及艺人经纪业务。2016 年-2018 年，公司实现营业收入分别为 182,618.96

万元、166,560.31 万元和 143,503.05 万元，2017 年较 2016 年下降 8.79%，2018 年较

2017 年下降 13.84%。营业收入总体上逐年下降的主要原因系影视业收入逐年略有下降，

游戏产品及渠道推广业务收入 2018 年下降幅度较大。 

近三年来，占公司营业收入 10%以上的分行业收入变动情况如下表所示： 

单位：万元 

本公司及董事会全体成员保证信息披露内容真实、准确和完整，没有虚

假记载、误导性陈述或重大遗漏。 
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     营业 

      收入 

行业 

2018 年度 2017 年度 2016 年度 

金额 占比 
同比 

增减 
金额 占比 

同比 

增减 
金额 占比 

同比 

增减 

影视业 125,565.22 87.50% -0.91% 126,712.46 76.08% -1.93% 129,207.97 70.75% - 

游戏产品及 

渠道推广业 
17,734.61 12.36% -54.28% 38,786.99 23.29% -14.89% 45,572.03 24.95% - 

1、行业进入结构调整期，公司影视业收入基本保持稳定 

自 2016 年以来，中国电视剧行业在经历快速发展阶段后，进入结构调整期，总体

需求趋于饱和，电视剧生产和发行总数呈下降趋势，头部精品剧占据绝对制胜地位，

内容为王、以质取胜的时代正在到来。进入 2018 年，影视行业状况发生较大变化，整

体市场表现不佳。在政策调控和市场竞争的双重驱动下，行业加速了内容供给侧的改

革，去产能效果显著，制作方不断洗牌，制作理念从“以量取胜”转向“以质取胜”。

与此同时，网络剧、网络电影却出现了井喷式增长，付费视频市场规模快速扩大，成

为拉动和支撑中国文娱产业高速增长的新“引擎”。 

近三年来，公司积极应对市场环境的变化，坚定实施主打网台（网络端+卫视端）

联动头部剧、积极拓展网生内容（网络剧和网络电影）的战略，在不断推出精品电视

剧的同时，网生内容实现收入逐步增加，影视业实现收入分别为 129,207.97 万元、

126,712.46 万元和 125,565.22 万元，收入基本保持稳定，逐年略有下降。近三年确认收

入的主要项目情况如下： 

年度 主要项目 备注 

2016 年 
《楚乔传》、《老九门》、《特勤精英》、《致青春》、

《谜砂》、《示铃录》（网络剧） 

1、《楚乔传》为公司主投的头部大剧； 

2、各电视剧均实现了网台收入。 

2017 年 

《凉生，我们可不可以不忧伤》、《那年花开月正

圆》（参投）、《决战江桥》、《哀乐女子天团》（网

络电影） 

1、《凉生》为公司主投的头部大剧； 

2、各电视剧均实现了网台收入。 

2018 年 

《杨凌传》、《临界天下》、《极速青春》、《沙海》

（网络剧）、《那些年，我们正年轻》、《千门江湖

之诡面疑云》（网络剧）、《下一站传奇》 

1、原预计确认收入的公司主投头部大

剧《风暴舞》未能在报告期确认收入； 

2、《杨凌传》、《临界天下》仅确认了

网络端收入。 

从上表情况分析，可以看出公司影视业为应对市场环境的变化，也在进行结构调

整。期间，收入逐年略有下降的原因有：2017 年确认收入的电视剧项目较 2016 年有所

减少；2018 年预计确认收入的主投头部大剧《风暴舞》未能在报告期确认收入，同时，

原为网台联播剧制作的《杨凌传》、《临界天下》仅确认了网络端收入。 

2、游戏产品及渠道推广业收入受市场竞争影响，收入下降幅度较大 

公司游戏产品及渠道推广业收入由下属全资子公司北京赞成科技发展有限公司
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（以下简称“赞成科技”）实现。2018 年被游戏业内人士称为转折之年，也是产业环境

优化改革之年，版号审批暂停几乎贯穿整年，中国游戏产业整体收入增幅明显放缓。

2018 年 4 月至 10 月底，未有国产网络游戏审批通过公示，国产游戏在年内的表现达到

最低谷时期。截至 2018 年底，经审批通过的国产网络游戏数量仅为 2017 年的 20.5%，

移动类国产网络游戏数量仅为 2017 年的 23.3%。赞成科技受到监管部门严控游戏版号

的影响，新游戏无法申报版号，只能依托存量游戏用户支撑收益，新游戏产品数量及

游戏业务收入出现明显下滑；在多款新游戏无法按计划上线运营的情况下，造成了赞

成科技营业收入下降明显，渠道推广业务的推进和拓展虽同步开展，但因业务开展时

间有限，尚处于培植阶段，占比不高，并未对营业收入带来大幅度提升效果，因此赞

成科技 2018 年经营业绩同比明显下滑，同比下降 54.28%。 

3、2018 年公司经营活动产生的现金流量净额大幅下降的原因 

2016 年-2018 年，公司经营活动产生的现金流量净额分别为 10,114.74 万元、

16,107.46 万元和-10,170.00 万元，其中，2017 年度较 2016 年度上升 59.25%，2018 年

度较 2017 年度下降 163.14%。2018 年度经营活动产生的现金流量净额同比大幅下降的

具体明细及重大变化原因列示如下： 

单位：万元 

项目 
2018 年度 

发生额 

2017 年度 

发生额 
变动额 

变动 

比例 
重大变化说明 

销售商品、提供劳务

收到的现金 
162,938.77 171,708.15 -8,769.38 -5.11% 变化不重大 

收到的税费返还     无变化 

收到其他与经营活动

有关的现金 
1,650.39 4,479.23 -2,828.84 -63.15% 

主要系公司2018年收到

的政府补助款同比 2017

年减少 1,484.41 万元及

2018 年收回的经营性其

他应收款项同比2017年

减少 1,471.44 万元。 

经营活动现金流入 

小计 
164,589.16 176,187.38 -11,598.22 -6.58%  

购买商品、接受劳务

支付的现金 
143,557.35 134,835.65 8,721.70 6.47% 变化不重大 

支付给职工以及为 

职工支付的现金 
4,341.40 3,065.87 1,275.53 41.60% 

主要系2018年公司根据

市场薪酬行情适当调整

了全员工资水平，同时，

为职工缴纳的社保公积

金支出也随之上浮。 

支付的各项税费 10,666.84 16,983.96 -6,317.12 -37.19% 
主要系公司2018年实际

缴纳的企业所得税金额



4 

同比 2017 年减少

6,743.75 万元。 

支付其他与经营活动

有关的现金 
16,193.56 5,194.44 10,999.13 211.75% 

主要系公司2018年支付

银行承兑汇票保证金

8,000 万元及应收账款

保理业务保证金

4,129.13 万元。 

经营活动现金流出 

小计 
174,759.16 160,079.92 14,679.24 9.17%  

经营活动产生的现金

流量净额 
-10,170.00 16,107.46 -26,277.46 -163.14%  

（二）请结合业务的季节性波动情况、销售政策、收入成本确认时点、费用支出

进度等说明各季度营业收入大幅波动的原因，以及净利润、经营活动产生的现金流量

净额变动与营业收入不匹配的原因。 

【回复】 

1、公司各季度营业收入波动主要是由影视剧业务的生产制作和发行周期以及收入

确认政策所决定的 

影视剧的生产需要经过立项审批、剧本创作完善、拍摄、后期制作、审片、发行

等多道流程，影视剧在取得发行许可证（电视剧）或正式交片（网络剧）后方为完工

产品。影视剧收入确认政策为：在影视剧购入或完成摄制并经行业行政主管部门审查

通过取得《电视剧发行许可证》（网络剧无）后，影视剧母带转移并已取得收款权利时

确认收入的实现，并根据计划收入比例法配比结转相应营业成本。由于各影视剧项目

的生产制作周期、发行周期的不尽相同等因素，导致影视剧业务营业收入在各季度缺

乏规律性。 

2018 年，公司各季度符合收入确认条件的主要影视剧情况如下： 

单位：万元 

季度 
确认收入的 

主要项目 

实现营业 

收入金额 
备注 

一季度 《杨凌传》 19,622.64  

二季度 《临界天下》、《极速青春》 37,245.28  

三季度 
《沙海》、《那些年，我们正

年轻》 
42,919.68  

四季度 
《千门江湖之诡面疑云》、

《下一站传奇》 
25,620.79 

受《凉生》、《杨凌传》实际播出时间、

方式及集数等变化的影响，四季度调减

营业收入 12,009.39 万元 

2、公司各季度净利润与营业收入不匹配主要是由于销售费用、计提的资产减值损

失全年各季度存在不均衡所致 
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公司 2018 年首播剧目集中在三、四季度排播，针对 2018 年的市场环境，为保证

在播剧目的播出效果，公司加强了对全部剧目、艺人及慈文品牌的宣传，相应增加了

宣传费用支出；特别是公司出品的一部当代都市题材大剧出现了播出时间、方式的调

整，公司着重加大了对该剧的宣传力度。 

由于应收款项金额及账龄的变化，公司应收款项坏账准备计提金额各季度金额存

在较大差异，具体如下： 

单位：万元 

季度 应收款项坏账准备计提金额 

一季度 -7,949.72 

二季度 -6,807.14 

三季度 735.61 

四季度 12,243.77 

2018 年度，国家对文化娱乐行业监管政策收紧，游戏版号暂停审批，受此影响，

公司收购北京赞成科技发展有限公司股权形成商誉所涉及的资产组的评估减值为

86,607.27 万元，公司据此在四季度计提商誉减值准备 86,607.27 万元。 

3、公司经营活动产生的现金流量净额变动与营业收入不匹配主要是由于影视剧业

务收入确认时点与销售回款进度不一致所致 

公司影视剧收入确认政策为：在影视剧购入或完成摄制并经电视行政主管部门审

查通过取得《电视剧发行许可证》（网络剧无）后，影视剧母带转移并已取得收款权利

时确认收入的实现。 

公司影视剧销售回款进度与销售合同约定、播放进度、客户资金计划有关。公司

销售合同约定的收款进度一般为：签约 10-30 日后收 0-30%，客户收齐影视剧播放带等

资料 10-30 日后收 30%-40%，影视剧播出后 10-30 日后收取余款。公司客户主要为各

大电视台或国内知名网络视频提供商，与公司保持着稳定良好的业务合作关系，公司

实际销售回款进度会存在由于客户资金计划等因素，与销售合同约定不一致的情况，

但该等欠款的安全性相对较高。 

 

问题二、年报显示，你公司影视业务 2018 年实现营业收入 12.56 亿元，同比下降

0.91%，毛利率 1.70%，同比下降 40.35 个百分点。请结合行业状况、同行业可比公司、

主要成本构成、产品价格等说明毛利率大幅下降的原因及合理性，与同行业公司是否

存在重大差异。 

【回复】 
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2018 年，在市场流动性紧缩、内容消费习惯转变、行业监管政策调整及影视从业

人员税务风波等的多重不利因素影响下，影视娱乐行业经受了资本流出、项目减产或

延期、库存加剧、播出不确定性因素大增的多重压力，面临着前所未有的巨大困难和

挑战。在此整体环境和形势下，公司的生产经营也受到重大影响： 

1、公司为快速实现已完工影视作品的发行及平台排播，尽早回笼项目制作投入资

金，以求最大限度地降低公司的经营风险，2018 年确认首轮发行收入的各影视剧的预

计项目总收入（含预计二轮等发行收入）均较低，因此，公司根据计划收入比例法配

比结转的营业成本较多，导致各影视剧项目毛利率低。 

2、受市场调整、监管政策变化等的影响，原作为网台联播剧制作的项目（《杨凌

传》和《临界天下》），首轮实际发行收入仅确认了网络端的销售，其中：《临界天下》

以网络剧方式播出，《杨凌传》卫视端的发行工作推进困难，导致前述两个项目毛利率

大幅下降。 

3、《凉生，我们可不可以不忧伤》、《杨凌传》受播出时间、方式和集数等变化的

影响，最终实际结算价格较原销售合同价格下调了 12,729.95 万元，对公司 2018 年影

视剧业务整体毛利率造成不利影响。  

公司严格按会计准则及行业会计制度，合理归集剧目制作成本，与销售收入配比

结转营业成本。 

影视剧业相关业务毛利率与同行业可比公司的比较情况如下： 

同行业可比公司 
影视剧业毛利率 

2018 年 2017 年 

华策影视 23.77% 26.13% 

华谊兄弟 44.98% 39.90% 

华录百纳 49.05% 45.31% 

长城影视 -47.47% 23.11% 

唐德影视 9.14% 49.58% 

慈文传媒 1.70% 42.05% 

公司 2018 年度影视剧业相关业务毛利率与同行业可比公司相比，存在一定差异。

主要系受 2018 年行业环境影响，公司为尽快实现资金回笼，2018 年确认收入的影视剧

项目销售价格偏低，从而影响了公司影视剧业务的毛利率。 

 

问题三、年报显示，你公司游戏产品及渠道推广业务 2018 年实现营业收入 1.77

亿元，同比下降 54.28%，毛利率 68.88%，同比上升 16.21 个百分点。 

（一）请补充披露你公司主要游戏产品名称、盈利模式、上线时间、最近两年的
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用户量、活跃用户数、付费用户数量、ARPU 值、充值流水等；并说明渠道推广业务

的盈利模式、收入确认政策等。 

【回复】 

公司游戏产品及渠道推广业收入由下属全资子公司赞成科技实现。赞成科技主要

游戏情况详见下表《2018 年前十大游戏数据》： 

序

号 
游戏名称 类型 

盈利 

模式 
上线运营时间 

近两年充值 

流水（元） 

近两年付费 

用户数量（人） 

ARPU

值（元） 

1 疯狂拼图 休闲益智类游戏 CPS 2016 年 2 月 35,067,049  5,659,205  6.20  

2 迷失的兔子 冒险解密游戏 CPS 2017 年 1 月 17,183,095  1,320,626  13.01  

3 大炮英雄 休闲益智类游戏 CPS 2015 年 12 月 36,311,039  2,093,402  17.35  

4 泡泡龙奇幻之旅 射击游戏 CPS 2016 年 3 月 28,227,110  2,242,267  12.59  

5 天天去钓鱼 捕鱼游戏 CPS 2017 年 5 月 9,068,861  606,016  14.96  

6 投篮高手 休闲益智类游戏 CPS 2016 年 6 月 34,205,383  4,146,275  8.25  

7 无尽砖块 休闲益智类游戏 CPS 2016 年 9 月 19,702,280  1,638,169  12.03  

8 切方块 休闲益智类游戏 CPS 2016 年 1 月 27,316,538  1,636,031  16.70  

9 口袋灵龙 消除养成类游戏 CPS 2015 年 1 月 27,914,051  2,257,160  12.37  

10 宝石灵龙 消除养成类游戏 CPS 2015 年 11 月 28,941,046  4,367,529  6.63  

渠道推广业务盈利模式及收入确认政策：在自研游戏内面嵌入推广信息内容，用

户每点击一次推广信息可实现产品及流量的变现，获得相应的收益。渠道推广收入，

主要为效果推广业务。根据协议约定，赞成科技不承担主要运营责任，按照净额法，

即客户支付的按广告点击量结算的分成款项确认营业收入。按照合作协议计算暂估分

成金额确认营业收入，收到并核对对账单数据后，如有差异，对之前确认的营业收入

进行调整。 

（二）请结合行业状况、主要客户等情况说明游戏产品及渠道推广业务收入大幅

下降的原因，请结合同行业可比公司、主要成本构成、核心竞争力等说明毛利率上升

的原因及合理性，与同行业公司是否存在重大差异。 

【回复】 

截至 2018 年底，经审批通过的国产网络游戏数量仅为 2017 年的 20.5%，国产游

戏表现陷入低谷。移动类国产网络游戏数量仅为 2017 年的 23.3%。赞成科技受到监管

部门严控游戏版号的影响，新游戏无法申报版号，只能依托存量游戏用户支撑收益，

新游戏产品数量及业务收入出现明显下滑；在多款新游戏无法按计划上线运营的情况

下，造成了赞成科技营业收入下降明显，渠道推广业务的推进和拓展虽同步开展，但

因业务开展时间有限，尚处于培植阶段，占比不高，并未对营业收入带来大幅度提升
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效果，因此赞成科技 2018 年经营业绩同比明显下滑。 

2018 年赞成科技收入由游戏收入和渠道推广收入构成，其成本分别为游戏业务的

分成推广成本（计入主营业务成本）和渠道推广业务的流量采购费成本（计入销售费

用）构成。而 2018 年度赞成科技的渠道推广收入由基于游戏产品的推广收入、品牌广

告收入和竞价广告收入构成，其中品牌广告收入无直接对应成本，竞价广告收入是采

用净额法进行确认的，故该两部分收入对应的毛利率为 100%，因此导致了赞成科技整

体毛利率水平的上升。 

2018 年度，公司游戏产品及渠道推广业务毛利率与同行业可比公司相关业务毛利

率的比较情况如下： 

同行业可比公司 游戏产品、渠道推广及相关业务毛利率 

掌趣科技 61.27% 

三七互娱 78.95% 

艾格拉斯 80.31% 

游族网络 56.06% 

慈文传媒 68.88% 

公司游戏产品及渠道推广业务毛利率与同行业比较未见重大差异。 

 

问题四、2016 年至 2018 年，你公司前五名客户合计销售金额为 10.57 亿元、11.7

亿元、12.63 亿元，占年度销售额的比例为 57.86%、70.25%、88.04%。请你公司补充

说明向前五大客户分别销售的产品类型及主要产品，并说明对前五大客户销售集中度

持续增长的原因及合理性，前五大客户与你公司、公司控股股东、实际控制人、公司

董事、监事、高级管理人员在产权、业务、资产、债权债务、人员等方面存在的关系；

是否存在同时为客户和供应商的情形，并说明相关安排的商业逻辑及合理性；是否对

特定的客户、供应商存在重大依赖。 

【回复】 

公司 2016 年至 2018 年前五大客户分别销售的产品类型及主要产品列示如下： 

客户 

2016 年度 2017 年度 2018 年度 

产品 

类型 
主要产品 

产品 

类型 
主要产品 

产品

类型 
主要产品 

客户一 影视 
《楚乔传》、《老

九门》 
影视 

《凉生，我们可

不可以不忧伤》 
影视 

《沙海》、《极速

青春》 

客户二 影视 
《楚乔传》、《特

勤精英》 
影视 

《凉生，我们可

不可以不忧伤》 
影视 《临界天下》 

客户三 影视 《楚乔传》 影视 
《那年花开月

正圆》 
影视 

《下一站传

奇》、《极速青
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春》 

客户四 影视 
《老九门》、《致

青春》、《谜砂》 

游戏及

渠道推

广 

游戏及渠道推

广业务 
影视 《杨凌传》 

客户五 

游戏及

渠道推

广 

游戏及渠道推广

业务 

游戏及

渠道推

广 

游戏及渠道推

广业务 
影视 

《那些年，我们

正年轻》 

公司历年前五大客户主要销售的产品类型为影视项目，影视剧产品不同于工业产

品，各影视剧的销售价格缺乏可比性，公司历年前五大客户销售的影视剧项目不同，

导致各年前五大客户的合计销售金额存在较大差异。同时，由于公司影视剧历年销售

对象不尽相同，公司历年前五大客户均存在一定的变化，不存在 2016 年至 2018 年三

年均在公司前五大客户的单位。 

公司对前五大客户销售集中度虽在合计销售金额方面存在持续增长，但不存在对

同一客户的销售集中度的持续增长，因此，公司对前五大客户销售集中度持续增长为

合理变动。公司不存在对特定客户的高度依赖。 

公司、公司控股股东、实际控制人、公司董事、监事、高级管理人员与前五大客

户均不存在关联关系。公司不存在交易对象同时为客户和供应商的情形。不存在对特

定供应商的高度依赖。 

 

问题五、2015 年 11 月，你公司收购北京赞成科技发展有限公司（以下简称“赞

成科技”）100%股权，交易形成商誉 9.90 亿元。2018 年，你公司对其计提商誉减值准

备 8.66 亿元。 

（一）2015 年至 2017 年，赞成科技实现的营业收入为 3.25 亿元、4.56 亿元、3.88

亿元，净利润为 8,627.07 万元、12,731.37 万元、11,927.82 万元，业绩完成率为 107.84%、

115.74%、91.73%，销售净利率为 26.53%、27.94%、30.75%。请详细说明赞成科技

在 2017 年业绩下滑原因及合理性，销售净利率持续增长的原因，在未完成业绩承诺的

情况下未计提商誉减值准备的具体依据；请结合收购时资产评估报告中的盈利预测情

况，说明赞成科技 2015 年至 2018 年的业绩完成情况与盈利预测是否存在重大差异，

如是，请详细说明差异的原因及合理性。 

【回复】 

赞成科技 2017 年业绩下降的主要原因为：2017 年，赞成科技根据行业发展新态势，

布局多个业务板协同发展生态链，依托自身前期产品资源及渠道积累优势，积极开拓

渠道推广等业务，力图降低运营风险，扩展营运收入边际。尝试布局移动互联网全产
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业链，基于审慎态度，在保证业务利润前提下，虽达到预期目标，但影响了业务整体

营运规模。 

赞成科技 2015 年至 2017 年销售净利率持续增长，系赞成科技在 2016 年度成立了

新疆赞诚科技发展有限公司，享受了税收优惠政策所致。 

赞成科技在收购时的业绩承诺与实现数情况如下： 

年度 指标 
业绩承诺

数（万元） 

实现数

（万元） 

当期 

差异额 

（万元） 

当期差

异率（%） 

当期业绩

承诺实现

率（%） 

累计 

差异额 

（万元） 

累计业绩

承诺实现

率（%） 

2015 年 
扣除非经

常性损益

后归属于

母公司的

净利润 

8,000.00  8,627.07  627.07  7.84% 107.84% 627.07  107.84% 

2016 年 11,000.00  12,731.37  1,731.37  15.74% 115.74% 2,358.44  112.41% 

2017 年 13,000.00  11,924.82  -1,075.18  -8.27% 91.73% 1,283.26  104.01% 

赞成科技在 2015 年与 2016 年均完成当期业绩承诺，2017 年度未完成当期业绩承

诺，差异率为-8.27%，在 2017 年度赞成科技根据行业发展新态势，布局多个业务板协

同发展生态链，依托自身前期产品资源及渠道积累优势，积极开拓渠道推广等业务，

力图降低运营风险，扩展营运收入边际。尝试布局移动互联网全产业链，基于审慎态

度，在保证业务利润前提下，虽达到预期目标，但影响了业务整体营运规模。 

基于赞成科技 2017 年的经营情况及未来发展规划，北京中企华资产评估有限责任

公司对赞成科技股东全部权益的公允价值以 2017 年 12 月 31 日为基准日进行了评估，

并以此进行了商誉减值测试，最终不存在商誉减值迹象。 

赞成科技 2015 年至 2018 年业绩完成情况与盈利预测的对比如下： 

 项目 2015 年 2016 年 2017 年 2018 年 

2015 年预测 净利润（万元） 7,998.99  10,989.15  12,995.30  14,845.94  

2015 年-2018 年实际 净利润（万元） 8,630.49  12,738.55  12,018.22  5,662.02  

差异值 -631.50  -1,749.40  977.08  9,183.92  

2015 年至 2017 年净利润完成情况与盈利预测不存在重大差异，2018 年度差异情况

较大。2018 年度差异情况较大是由于 2018 年度受游戏版号暂停发放影响，赞成科技多

款新游戏无法按计划上线运营，2018 年度赞成科技游戏收入大幅下滑。同时由于赞成

科技游戏产品为移动休闲游戏，市场上同类型游戏产品较多，游戏用户的用户黏度较

低，在赞成科技多款新游戏无法按计划上线运营的情况下，造成了赞成科技游戏用户

的大量流失，同时对其推广收入也造成了较大影响。 

（二）结合经营业绩、关键参数的确定（如预测期增长率、稳定期增长率、利润

率、折现率、预测期等）、未来盈利预测等，详细说明赞成科技商誉减值的测算过程，
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并说明商誉减值准备计提的充分性与合理性。 

【回复】 

赞成科技商誉减值测试的具体过程及 2018 年计提商誉减值准备的充分性与合理性

如下： 

1、商誉减值测试的依据 

根据《企业会计准则第 8 号──资产减值》有关商誉减值的处理规定，企业合并

所形成的商誉，至少应当在每年年度终了进行减值测试。商誉应当结合与其相关的资

产组或者资产组组合进行减值测试。企业进行资产减值测试，对于因企业合并形成的

商誉的账面价值，应当自购买日起按照合理的方法分摊至相关的资产组；难以分摊至

相关的资产组的，应当将其分摊至相关的资产组组合。 

在对包含商誉的相关资产组或者资产组组合进行减值测试时，如与商誉相关的资产

组或者资产组组合存在减值迹象的，应当先对不包含商誉的资产组或者资产组组合进

行减值测试，计算可收回金额，并与相关账面价值相比较，确认相应的减值损失。再

对包含商誉的资产组或者资产组组合进行减值测试，比较这些相关资产组或者资产组

组合的账面价值（包括所分摊的商誉的账面价值部分）与其可收回金额，如相关资产

组或者资产组组合的可收回金额低于其账面价值的，应当确认减值损失，减值损失金

额应当先抵减分摊至资产组或者资产组组合中商誉的账面价值，再根据资产组或者资

产组组合中除商誉之外的其他各项资产的账面价值所占比重，按比例抵减其他各项资

产的账面价值。 

对于资产可收回金额的估计，应当根据其公允价值减去处置费用后的净额与资产预

计未来现金流量的现值两者之间较高者确定。 

2、商誉减值测试的具体过程 

公司委托了北京中企华资产评估有限责任公司（以下简称“中企华”）对公司合并

赞成科技所形成的商誉进行减值测试，对含商誉的资产组可收回金额进行了评估，中

企华依据评估目的与持续经营的假设，考虑所评估资产的特点，采用收益法对资产预

计未来现金流量的现值进行估算，并采用预计未来现金流量的现值作为含商誉资产组

的可收回金额。 

商誉作为单项资产，无法单独对其可收回金额进行估计，因此只能以商誉所属资产

组为基础确定资产组的可收回金额。赞成科技为独立的经营主体，主营业务为游戏开

发运营和渠道推广，主营业务明确，产品直接与市场衔接，由市场定价，现金流入和

流出均与该业务相关，因此将赞成科技全部可辨认经营性资产、负债、并购时评估增
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值部分净额及分摊的商誉确定为资产组，并以该资产组为基础进行相关商誉减值测试，

测算过程如下： 

 
 

3、2018 年计提商誉减值准备的充分性与合理性 

（1）预测数据 

①收入增长率 

商誉减值测试过程中的未来收入增长率情况如下： 

                                                          单位：万元 

科目 2019 年 2020 年 2021 年 2022 年 2023 年 永续期 

营业收入 8,128.00  8,569.80  9,035.13  9,525.74  9,919.08  9,919.08  

增长率 -54.17% 5.44% 5.43% 5.43% 4.13% 0.00% 
 

赞成科技主要经营游戏开发运营和渠道推广，营业收入来源于游戏产品收入和推广

收入。 

游戏收入根据年付费用户数、ARPPU 值和分成比率的乘积进行测算，年付费用户

数、ARPPU 值和分成比率根据赞成科技游戏的历史年度数据、未来年度游戏研发计划、

未来行业的变化趋势和企业发展规划进行预测。 

推广收入以历史数据作为基础，综合考虑了赞成科技游戏用户流失情况的影响、赞

成科技管理层根据目前部分合同结算金额预估的 2019年全年收入与赞成科技管理层未

来的发展规划等因素进行预测。 

由于 2018 年度受游戏版号暂停发放影响，赞成科技多款新游戏无法按计划上线运

营，2018 年度赞成科技游戏收入大幅下滑。同时由于赞成科技游戏产品为移动休闲游

戏，市场上同类游戏产品较多，游戏用户的用户黏度较低，在多款新游戏无法按计划

上线运营的情况下，造成了赞成科技游戏用户的大量流失，对推广收入也产生较大影

响。 

考虑到赞成科技游戏用户的流失情况、未来年度游戏的研发计划、行业政策影响等，
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预计赞成科技在 2019 年收入亦将大幅下滑并且在 2020 年及以后年度逐渐缓慢增长，

故 2019 年度-2023 年度得到营业收入增长率分别为-54.17%、5.44%、5.43%、5.43%、

4.13%，是合理的。稳定期谨慎考虑，增长率为零。 

②毛利率 

商誉减值测试过程中预测的未来毛利率情况如下： 

科目 2019 年 2020 年 2021 年 2022 年 2023 年 永续期 

毛利率 62.26% 62.41% 62.56% 62.72% 62.41% 62.41% 
 

本次商誉减值测试过程中未来五年毛利率以历史年度各项收入毛利率作为参考基

础进行测算。 

③营业利润率 

商誉减值测试过程中预测的未来营业利润率情况如下： 

科目 2019 年 2020 年 2021 年 2022 年 2023 年 永续期 

营业利润率 27.84% 27.58% 27.40% 27.73% 28.12% 28.33% 
 

历史年度营业利润率如下所示： 

科目 2016 年 2017 年 2018 年 

营业利润率 31.19% 32.28% 34.94% 
 

未来年度预测利润率低于历史年度的原因： 

由于赞成科技游戏用户的大量流失，未来年度游戏收入与推广收入均会受到不同程

度的影响，赞成科技营业收入将会下降，故未来年度营业利润率将会较历史年度有所

下降，故本次预测是合理的。 

（2）关键参数 

①预测期的确定 

赞成科技预测期，根据资产组的实际状况及经营规模，预计在未来几年业绩会相对

稳定。同时，根据《企业会计准则第 8 号——资产减值》，《会计监管风险提示第 8 号

——商誉减值》，建立在预算或者预测基础上的预计现金流量原则上最多涵盖 5 年。据

此，本次预测期选择为 2019 年至 2023 年，以后年度收益状况保持在 2023 年水平不变。 

②折现率的确定 

a、无风险收益率的确定 

根据 Wind 资讯查询评估基准日银行间固定利率国债收益率(10 年期)的平均收益率

确定，因此本次无风险报酬率 Rf 取 3.2265%。 
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b、权益系统风险系数的确定 

被评估单位的权益系统风险系数计算公式如下： 

   UL βEDt11β   

式中：β L：有财务杠杆的权益的系统风险系数 

β U：无财务杠杆的权益的系统风险系数 

t：被评估企业的所得税税率 

D/E：被评估企业的目标资本结构 

根据 Wind 资讯查询的沪深 A 股股票 100 周同行业类似上市公司 Beta 计算确定，

具体确定过程如下： 

首先根据同行业类似上市公司的 Beta 计算出各公司无财务杠杆的 Beta，然后得出

同行业类似上市公司无财务杠杆的平均 Beta 为 1.1050。由于企业无有息负债，故其无

财务杠杆的 Beta 为 1.1050。 

c、市场风险溢价的确定 

市场风险溢价是对于一个充分风险分散的市场投资组合，投资者所要求的高于无风

险利率的回报率。 

由于国内证券市场是一个新兴而且相对封闭的市场。一方面，历史数据较短，并且

在市场建立的前几年投机气氛较浓，市场波动幅度很大；另一方面，目前国内对资本

项目下的外汇流动仍实行较严格的管制，再加上国内市场股权割裂的特有属性，因此，

直接通过历史数据得出的股权风险溢价不具有可信度。而在成熟市场中，由于有较长

的历史数据，市场总体的股权风险溢价可以直接通过分析历史数据得到。因此国际上

新兴市场的风险溢价通常也可以采用成熟市场的风险溢价进行调整确定。 

即：市场风险溢价=成熟股票市场的基本补偿额+国家风险补偿额 

式中：成熟股票市场的基本补偿额取 1928-2018 年美国股票与国债的算术平均收益

差 6.26%；国家风险补偿额取 0.98%。 

则：MRP=6.26%+0.98% 

=7.24%。 

故本次市场风险溢价取 7.24%。 

d、企业特定风险调整系数的确定 

企业特定风险调整系数是根据待估企业与所选择的对比企业在企业特殊经营环境、

企业规模、经营管理、抗风险能力、特殊因素所形成的优劣势等方面的差异进行的调

整系数。 
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赞成科技特定风险调整系数 Rc 取 3.5%。 

e、折现率 

税前折现率 WACCBT＝(Ke×E/(D+E))/(1-T)+Kd×D/(D+E)，则 

项目 2019 年 2020 年 2021 年 2022 年 2023 年 

WACCBT 17.33% 17.33% 17.33% 17.33% 17.33% 
 

4、结论 

赞成科技受行业政策影响，未来年度营业收入将会受到较大影响；减值测试时对未

来财务数据的预测基于赞成科技 2018 年经营数据、游戏研发及上线计划。商誉减值测

试所采用的收益法评估测试模型合理，评估模型中有关参数的假设及其参数假设来源

客观，在此基础上进行的减值测试结果是充分合理的。 

（三）年报“主要控股参股公司分析”显示，赞成科技 2018 年营业收入 8,266.56

万元，净利润 23,574.89 万元，请详细说明赞成科技净利润高于营业收入的原因及合理

性。 

【回复】 

赞成科技 2018 年营业收入 8,266.56 万元，净利润 23,574.89 万元，是赞成科技的单

体数据。赞成科技净利润高于营业收入系因为赞成科技确认了下属子公司北京思凯通

科技有限公司及新疆赞诚网络科技有限公司的利润分配投资收益 20,673.75 万元。 

【会计师意见】 

我们针对赞成科技商誉减值事项做了以下审计应对措施： 

（1）通过了解赞成科技公司及其环境同时结合商誉减值事项的重要程度，我们认

为商誉及减值金额较为重大，且管理层需要作出重大判断，我们将其评估为特别风险，

并认定为关键审计事项； 

（2）根据风险评估结果，我们制定了针对性的审计程序，同时我们进一步了解、

评价和测试慈文传媒公司与商誉减值测试相关的关键内部控制； 

（3）我们获取公司商誉减值测试资料，与管理层讨论商誉减值测试的方法，包括

与商誉相关的资产组的认定、分析复核公司对商誉迹象的判断、检查预测未来收入、

现金流量、折现率及减值测试模型等假设和方式的合理性； 

（4）慈文传媒公司管理层 2017 年度聘请具有证券评估资格的北京中企华资产评估

有限责任公司（以下简称“中企华”）对截至 2017 年 12 月 31 日赞成科技形成的商誉

进行减值测试，根据中企华评报字（2018）第 3309 号评估报告，评估结果为不存在商
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誉减值迹象。我们通过对比分析 2017 年度和 2018 年度商誉减值测试折现率、收益法

测算模型中的关键财务指标（包括：营业收入增长率、毛利率及费用占比）变动合理

性，结合赞成科技公司业绩预测实现情况，识别 2017 年度预测数据与 2018 年度实际

存在偏差的主要原因为赞成科技 2018 年度受游戏行业政策情况影响导致，具体包括；

2018 年 5 月国家广播电视总局下发的关于游戏版号审批暂停的影响；2018 年 8 月公布

的《综合防控儿童青少年近视实施方案》中指出的国家新闻出版署将实施网络游戏总

量调控等因素影响。我们与中企华专家进行充分沟通，确保偏差合理无法预见； 

（5）慈文传媒公司管理层 2018 年度继续聘请中企华对赞成科技公司商誉减值测试

进行测试并出具中企华评报字（2019）第 3427 号评估报告，评估结果为慈文传媒公司

收购赞成科技公司股权形成商誉所涉及的资产组的账面价值为 106,240.99 万元，可收

回金额为 19,633.72 万元，评估减值额为 86,607.27 万元，评估减值率为 81.52%。我们

严格按照《中国注册会计师审计准则第 1421 号—利用专家的工作》执行审计程序，与

中企华专家保持必要的沟通，充分关注专家的独立性和专业胜任能力，并对专家工作

过程及其所作的重要职业判断（尤其是数据引用、参数选取、假设认定等），同时结合

上述第（4）点内容进行复核，以判断专家工作的恰当性； 

（6）在形成审计报告时，我们结合商誉减值事项的金额及执业中所作职业判断的

重要程度，确定该事项构成关键审计事项，已在审计报告中详细描述该关键审计事项

的基本情况及采取的应对措施，并在审计工作底稿中详细记录应对措施的实施情况； 

（7）本所已安排具有经验和专业胜任能力的所内评估专家及项目质量控制复核人

员，对中企华出具的评估报告及测试底稿进行检查，同时严格履行事务所内部质量控

制复核制度； 

（8）我们复核评价公司财务报告是否按《企业会计准则》和相关信息披露编报规

则充分披露与商誉减值相关的所有重要信息，同时阅读与之相关的其他信息，充分关

注其他信息中的商誉减值事项披露是否与财务报表、已获取的审计证据存在重大不一

致。 

根据已执行的审计程序，会计师认为管理层在商誉减值测试方面不存在重大错报风

险。 

 

问题六、报告期末，你公司应收账款余额为 14.70 亿元，计提坏账准备 2.65 亿元，

计提比例为 18.03%。 

（一）请补充披露你公司的销售政策和信用政策，并说明最近三年是否存在重大
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变化。 

【回复】 

为了保证电视剧的发行，公司注重实施营销前置的销售模式。公司在选取剧本时

即与目标平台沟通交流，紧随市场需求。在剧本创作和改编优化过程中，公司与目标

平台审批部门沟通互动，了解最新动态。营销前置的销售模式有效保证了公司电视剧

产品的发行和销售。 

    公司按销售合同约定的收款进度收取款项，一般合同约定收款进度为：签约 10-30

日后收 0-30%，客户收齐电视剧播放带等资料 10-30 日后收 30%-40%，电视剧播出后

10-30 日后收取余款。 

公司实际销售回款进度会存在由于客户资金计划等因素，与销售合同约定不一致

的情况。公司定期进行应收账款账龄分析，对于逾期应收账款，根据客户情况，向客

户发送书面催款函，必要时，通过法律程序解决。 

公司的销售政策和信用政策最近三年无重大变化。 

（二）你公司一年以上的应收账款余额为 8.75 亿元，占应收账款总额的 65.97%，

占比同比增长 33.97 个百分点。请结合你公司经营模式、销售政策和结算周期等说明

一年以上应收账款占比大幅增长的原因，并结合同行业可比公司、期后回款情况、账

龄期限等说明在账期增长的情况下应收账款坏账准备计提是否充分、合理。 

【回复】 

公司电视剧的销售收入是在取得发行许可证以后，并同时满足电视剧拷贝、播映

带和其他载体已经交付，相关经济利益很可能流入公司时予以确认。一般情况下，影

视企业的电视剧在每年下半年特别是四季度的发行量较大，而电视台一般在电视剧上

映和播出完毕一段时间后付款，因此应收账款回收期在 2 年左右。 

公司客户主要为各大电视台或国内知名网络视频的提供商，应收账款内容为电视

剧播放权的发行销售款。上述客户规模大，资金实力雄厚，信用度好，慈文传媒同他

们一直保持着稳定良好的业务合作关系。良好的客户质量保证了慈文传媒的应收账款

的质量，该等欠款的安全性较高，发生坏账的可能性很低。 

1、公司近 3 年应收账款账龄情况如下：                      （单位：万元） 

账龄 
2018 年末 2017 年末 2016 年末 

应收账款 占比 应收账款 占比 应收账款 占比 

1 年以内 45,122.98 34.03% 119,508.18 68.00% 79,422.27 61.59% 

1-2 年 60,084.61 45.31% 23,974.75 13.65% 30,514.25 24.40% 
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2-3 年 16,931.61 12.77% 24,609.40 14.00% 15,649.60 12.51% 

3-4 年 6,942.53 5.24% 6,328.84 3.60% 1,070.03 0.64% 

4 年以上 3,530.30 2.66% 1,326.87 0.75% 797.75 0.86% 

小计 132,612.03 100.00% 175,748.06 100.00% 127,453.90 100.00% 

公司 2 年以内应收账款余额占比 71%-86%左右，具有合理性。期后截止 2019 年 4

月 28日收到回款28,120.58万元，占以账龄为信用风险特征的应收款项余额的 21.21%，

回款正常。本期 1 年以上的应收账款余额为 8.75 亿元，占应收账款总额的 65.97%，占

比同比增长 33.97%，主要原因如下： 

(1)本期收入同比下降，导致 1 年以内应收账款同比下降； 

(2)公司大额 1 年以上应收账款情况：                         （单位：万元） 

单位名称 剧目 
2018 年 

余额 

2018 年坏

账准备 
计提比例 账龄 

上海聚力传媒技术有限公司 凉生，我们可不可以不忧伤 55,000.00 4,950.00 9.00% 1-2 年 

飞狐信息技术（天津）有限公司 特工皇妃之楚乔传 12,000.00 2,376.00 19.80% 2-3 年 

合计 67,000.00    

注 1：《凉生，我们可不可以不忧伤》公司投资比例为 90%，该剧已于 2018 年播

放完毕，上海聚力传媒技术有限公司目前还款正常，期后截止 2019 年 4 月 28 日回款

10,000 万元，公司按账龄及投资比例计提坏账。 

注 2：《特工皇妃之楚乔传》公司投资比例为 60%，该剧已于 2017 年播放完毕，

目前公司已起诉飞狐信息技术（天津）有限公司，本案于 2019 年 3 月 13 日开庭，经

北京知识产权法院主持调解，双方达成调解协议，北京知识产权法院于 2019 年 5 月 31

日出具了“（2018）京 73 民初 747 号”《民事调解书》，该调解书已经生效，且在正常

履行中。公司预计不会造成损失。 

2、同行业可比公司应收账款账龄情况如下：                   （单位：万元） 

账龄 
华策影视 华录百纳 唐德影视 慈文传媒 

应收账款 占比 应收账款 占比 应收账款 占比 应收账款 占比 

1 年以内 273,796.76 65.55% 14,595.62 23.91% 19,256.15 30.49% 45,122.98 34.03% 

1-2 年 102,761.63 24.60% 19,066.77 31.23% 26,330.57 41.69% 60,084.61 45.31% 

2-3 年 26,324.21 6.30% 10,074.57 16.50% 8,728.49 13.82% 16,931.61 12.77% 

3-4 年 8,699.66 2.08% 10,299.89 16.87% 
8,842.44 14.00% 

6,942.53 5.24% 

4 年以上 6,139.96 1.47% 7,007.18 11.48% 3,530.30 2.66% 

小计 417,722.21 100.00% 61,044.02 100.00% 63,157.65 100.00% 132,612.03 100.00% 
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公司应收账款账龄分布与同行业可比公司分布趋同，1 年以上应收账款占比处于同

行业平均水平，公司账龄分布合理。 

（三）你公司“单项金额不重大但单独计提坏账准备的应收账款”账面余额为 1.44

亿元，计提坏账准备 1.05 亿元。请详细说明相关款项发生的背景、时间、合同金额、

账龄期限、回款情况等，并说明将其列入“单项金额不重大但单独计提坏账准备的应

收账款”的原因，坏账准备计提是否充分、合理。 

【回复】 

公司单项金额不重大但单独计提坏账准备的应收账款坏账计提情况如下： 

单位：万元 

单位名称 剧目 
2018 年末余

额（万元） 

占应收账款期

末余额比例 

2018 年坏账

准备（万元） 
计提比例 账龄 

重庆广播电视集团（总台） 哪吒 2,102.94 1.43% 1,627.26 77.38% 3-4 年 

北京奇艺世纪科技有限公司 哪吒 6,300.00 4.29% 4,874.95 77.38% 3-4 年 

北京奇艺世纪科技有限公司 胜算 3,570.00 2.43% 2,381.06 66.70% 3-4 年 

四川熊猫梦工场传媒有限公司 胜算 2,403.36 1.64% 1,602.95 66.70% 3-4 年 

合计 14,376.30 9.78% 10,486.22   

公司投资拍摄的电视剧《哪吒》投资比例为 100%，公司 2015 年与重庆广播电视

集团（总台）签定 2,102.94 万元销售合同，与北京奇艺世纪科技有限公司签定 6,300.00

万元销售合同。因二号男主演涉及诉讼的原因，截至目前原采购平台暂无法排播，该

剧尚未上线播放。公司与客户平台积极沟通，截至目前暂无正式的解约协议。公司认

为因二号男主演案件目前仍未正式判决，不排除近期解禁的可能性。综合考虑以上原

因，截至 2018 年 12 月 31 日，公司对该剧形成的应收账款单项计提坏账准备，计提比

例为 77.38%。 

公司投资拍摄的电视剧《胜算》投资比例为 80%，公司 2015 年与北京奇艺世纪科

技有限公司签定 3,570 万元销售合同，并与四川熊猫梦工场传媒有限公司签定 2,403.36

万元销售合同。截至目前该剧尚未上线播放，公司与客户平台积极沟通，截至目前暂

无正式的解约协议。综合考虑以上原因，截至 2018 年 12 月 31 日，公司对该剧形成的

应收账款单项计提坏账准备，计提比例为 66.70%。 

公司坏账政策中单项金额重大的判断依据或金额标准为“占应收款项账面余额 10%

以上的款项”，因此将上述款项列为“单项金额不重大但单独计提坏账准备的应收账款”。 

（四）你公司本期转回应收账款坏账准备 1,812.24 万元，请说明转回的原因及具

体依据。 
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【回复】 

公司本期转回应收账款坏账准备 1,812.24 万元，核销应收账款 17.44 万元。转回的

原因及依据如下： 

种类 
2018 年 12 月 31 日（万元） 2017 年 12 月 31 日（万元） 

账面余额 坏账准备 账面价值 账面余额 坏账准备 账面价值 

单项金额重大并单项计提坏账准备

的应收账款 
- -    -    -    -    -    

以账龄为信用风险特征的应收款项 132,612.03 16,017.40 116,594.63 175,748.06 28,333.30 147,414.75 

单项金额虽不重大但单项计提坏账

准备的应收账款 
14,376.30 10,486.22 3,890.08 -    -    -    

合计 146,988.33 26,503.62 120,484.71 175,748.06 28,333.30 147,414.75 

    其中以账龄为信用风险特征的应收款项情况如下：              （单位：万元） 

账龄 
2018 年末 2017 年末 

应收账款 占比 坏账准备 计提比例 应收账款 占比 坏账准备 计提比例 

1 年以内 45,122.98 34.03% 428.34 0.95% 119,508.18 68.00% 5,975.41 5.00% 

1-2 年 60,084.61 45.31% 5,443.85 9.06% 23,974.75 13.64% 2,397.48 10.00% 

2-3 年 16,931.61 12.77% 3,529.34 20.84% 24,609.40 14.00% 12,304.70 50.00% 

3-4 年 6,942.53 5.24% 3,195.59 46.03% 6,328.84 3.60% 6,328.84 100.00% 

4 年以上 3,530.30 2.66% 3,420.29 96.88% 1,326.87 0.75% 1,326.87 100.00% 

小计 132,612.03 100.00% 16,017.40  175,748.06 100.00% 28,333.30  

本期应收账款转回坏账准备主要原因为 2018 年 2 月公司对应收账款坏账政策进行

了会计估计变更。公司本次会计估计变更后的坏账计提政策及计提比例与同行业可比

公司执行中的政策和比例基本相同。 

1、公司应收款项按账龄计提坏账准备的比例与同行业可比公司的账龄分析法的计

提比例比较情况如下： 

同行业可比公司 
应收款项坏账计提比例 

1 年以内（含 1 年） 1-2 年 2-3 年 3-4 年 4 年以上 

华策影视 1% 10% 30% 50% 100% 

华录百纳 1% 10% 30% 50% 100% 

新文化 1% 10% 30% 50% 100% 

唐德影视 1% 5% 50% 100% 100% 

长城影视 1% 10% 30% 50% 100% 

同行业平均值 1% 9% 34% 60% 100% 

慈文传媒（变更前） 5% 10% 50% 100% 100% 

慈文传媒（变更后） 1% 10% 30% 50% 100% 

2、公司联合投资并由公司负责发行的影视剧项目的应收账款的计提坏账准备政策
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与同行业政策比较情况如下： 

变更后：对于多方联合投资并由公司负责发行的影视剧项目，若公司未承担无法

收回应收账款的全部风险，不需垫付联合投资方的分成款项，根据相关协议约定公司

按实际回款金额向联合投资方结算支付分成款项的，则按照公司投资或收益比例计算

的应收账款和本次变更后的账龄分析法或单项计提方法计提坏账准备。 

变更前：全部应收账款按账龄计提坏账； 

华策影视及华录百纳坏账政策：与慈文传媒变更后一致。 

【会计师意见】 

我们结合分析了公司经营模式、销售政策和结算周期，查阅了同行业资料作相应比

较，结合期后回款情况及账龄期限，并针对单项计提坏账准备的事项进行了具体分析，

会计师认为慈文传媒应收账款坏账准备计提充分、合理。 

 

问题七、报告期末，你公司存货账面余额为 9.71 亿元，占总资产的比例为 29.79%，

计提存货跌价准备 320.28 万元，整体存货跌价准备计提比例为 0.33%。 

（一）结合你公司存货分布范围、存货构成等情况，对比同行业可比公司，分析

说明你公司存货占总资产比重、库存商品及在产品占存货的比重是否合理，与同行业

公司存在重大差异。 

【回复】 

1、公司近 3 年存货构成比重情况如下：                        （单位：万元） 

类别 
2018 年末 2017 年末 2016 年末 

账面余额 占比 账面余额 占比 账面余额 占比 

原材料 19,690.72 20.27% 16,929.28 14.29% 9,960.32 11.34% 

在产品 25,132.59 25.87% 67,743.46 57.18% 55,909.47 63.67% 

库存商品 52,326.51 53.86% 33,797.41 28.53% 21,942.03 24.99% 

合计 97,149.82  118,470.15  87,811.82  

总资产金额 325,035.12 29.79% 539,353.71 21.97% 395,915.09 22.18% 

公司 2018 年在产品比重下降，主要原因系受 2018 年行业整体环境影响，原定开

机的项目推迟开机；库存商品比重上升，存货占总资产比重上升，库存商品中 2018 年

原主打剧《风暴舞》于 2018 年 12 月 29 日取得发行许可证，但截止期末未能达到确认

收入的条件。 

2、同行业可比公司 2018 年末存货构成比重情况如下：          （单位：万元） 

类别 华策影视 华录百纳 幸福蓝海 唐德影视 
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账面余额 占比 账面余额 占比 账面余额 占比 账面余额 占比 

原材料 68,854.65 29.60% -    0.00% 5,549.61 9.23% 16,675.28 12.07% 

在产品 55,841.22 24.01% 3,675.00 10.05% 17,085.71 28.41% 51,512.20 37.28% 

库存商品 107,880.54 46.38% 32,862.71 89.83% 37,496.33 62.36% 69,982.00 50.65% 

低值易耗品 12.99 0.01% 45.12 0.12% 0.73 0.00% -    0.00% 

合计 232,589.40  36,582.83  60,132.38  138,169.48  

总资产金额 1,287,278.78 17.64% 335,164.89 9.89% 236,559.58 22.12% 251,221.35 52.06% 

公司存货的在产品及库存商品占比与同行业可比公司占比趋同，存货占总资产比重

处于同行业平均水平，存货构成合理。 

（二）请详细说明你公司存货的主要类别、库龄期限及存货跌价准备的计提情况，

并结合同行业可比公司数据，分析说明你公司存货周转情况，存货跌价准备计提与同

行业是否存在重大差异，是否存在价值易于减损或长期呆滞的存货，存货跌价准备计

提是否充分、谨慎。请年审会计师核查并发表明确意见。 

【回复】 

1、存货类别及库龄期限 

公司存货类别分为原材料、在产品及库存商品。 

种类 
2018 年 12 月 31 日（万元） 

账面余额 坏账准备 账面价值 

原材料 19,690.72 - 19,690.72 

在产品 25,132.59 - 25,132.59 

库存商品 52,326.51 320.28 52,006.22 

合计 97,149.82 320.28 96,829.54 

原材料主要为小说改编权、剧本及编剧费，报告期末公司已拥有储备小说改编权、

剧本近百部，例如《大秦帝国》系列、《神探伽利略》等。经核查，公司储备的版权均

处于有效期内。 

在产品系公司投资拍摄尚在摄制中或已摄制完成尚未取得《电影片公映许可证》或

《电视剧发行许可证》的影视剧产品。经核查，公司在产品剧目均处于正常摄制状态，

在产品期末账面余额前五名剧目合计 17,590.39 万元，占比 70%，年末进度如下： 

剧目 年末进度 

《等等啊，我的青春》 正在拍摄 

《下一站传奇》 正在拍摄 

《步步生莲》 正在筹备 

《脱骨香》 正在筹备 

《紫川》 正在筹备 

库存商品系公司投资拍摄完成并已取得《电影片公映许可证》或《电视剧发行许可
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证》的影视剧产品以及外购影视产品。公司采用计划收入比例法结转成本，电视剧项

目收入中主要为首轮播映权转让收入和二轮播映权转让收入，通常在 24 个月内完成。

因此，根据发行或播映的影视作品的市场状况，本着谨慎性的原则，公司仅以 24 个月

期限内的首轮播映权转让和二轮播映转让预计实现的收入作为电视剧项目的预计计划

收入。经核查，公司库存商品均在符合收入确认条件之日起 24 个月内结转完毕，不存

在滞销的存货。库存商品期末余额大额剧目情况如下，账面合计 37,296.60 万元，占比

71%： 

剧目 年末进度 

《风暴舞》 2018 年 12 月 29 日取得发行许可证，正在发行中 

《暗黑者 3》 正在发行，已于 2019 年 3 月 28 日正式开播 

2、存货跌价准备的计提情况 

公司存货跌价准备的计提政策：资产负债表日，公司存货按照成本与可变现净值

孰低计量。公司按照单个存货项目计提存货跌价准备。可变现净值为存货的预计售价

减去至完工时估计将要发生的成本、估计的销售费用及相关税费后的金额。 

2018 年存货跌价准备的计提情况：                          （单位：万元） 

类别 2017 年 12 月 31 日 本年计提 本期转销 2018 年 12 月 31 日 

库存商品 327.14 -6.86 - 320.28 

公司期末存货账面余额 9.71 亿元，计提存货跌价准备 320.28 万元，系子公司库存

商品预计未来不会产生经济利益流入，故全额计提存货跌价准备。 

3、同行业可比公司存货周转情况 

比率 慈文传媒 华策影视 华录百纳 幸福蓝海 唐德影视 

存货周转率 1.20 1.75 3.00 2.48 0.28 

存货周转天数 300.08 206.03 120.08 144.88 1,290.45 

公司 2018 年存货周转率低于同行业可比公司存货周转率，主要原因系 2018 年原

主打剧《风暴舞》截止期末未能达到确认收入的条件所致。 

【会计师意见】 

我们分析了公司的存货构成，核查了公司原材料的版权期限、在产品的拍摄进度、

库存商品的发行情况，并查阅了同行业资料作相应比较，会计师认为慈文传媒存货占

总资产比重、库存商品及在产品占存货的比重合理，不存在价值易于减损或长期呆滞

的存货，存货跌价准备计提充分、谨慎。 

 

问题八、报告期内，你公司销售费用为 2.33 亿元，同比增长 139.52%，主要原因
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系业务发行费 1.69 亿元，同比增长 623.98%。请说明业务发行费支出的具体项目以及

大幅增长的原因，与同行业可比公司是否存在重大差异。 

【回复】 

2018 年，影视行业状况发生较大变化，整体市场表现不佳，在政策调控和市场竞

争的双重影响下，公司加强了对全部剧目、艺人及慈文品牌的宣传；特别是公司出品

的一部当代都市题材大剧播出时间、方式出现调整，为保证剧目的播出效果，着重加

大了该剧的宣传力度。公司 2018 年业务发行费支出具体主要项目列示如下： 

                                             单位：万元 

项目 金额 

《凉生，我们可不可以不忧伤》 12,594.56 

《那些年，我们正年轻》 1,765.47 

《极速青春》 1,112.05 

其他 1,471.25 

小计 16,943.33 

根据相关公司各年度财务报告披露的信息，公司业务发行费支出与同行业可比公

司的比较情况如下： 

                                                      单位：万元 

同行业可比公司 
业务发行费金额 

2018 年度 2017 年度 

华策影视 23,476.83 10,598.34 

华谊兄弟 21,949.33 25,655.94 

华录百纳 914.14 5,128.11 

唐德影视 829.64 1,820.94 

慈文传媒 16,943.33 2,340.28 

公司业务发行费支出与同行业可比公司相比，不存在重大差异。 

 

问题九、2016 年至 2018 年，你公司管理费用为 0.57 亿元、0.62 亿元、0.74 亿元，

占营业收入比重为 3.14%、3.73%、5.17%。请说明管理费用占营业收入比重持续增长

的原因，与同行业公司是否存在重大差异。 

【回复】 

公司 2016 年至 2018 年管理费用占营业收入比重持续增长的主要原因： 

1、公司 2016 年至 2018 年营业收入中占比超过 10%的业务收入分别为影视剧业务
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收入和游戏及渠道推广业务收入。2016 年至 2018 年，影视剧业务营业收入逐年虽略有

下降，但基本保持稳定；游戏及渠道推广业务营业收入 2018 年同比降幅较大，影响公

司近三年营业收入逐年下降，从而导致管理费用占营业收入比重持续增长。 

2、公司管理费用金额 2017 年同比 2016 年上升 8.33%，增幅较小。2018 年同比

2017 年上升 19.41%，绝对值增加 1,206.97 万元，主要由于 2018 年公司根据市场薪酬

行情适当调整了全员工资水平，职工薪酬同比增加 725.87 万元。 

根据相关公司各年度财务报告披露的信息，公司管理费用占比与同行业可比公司

的比较情况如下： 

                                                             单位：万元 

同行业 

可比公司 

2016 年 2017 年 2018 年 

管理费用金额 
占营业 

收入比 
管理费用金额 

占营业 

收入比 
管理费用金额 

占营业 

收入比 

华策影视 19,800.90 4.45% 25,204.38 4.80% 27,931.44 4.82% 

华谊兄弟 55,669.52 15.89% 51,680.38 13.10% 52,832.53 13.58% 

华录百纳 6,720.74 2.61% 8,449.75 3.76% 16,169.47 25.69% 

唐德影视 6,585.46 8.36% 8,665.45 7.34% 12,724.19 34.25% 

慈文传媒 5,739.79 3.14% 6,217.80 3.73% 7,424.77 5.17% 

公司管理费用占营业收入比重与同行业可比公司相比，不存在重大差异。 

 

特此公告。 

 

 

  

慈文传媒股份有限公司董事会 

2019 年 6 月 15 日 
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	2018年，公司各季度符合收入确认条件的主要影视剧情况如下：
	单位：万元
	2、公司各季度净利润与营业收入不匹配主要是由于销售费用、计提的资产减值损失全年各季度存在不均衡所致
	公司2018年首播剧目集中在三、四季度排播，针对2018年的市场环境，为保证在播剧目的播出效果，公司加强了对全部剧目、艺人及慈文品牌的宣传，相应增加了宣传费用支出；特别是公司出品的一部当代都市题材大剧出现了播出时间、方式的调整，公司着重加大了对该剧的宣传力度。
	由于应收款项金额及账龄的变化，公司应收款项坏账准备计提金额各季度金额存在较大差异，具体如下：
	单位：万元
	2018年度，国家对文化娱乐行业监管政策收紧，游戏版号暂停审批，受此影响，公司收购北京赞成科技发展有限公司股权形成商誉所涉及的资产组的评估减值为86,607.27万元，公司据此在四季度计提商誉减值准备86,607.27万元。
	3、公司经营活动产生的现金流量净额变动与营业收入不匹配主要是由于影视剧业务收入确认时点与销售回款进度不一致所致
	公司影视剧收入确认政策为：在影视剧购入或完成摄制并经电视行政主管部门审查通过取得《电视剧发行许可证》（网络剧无）后，影视剧母带转移并已取得收款权利时确认收入的实现。
	公司影视剧销售回款进度与销售合同约定、播放进度、客户资金计划有关。公司销售合同约定的收款进度一般为：签约10-30日后收0-30%，客户收齐影视剧播放带等资料10-30日后收30%-40%，影视剧播出后10-30日后收取余款。公司客户主要为各大电视台或国内知名网络视频提供商，与公司保持着稳定良好的业务合作关系，公司实际销售回款进度会存在由于客户资金计划等因素，与销售合同约定不一致的情况，但该等欠款的安全性相对较高。
	问题二、年报显示，你公司影视业务2018年实现营业收入12.56亿元，同比下降0.91%，毛利率1.70%，同比下降40.35个百分点。请结合行业状况、同行业可比公司、主要成本构成、产品价格等说明毛利率大幅下降的原因及合理性，与同行业公司是否存在重大差异。
	【回复】
	2018年，在市场流动性紧缩、内容消费习惯转变、行业监管政策调整及影视从业人员税务风波等的多重不利因素影响下，影视娱乐行业经受了资本流出、项目减产或延期、库存加剧、播出不确定性因素大增的多重压力，面临着前所未有的巨大困难和挑战。在此整体环境和形势下，公司的生产经营也受到重大影响：
	1、公司为快速实现已完工影视作品的发行及平台排播，尽早回笼项目制作投入资金，以求最大限度地降低公司的经营风险，2018年确认首轮发行收入的各影视剧的预计项目总收入（含预计二轮等发行收入）均较低，因此，公司根据计划收入比例法配比结转的营业成本较多，导致各影视剧项目毛利率低。
	2、受市场调整、监管政策变化等的影响，原作为网台联播剧制作的项目（《杨凌传》和《临界天下》），首轮实际发行收入仅确认了网络端的销售，其中：《临界天下》以网络剧方式播出，《杨凌传》卫视端的发行工作推进困难，导致前述两个项目毛利率大幅下降。
	3、《凉生，我们可不可以不忧伤》、《杨凌传》受播出时间、方式和集数等变化的影响，最终实际结算价格较原销售合同价格下调了12,729.95万元，对公司2018年影视剧业务整体毛利率造成不利影响。
	公司严格按会计准则及行业会计制度，合理归集剧目制作成本，与销售收入配比结转营业成本。
	影视剧业相关业务毛利率与同行业可比公司的比较情况如下：
	公司2018年度影视剧业相关业务毛利率与同行业可比公司相比，存在一定差异。主要系受2018年行业环境影响，公司为尽快实现资金回笼，2018年确认收入的影视剧项目销售价格偏低，从而影响了公司影视剧业务的毛利率。
	问题三、年报显示，你公司游戏产品及渠道推广业务2018年实现营业收入1.77亿元，同比下降54.28%，毛利率68.88%，同比上升16.21个百分点。
	（一）请补充披露你公司主要游戏产品名称、盈利模式、上线时间、最近两年的用户量、活跃用户数、付费用户数量、ARPU值、充值流水等；并说明渠道推广业务的盈利模式、收入确认政策等。
	【回复】
	公司游戏产品及渠道推广业收入由下属全资子公司赞成科技实现。赞成科技主要游戏情况详见下表《2018年前十大游戏数据》：
	渠道推广业务盈利模式及收入确认政策：在自研游戏内面嵌入推广信息内容，用户每点击一次推广信息可实现产品及流量的变现，获得相应的收益。渠道推广收入，主要为效果推广业务。根据协议约定，赞成科技不承担主要运营责任，按照净额法，即客户支付的按广告点击量结算的分成款项确认营业收入。按照合作协议计算暂估分成金额确认营业收入，收到并核对对账单数据后，如有差异，对之前确认的营业收入进行调整。
	（二）请结合行业状况、主要客户等情况说明游戏产品及渠道推广业务收入大幅下降的原因，请结合同行业可比公司、主要成本构成、核心竞争力等说明毛利率上升的原因及合理性，与同行业公司是否存在重大差异。
	【回复】
	问题四、2016年至2018年，你公司前五名客户合计销售金额为10.57亿元、11.7亿元、12.63亿元，占年度销售额的比例为57.86%、70.25%、88.04%。请你公司补充说明向前五大客户分别销售的产品类型及主要产品，并说明对前五大客户销售集中度持续增长的原因及合理性，前五大客户与你公司、公司控股股东、实际控制人、公司董事、监事、高级管理人员在产权、业务、资产、债权债务、人员等方面存在的关系；是否存在同时为客户和供应商的情形，并说明相关安排的商业逻辑及合理性；是否对特定的客户、供应商存在...
	【回复】
	公司2016年至2018年前五大客户分别销售的产品类型及主要产品列示如下：
	公司历年前五大客户主要销售的产品类型为影视项目，影视剧产品不同于工业产品，各影视剧的销售价格缺乏可比性，公司历年前五大客户销售的影视剧项目不同，导致各年前五大客户的合计销售金额存在较大差异。同时，由于公司影视剧历年销售对象不尽相同，公司历年前五大客户均存在一定的变化，不存在2016年至2018年三年均在公司前五大客户的单位。
	公司对前五大客户销售集中度虽在合计销售金额方面存在持续增长，但不存在对同一客户的销售集中度的持续增长，因此，公司对前五大客户销售集中度持续增长为合理变动。公司不存在对特定客户的高度依赖。
	公司、公司控股股东、实际控制人、公司董事、监事、高级管理人员与前五大客户均不存在关联关系。公司不存在交易对象同时为客户和供应商的情形。不存在对特定供应商的高度依赖。
	问题五、2015年11月，你公司收购北京赞成科技发展有限公司（以下简称“赞成科技”）100%股权，交易形成商誉9.90亿元。2018年，你公司对其计提商誉减值准备8.66亿元。
	（一）2015年至2017年，赞成科技实现的营业收入为3.25亿元、4.56亿元、3.88亿元，净利润为8,627.07万元、12,731.37万元、11,927.82万元，业绩完成率为107.84%、115.74%、91.73%，销售净利率为26.53%、27.94%、30.75%。请详细说明赞成科技在2017年业绩下滑原因及合理性，销售净利率持续增长的原因，在未完成业绩承诺的情况下未计提商誉减值准备的具体依据；请结合收购时资产评估报告中的盈利预测情况，说明赞成科技2015年至2018年的业绩完...
	【回复】
	（二）结合经营业绩、关键参数的确定（如预测期增长率、稳定期增长率、利润率、折现率、预测期等）、未来盈利预测等，详细说明赞成科技商誉减值的测算过程，并说明商誉减值准备计提的充分性与合理性。
	【回复】
	（三）年报“主要控股参股公司分析”显示，赞成科技2018年营业收入8,266.56万元，净利润23,574.89万元，请详细说明赞成科技净利润高于营业收入的原因及合理性。
	【回复】
	问题六、报告期末，你公司应收账款余额为14.70亿元，计提坏账准备2.65亿元，计提比例为18.03%。
	（一）请补充披露你公司的销售政策和信用政策，并说明最近三年是否存在重大变化。
	【回复】
	（二）你公司一年以上的应收账款余额为8.75亿元，占应收账款总额的65.97%，占比同比增长33.97个百分点。请结合你公司经营模式、销售政策和结算周期等说明一年以上应收账款占比大幅增长的原因，并结合同行业可比公司、期后回款情况、账龄期限等说明在账期增长的情况下应收账款坏账准备计提是否充分、合理。
	【回复】
	（三）你公司“单项金额不重大但单独计提坏账准备的应收账款”账面余额为1.44亿元，计提坏账准备1.05亿元。请详细说明相关款项发生的背景、时间、合同金额、账龄期限、回款情况等，并说明将其列入“单项金额不重大但单独计提坏账准备的应收账款”的原因，坏账准备计提是否充分、合理。
	【回复】
	（四）你公司本期转回应收账款坏账准备1,812.24万元，请说明转回的原因及具体依据。
	【回复】
	问题七、报告期末，你公司存货账面余额为9.71亿元，占总资产的比例为29.79%，计提存货跌价准备320.28万元，整体存货跌价准备计提比例为0.33%。
	（一）结合你公司存货分布范围、存货构成等情况，对比同行业可比公司，分析说明你公司存货占总资产比重、库存商品及在产品占存货的比重是否合理，与同行业公司存在重大差异。
	【回复】
	（二）请详细说明你公司存货的主要类别、库龄期限及存货跌价准备的计提情况，并结合同行业可比公司数据，分析说明你公司存货周转情况，存货跌价准备计提与同行业是否存在重大差异，是否存在价值易于减损或长期呆滞的存货，存货跌价准备计提是否充分、谨慎。请年审会计师核查并发表明确意见。
	【回复】
	1、存货类别及库龄期限
	问题八、报告期内，你公司销售费用为2.33亿元，同比增长139.52%，主要原因系业务发行费1.69亿元，同比增长623.98%。请说明业务发行费支出的具体项目以及大幅增长的原因，与同行业可比公司是否存在重大差异。
	【回复】
	2018年，影视行业状况发生较大变化，整体市场表现不佳，在政策调控和市场竞争的双重影响下，公司加强了对全部剧目、艺人及慈文品牌的宣传；特别是公司出品的一部当代都市题材大剧播出时间、方式出现调整，为保证剧目的播出效果，着重加大了该剧的宣传力度。公司2018年业务发行费支出具体主要项目列示如下：
	单位：万元
	根据相关公司各年度财务报告披露的信息，公司业务发行费支出与同行业可比公司的比较情况如下：
	单位：万元
	公司业务发行费支出与同行业可比公司相比，不存在重大差异。
	问题九、2016年至2018年，你公司管理费用为0.57亿元、0.62亿元、0.74亿元，占营业收入比重为3.14%、3.73%、5.17%。请说明管理费用占营业收入比重持续增长的原因，与同行业公司是否存在重大差异。
	【回复】
	公司2016年至2018年管理费用占营业收入比重持续增长的主要原因：
	1、公司2016年至2018年营业收入中占比超过10%的业务收入分别为影视剧业务收入和游戏及渠道推广业务收入。2016年至2018年，影视剧业务营业收入逐年虽略有下降，但基本保持稳定；游戏及渠道推广业务营业收入2018年同比降幅较大，影响公司近三年营业收入逐年下降，从而导致管理费用占营业收入比重持续增长。
	2、公司管理费用金额2017年同比2016年上升8.33%，增幅较小。2018年同比2017年上升19.41%，绝对值增加1,206.97万元，主要由于2018年公司根据市场薪酬行情适当调整了全员工资水平，职工薪酬同比增加725.87万元。
	根据相关公司各年度财务报告披露的信息，公司管理费用占比与同行业可比公司的比较情况如下：
	单位：万元
	公司管理费用占营业收入比重与同行业可比公司相比，不存在重大差异。

