[bookmark: _GoBack]证券代码：300577                                  证券简称：开润股份
安徽开润股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                       编号：2019-004
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	高盛（亚洲）、高华证券、J.P.Morgan、Nomura Asset

	时间
	2019年6月21日

	地点
	上海市松江区莘砖公路518号漕河泾松江园区14号楼5楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	副总经理、董事会秘书：徐耘
证券事务代表：林德栋

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、介绍公司的战略规划、经营状况等
二、主要问题及回答
1、问：公司如何看待箱包市场？ 
答：我国包袋行业整体呈现收入规模不断增长的趋势，箱包行业生产厂商数量众多，前十大厂商市场份额较低，且主要为国际知名品牌，行业竞争激烈，其中，包袋类产品前十大厂商市场份额明显低于欧美发达国家前十大厂商市场占有率，我国箱包行业集中度有望持续提升，具有自主品牌的专业箱包制造商将迎来发展机遇。
2、问：公司可以讲一下研发和供应链的竞争优势吗？
答：公司自成立之初即重视自身设计能力，设有专门的设计部门。公司通过多年的培养实践，打造了一支专业的设计师队伍。公司招聘了一批海外背景的专业设计师，同时，从国内知名设计专业院校招聘了一批设计专业优秀毕业生，将其培养成为具有丰富实践经验的专业箱包产品设计师。此外，公司注重设计人员的进修深造与业务交流，进一步提升公司产品设计优势。
公司高度重视研发，坚持产品自主开发，开发了一系列具有较强功能性与科技属性的产品，并不断加大资金投入用于持续、专业的市场调研、流行趋势调研、原物料工艺调研以及国内外展会调研。公司设有研发创新中心，旨在通过技术创新、工艺创新等，将科技属性融入传统产品，利用具备功能与科技属性的原材料及制造工艺与技术，着力解决用户痛点，在出行消费品领域积累了一定的研发优势。
公司拥有行业内科技属性突出的供应链体系，公司产品的核心原材料、核心配件等均来自国际知名供应商，优质资源的整合为高品质产品的生产奠定基础。公司重视供应商管理，与全球知名供应商建立了深度的合作关系，形成了稳定优质的供应商资源和供应链管理能力。
3、公司在渠道方面的布局如何？
答：公司在营销方面建立了多元化的销售渠道，其中，国内线上渠道方面，深化与小米、天猫、京东等国内主流电商平台以及垂直平台、社交电商等多个平台的持续合作；国内线下渠道方面，保持和小米线下店的深度合作，并进一步拓展团购礼品、中高端超市、购物中心等其它线下渠道；海外渠道方面，公司初步组建了强有力的团队，一方面通过与小米海外渠道的深度合作积极布局，另一方面通过其它线上线下渠道、海外合作渠道、代理商等方式积极推进海外渠道布局。整体而言，公司已初步建立了突出的多元化渠道资源优势。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年6月21日



