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江苏常宝钢管股份有限公司 

关于对深交所 2018 年年报问询函回复的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，对公告的虚假记载、误导

性陈述或者遗漏负连带责任。 

 

江苏常宝钢管股份有限公司（以下简称“公司”）于近日收到深圳证券交易

所《关于对江苏常宝钢管股份有限公司 2018 年年报的问询函》（中小板年报问

询函【2019】第 396 号）。公司董事会对此高度重视，就问询函涉及的相关问

题进行了认真核查。现根据核查情况，对问询函回复如下： 

    1、报告期内，你公司前期收购的宿迁市洋河人民医院有限公司（以下简称

“洋河医院”）、单县东大医院有限公司（以下简称“东大医院”）业绩承诺完成

比例分别为 104.37%和 102.59%。 

    （1）请你公司结合行业发展趋势、主要业务开展情况、核心竞争力等对洋

河医院、东大医院的盈利能力进行分析。 

回复： 

随着经济增长和人民生活水平的提高，我国医疗卫生费用持续增长。近年

来国家财政在医疗卫生方面的投入不断加大。根据国务院 2018 年 12 月 24 日

《国务院关于财政医疗卫生资金分配和使用情况的报告》，2013 至 2017 年，

全国财政医疗卫生（含计划生育）累计支出 59502 亿元，年均增幅 11.7%。2018

年全国财政预算安排医疗卫生支出 15291 亿元，较上年增加 840 亿元，增幅高

于全国财政支出 2.5 个百分点，占全国财政支出的比重达到 7.3%。 

医疗服务需求作为居民的基本需求，具有显著的刚性特征。随着国民经济

的持续发展、人民生活水平的逐步提高以及健康意识的日益提升，我国医疗服



务市场规模持续增长，医疗卫生费用支出逐年提升。根据政府规划目标，预计

医疗服务市场规模未来仍将保持较快的增长趋势。民营医疗机构在满足人民群

众基本和多样化的医疗需求方面将发挥重要的作用。 

洋河医院作为江苏省宿迁市洋河地区唯一的二级以上医院，医疗服务直接

覆盖洋河新区及周边近 20 个乡镇，覆盖区域的人口近百万。医疗设备方面，

洋河人民医院拥有宝石能谱 CT、超导型磁共振、心血管成像系统、钼靶 X 射

线机、彩色多普勒超声诊断仪等多台设备。洋河医院已先后获得非公立医疗机

构能力与信用“五星”评审、中国非公立医疗机构协会首批信用评价 AAA 级

医院、医联医助三甲名医医院工作站等声誉，同时引进各专科知名专家开展会

诊，提高医院医疗技术水平。 

目前洋河医院共设有心脏病科、呼吸内科、神经内科、肾脏病科、大外科

等近 40 个临床及功能科室，专业开展心脑血管、肺、乳腺、胃肠等各类手术，

并具备承担各种常规以及急危、疑难病症的诊断与治疗能力。洋河医院立足于

良好的硬件、环境和治疗技术优势，继续做大做强介入治疗等重点诊疗科目；

持续扩大企业体检业务范围，积极拓展当地及周边地区的重点企业、团队体检

客户；洋河医院已通过与周边乡镇卫生院的医联体合作辐射周边乡镇，扩大医

疗服务覆盖区域，吸引更多病患就诊。 

2018 年度，洋河医院凭借良好医疗环境，通过加强医疗服务质量，不断

拓展当地医疗客户资源，做强品牌，扩大在区域的影响力。2018 年实现营业

收入为 1.87 亿元，同比增长 14.4%；扣非净利润为 3180 万元，同比增长 33.9%。

截至目前，洋河医院经营情况向好，品牌效益不断彰显，经营发展前景良好，

在当地拥有较强的医疗服务竞争力，预计能够较好完成 2019 年预算目标。 

东大医院位于苏、鲁、豫、皖四省八县交界的单县经济技术开发区，是一

所集医疗、教学、科研、预防、保健于一体的大型综合性医院，承担着单县约

130 万人口和周边县市部分人口疾病的诊疗和康复任务。东大医院是单县城乡

居民基本医疗保险定点医院、单县城镇职工基本医疗保险定点医院，菏泽市

120 急救站以及温暖中国-贫困肿瘤患者救治行动定点医院。 

截至报告期末，东大医院开放床位 600 张，人才梯队建设合理。东大医院



现已创建 2 个市级重点专科，2 个医疗质量示范科室及 11 个优质护理服务示

范病房。近年来，医院先后有 20 多项科研课题在省市级立项获奖，在 SCI、国

家级医学杂志上发表各类学术论文 300 多篇。 

东大医院配置各类专业医疗设备，拥有 C 型臂、GE 螺旋 CT、日立磁共振、

陀螺刀、Stors 腹腔镜、全自动生化分析仪、GE 彩超等先进的医疗设备。先后

开展了肝门胆管癌根治术、胰头十二指肠切除术、先心病封堵术、冠状动脉搭

桥术、胸腔镜肺癌、食管癌根治术、超微创漏斗胸矫治术、胸腔镜手汗症矫治

术、冠状动脉造影和支架植入术、射频消融术、断指再植术、人工关节置换术、

关节镜手术，腹腔镜肝肿瘤、胰腺肿瘤及脾切除术、内镜下胰胆管造影、微创

胆管取石及支架术等技术项目。目前已形成以微创外科、无痛治疗、介入治疗

为特色的临床诊疗体系。 

2018 年度东大医院凭借突出的医疗特色和学科优势，综合服务水平和管

理水平不断提升。2018 年实现营业收入 2.99 亿元，同比增长 12.22%；扣非净

利润约为 5409 万元，同比增长 3.51%。截至目前，东大医院发展势头良好，

区域领先地位稳固，竞争优势明显，盈利能力稳健，且品牌知名度不断提升，

预计能够较好完成 2019 年预算目标。 

    （2）请你公司说明洋河医院、东大医院的收入确认时点、条件以及成本费

用分摊原则等，并说明是否存在不当盈余管理导致业绩精准达标的情形。请年

审会计师发表意见。 

    回复：洋河医院和东大医院均为综合性医院，营业收入主要为医疗收入，医

疗收入包括门诊、住院和其他业务。门诊和住院收入主要是门诊检查及治疗收入、

手术及住院治疗收入等。 

    1）挂号收入确认原则：公司在患者缴纳挂号费并开具发票时确认挂号费收

入。 

    2）门诊检查及治疗收入确认原则：公司在收到患者检查治疗费用的同时， 开

具发票，并在提供治疗服务完毕后，确认门诊检查及治疗收入。 

    3）手术及住院治疗收入确认原则：公司根据各个病房的医疗服务情况， 确

认各个病房的医疗服务收费金额，每月末，公司汇总各个病房的医疗服务收费金

额确认为住院收入。 



    4）药品收入确认原则：对于门诊患者，公司在收到患者药费的同时，开具

发票，并在药品已经提供后，确认药品销售收入；对于住院患者，公司根据为各

个病房的提供药品情况，确认各个病房的药品收费金额，每月末，公司汇总各个

病房的药品收费金额确认为药品收入。 

    针对收入确认，会计师执行了以下的主要核查程序 

    1）了解收入确认相关的内部控制制度，评价内控制度的有效性并对其实际

执行情况进行测试。 

    2）核对账面收入与医院信息系统的挂号收费记录，并抽取部分明细检查相

应的收款记录、医保卡刷卡记录等，同时检查相关的诊疗记录等支持性证据。 

    3）选取资产负债表日前后收入确认的明细进行截止测试,检查相应的诊疗服

务的提供情况，并判断收入确认期间的准确性。 

    4）检查本期账面医保收入确认依据，包括与社保机构的结算记录、银行入

账回单等。 

    综合性医院的成本费用主要包括人力成本、药品耗材成本、固定资产折旧、

医院运营维护费用、办公费、低值易耗品等等。分摊原则为：责权发生制原则和

“谁受益、谁负担”的原则。医院将各部门分为直接成本科室和间接成本科室，

其中直接成本科室是能够直接产出医疗服务的科室，或为患者直接提供服务的科

室；间接成本科室为医疗辅助科室。直接成本科室的各项人力成本、药品耗材成

本、固定资产折旧、运营维护费用、办公费等等，按照权责发生制直接计入科室

成本。而间接成本科室的各项成本费用，则按照一定的分摊系数分摊到直接成本

科室中去。最终达到医疗服务成本准确计量、合理分摊之目的。 

    针对成本费用分摊原则，会计师执行了以下的主要核查程序 

    1）对成本费用主要项目进行检查，将成本、费用中的工资、折旧等与相关

的资产、负债科目核对，检查其勾稽关系的合理性。 

    2）对成本费用执行分析性程序，包括月度间波动分析，与上期发生额比较

分析等分析程序，识别分析其变动的合理性。 

3）抽取大额发生额凭证获取相关合同查验核对，抽取资产负债表日前后大

额凭证，查验成本、费用截止性。 

     公司年审会计师意见：经核查，会计师认为洋河医院、东大医院收入确认

时点准确，成本费用分摊合理，不存在不当盈余管理导致业绩精准达标的情形。 

 



    2、报告期末，你公司其他应付款中关联方资金拆借余额为 1.38 亿元。请你

公司结合关联方资金拆借的形成背景、涉及事项、对手方具体关联关系、资金

成本、融资安排等说明向关联方拆借资金的必要性，是否履行相关的审批程序

和信息披露义务，是否损害公司利益。 

    回复：  

2018 年末，公司其他应付款中关联方资金拆借余额为 1.38 亿元，为我公司

下属子公司宿迁市洋河人民医院有限公司（以下简称“洋河医院”）应付上海嘉

愈医疗投资管理有限公司（以下简称“上海嘉愈”）的借款。上海嘉愈目前为我

公司持股 5%以上的股东和关联方，同时也是洋河医院的原股东。该资金拆借的

形成背景为，在上海嘉愈作为洋河医院股东的历史期间内，上海嘉愈为支持洋河

医院的发展而提供的股东借款。公司于 2017 年 11 月完成发行股份购买资产的交

易（发行对象包括上海嘉愈），成为洋河医院的控股股东，该资金拆借存续至报

告期末。在洋河医院偿还金融机构有息贷款等流动性节点，上海嘉愈阶段性地向

洋河医院提供了无息的资金支持，以提供临时性的流动性支持。报告期内，洋河

医院应付上海嘉愈的关联方资金拆借余额已逐步减少。 

上述关联方资金拆借为无息，资金拆入方为我公司下属的子公司，并且该项

关联方资金拆借在发行股份购买资产的交易前已经存在。该交易方案经中国证监

会审核，已履行相关的审批程序和信息披露义务。随着洋河医院盈利能力增强，

现金流改善，关联方借款余额逐步减少。 

综上，上述关联方资金拆借并不存在损害公司利益的情形。 

 

3、报告期末，你公司应收票据账面余额为 4.14 亿元，较上年末增加 60.18%。

请你公司结合结算模式、收入增长趋势说明应收票据大幅增加的原因及合理性，

并说明应收票据是否存在兑付风险，是否充分考虑减值计提。请年审会计师发

表意见。 

回复： 

本公司的主营业务分成钢管板块和医疗板块两大部分，2018 年末的应收票

据余额均属于钢管板块的公司。钢管板块的销售业务分内贸、外贸两类，外贸业

务不涉及承兑汇票，应收票据均来自于钢管板块的内贸业务。 

钢管板块的内贸业务的结算方式包括现款、银行承兑汇票、商业承兑汇票三

种。2018 年末的 4.14 亿元应收票据余额中，银行承兑汇票为 1.91 亿元、商业承



兑汇票为 2.23 亿元。与 2017 年末相比，2018 年末应收票据余额的增长比率为

60.18%，一方面是钢管内贸销售收入的增长所致，2018 年钢管内贸收入比 2017

年增长了 32.56%；一方面是因为本公司的客户中石油对其供应商统一采用商业

承兑汇票（期限为三个月以内）、银行承兑汇票、现款组合的付款方式，2018 年

度对不同结算方式的支付比例进行了调整，调高了商业汇票的支付比重。 

从兑付风险来看： 

（1）银行承兑汇票是经客户的开户银行审查同意后签发的，银行保证在指

定日期无条件支付确定的金额给收款人或持票人，一经签发，与客户是否存在兑

付能力无关。本公司 2018 年末 4.14 亿元的应收票据中，有 1.91 亿元属于银行承

兑汇票，不存在减值风险，所以在 2018 年末没有计提相应的减值准备； 

（2）商业承兑汇票是由客户开出并承诺到期承兑的汇票。本公司 2018 年末

4.14 亿元的应收票据中，有 2.23 亿元属于商业承兑汇票，该部分票据在 2018 年

末均未逾期。该部分商业承兑汇票的出票人是中石油的下属单位、东方电气集团

东方锅炉股份有限公司、上海电气电站设备有限公司。中石油为央企，东方电气

集团东方锅炉股份有限公司属大型国有企业，上海电气电站设备有限公司为国有

控股企业，资信状况都比较良好。2018 年公司累计收到以上几家单位的商票 4.86

亿元，除上述未到期 2.23 亿元，其余全部按时兑付。公司基于对出票人资信状

况和历史履约情况的判断，认为 2018 年末未到期的 2.23 亿元商业承兑汇票的违

约概率为 0，预期信用损失率为 0，所以无需计提减值准备。 

截至目前，2018 年末的 2.23 亿的商业承兑票据均已经托收到账。 

公司年审会计师意见：经核查，会计师认为公司应收票据大幅增加较为合理，

应收票据不存在兑付风险，不存在明显减值迹象，2018 年末未计提相应的减值

准备，符合会计谨慎性原则。 

 

4、报告期末，你公司应收账款按欠款方归集的第一名期末余额为 1.71 亿元，

占应收帐款期末余额的比例为 23.44%。请你公司补充披露该欠款方的具体名称、

注册资本、股权结构、与你公司的关联关系、业务往来情况等，并结合信用政

策说明单一客户应收账款比例较大的原因及合理性以及截至目前的回收情况。 

回复： 

（1）2018 年末，本公司应收账款按欠款方归集的第一名为中国石油天然气

股份有限公司长庆油田分公司（以下简称为“长庆油田”），系中国石油天然气股



份有限公司于 2000 年 1 月 24 日在陕西省西安市设立。其具体情况如下： 

①中国石油天然气股份有限公司长庆油田分公司 

统一社会信用代码：91610000713594558X  

负责人：付锁堂 

成立日期：2000 年 01 月 24 日 

登记机关：陕西省工商行政管理局 

营业场所：陕西省西安市未央区长庆兴隆圆小区 

经营范围：陆上石油、天然气勘查、生产、销售；石油、天然气伴生品生产、

销售；石油化工、化工产品的生产、销售（易制毒、监控、危险化学品除外）；

石油天然气管道运营。（依法须经批准的项目，经相关部门批准后方可开展经营

活动） 

②中国石油天然气股份有限公司 

统一社会信用代码：91110000710925462X  

类型：股份有限公司(上市、国有控股) 

法定代表人：王宜林 

注册资本：18302097.000000 万人民币  

成立日期：1999 年 11 月 05 日 

登记机关：北京市工商行政管理局 

住所：北京市东城区安德路 16 号 

经营范围：石油天然气勘查、开采（有效期以许可证为准）；原油的仓储、

销售；成品油的销售；陆上采油（气）、海上采油（气）、钻井、物探、测井、录

井、井下作业、油建、储运、海油工程、危险化学品的生产（有效期至 2017 年

10 月 13 日）；预包装食品、乳制品（不含婴幼儿配方乳粉）销售（限取得经营

许可证的分支机构经营，其经营内容和经营期限以许可证为准）；烟的销售（仅

限取得烟草专卖零售许可证的分支机构经营，其经营内容和经营期限以许可证为

准）；燃气经营（限取得燃气经营许可证的分支机构经营，经营项目及有效期以

许可证为准）；危险化学品经营（限取得危险化学品经营许可证的分支机构经营，

经营项目及有效期以许可证为准）；住宿、报纸期刊图书的零售、音像制品经营，

水路运输，道路运输、运输代理、船舶代理、三类汽车维修（以上仅限取得经营

许可证的分支机构经营，其经营内容和经营期限以许可证为准）；石油天然气管

道建设、运营；石油勘查、开采和石油化工及相关工程的技术开发、咨询、服务；



进出口业务；炼油；石油化工、化工产品生产与销售；管道生产建设所需物资设

备、器材、润滑油、汽车零配件、日用百货、农用物资的销售；房屋和机械设备

的租赁；纺织服装、文体用品、五金家具建材、家用电器电子产品、充值卡、计

生用品、劳保用品的零售；彩票代理销售、代理收取水电公用事业费、票务代理、

车辆过秤服务，广告业务、汽车清洗服务。（企业依法自主选择经营项目，开展

经营活动；依法须经批准的项目，经相关部门批准后依批准的内容开展经营活动；

不得从事本市产业政策禁止和限制类项目的经营活动。） 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

中国石油天然气股份有限公司控股股东为中国石油集团，成立于 1998 年 7 

月，是根据国务院机构改革方案，在原中国石油天然气总公司的基础上组建的特

大型石油石化企业集团，是国家授权的投资机构和国家控股公司。中国石油集团

是集油气勘探开发、炼油化工、油品销售、油气储运、石油贸易、工程技术服务

和石油装备制造于一体的综合性能源公司。 

国务院国有资产监督管理委员会是中国石油天然气股份有限公司的实际控

制人。 

（2）本公司及下属子公司与中国石油天然气股份有限公司及其下属子公司

（以下简称“中石油”），不存在任何关联关系。 

本公司自 2008 年起对长庆油田开展业务。2018 年，本公司对长庆油田的销

售业务共计 7.76 亿元（含税），2018 年共计回款 6.38 亿元，回款金额占当年销

售金额的 82.22%。 

（3）公司对客户实行分类管理，共分成 A、B、C 三类，其中 A 类级别最高，

信用政策相对宽松，C 类级别最低，信用政策相对较紧。长庆油田系和我公司长

期合作的重要客户，资信状况良好，销售业务规模较大，属于我公司的 A 类客户。

国务院国有资产管理委员会 

100% 

中国石油集团 

81.03% 

中国石油天然气股份有限公司 



2018 年末，长庆油田的应收款余额在本公司对其授信额度范围内，符合本公司

的信用政策。 

从账龄来看，长庆油田截至 2018 年末的账龄结构如下表所示： 

单位：人民币元 

账龄 金额 占比 

1 个月以内       13,878,988  8.13% 

1-3 个月       62,462,910  36.55% 

3 个月-1 年       94,534,825  55.32% 

合计      170,876,723  100.00% 

截至 2018 年末，长庆油田并无超过 1 年的应收账款，并且 3 个月以内账龄

的应收款余额占到了 44.68%。账龄结构符合我公司对其的信用政策。 

2018 年末，本公司对长庆油田的应收账款余额较大、占比较高，是本公司

正常开展销售业务的客观结果，具有合理性。 

①中石油是中国油气行业占主导地位的最大的油气生产和销售商，是中国销

售收入最大的公司之一，也是世界最大的石油公司之一；本公司油套管产品主要

客户为中石油等国内主要油气公司，以及国外知名的国家石油公司，具有较高的

品牌知名度，特别是油管产品，市场占有率、毛利率及盈利水平处于国内行业前

列。所以本公司与中石油的下属公司长庆油田有较大规模的业务往来和长期合作

是合理的。 

②2018 年，本公司对长庆油田的销售业务共计 7.76 亿元（含税），占本公司

2018 年钢管内贸收入的 20.78%，属于重大客户。2018 年，长庆油田的应收账款

周转天数为 87.14 天，在正常范围之内，具有合理性。 

（4）2019 年 1 月 1 日至目前，本公司收到的长庆油田回款共计 1.699 亿元，

占 2018 年末应收款余额的 99.43%。尚未收回的应收账款仍在账期之内，符合本

公司对其的信用政策，没有异常情况。 

 

5、报告期末，你公司存货的账面余额为 9.05 亿元，较上年末增加 27.51%，

计提存货跌价准备 0.12 亿元。请你公司结合存货周转率、销售情况、存货类别

等说明存货期末余额明显增加的原因及合理性，同时对比同行业企业说明存货

跌价准备计提是否充分合理。 

回复:  

（1）根据企业会计准则等法律法规和本公司的会计政策，本公司在期末对

存货按照成本与可变现净值孰低计量。当其可变现净值低于成本时，提取存货跌



价准备。存货跌价准备通常按单个存货项目的成本高于其可变现净值的差额提取。

对于数量繁多、单价较低的存货，按存货类别计提存货跌价准备；对在同一地区

生产和销售的产品系列相关、具有相同或类似最终用途或目的，且难以与其他项

目分开计量的存货，合并计提存货跌价准备。计提存货跌价准备后，如果以前减

记存货价值的影响因素已经消失，导致存货的可变现净值高于其账面价值的，在

原已计提的存货跌价准备金额内予以转回，转回的金额计入当期损益。 

公司按照上述会计政策，在 2018 年对存货共计提存货跌价准备 952.86 万

元，共转回/转销 165.88 万元，2018 年末存货跌价准备余额为 1,187.67 万元。 

2017 年末、2018 年末，库存商品的存货跌价准备计提比例分别为 1.03%、

2.56%，2018 年在库存商品存货跌价准备的计提上更趋于谨慎。 

（2）2018 年公司生产销售保持良好态势，产品销售价格相比 2017 年上升

明显，产能利用率进一步提高，产品盈利能力增强，公司产品的价格及毛利率较

2017 年大幅提升，公司钢管业务综合毛利率同比上升 4.61%。 

本公司存货分为原材料、在产品、库存商品、在途物资、委托加工物资、低

值易耗品六大类。2018 年末增加的存货余额主要是库存商品、在产品和原材料，

主要是由于销售规模的增加所致，所以存货余额的增加是正常生产经营的结果。 

（3）2018 年，公司销售规模扩大，销售收入同比增加 53.85%，其中钢管

板块的销售收入同比增加了 32.91%。在销售规模扩大的同时，公司更加强注重

对库存的管控，以提高存货周转速度、提高经营效率。 

2018 年存货周转率为 5.25 次、周转天数为 69.53 天，相比 2017 年的存

货周转率 4.57 次、周转天数 79.87 天，2018 年的存货周转天数缩短了 10.34 天，

存货周转速度提高，公司存货变现能力增强。 

（4）根据公开披露的 2018 年年报，本公司与同行业的可比上市公司的存货

周转天数、存货周转率、存货跌价准备计提比例的数据如下表所示： 

  华菱钢铁 山东墨龙 常宝股份 

存货周转天数 36.83 95.55 69.53 

存货周转率 9.91 3.82 5.25 

存货跌价准备计提比例 0.00% 1.41% 1.31% 

——其中库存商品计提比例 0.00% 1.28% 2.56% 

由上表可知，与同行业可比上市公司相比，本公司的存货周转天数、存货周

转率、存货跌价准备的计提比例属于正常水平。 

 

6、报告期内，你公司向前五名供应商合计采购金额为 18.22 亿元，占年度



采购总额比例为 46.10%。请你公司详细说明供应商较为集中的原因，是否对供

应商存在重大依赖以及你公司为预防供应风险拟采取的措施。 

回复： 

（1）本公司 2018 年前五大供应商都是钢管版块的原材料供应商，供应商较

为集中的主要原因有： 

①集中采购有利于降低公司的采购成本。由于钢铁行业本身的特点，特别是

相对于本公司的管坯需求量来说，钢铁类企业的生产销售规模一般都比较大。所

以为了达到一定的采购规模、争取到优惠的采购价格，本公司进行集中采购。 

②本公司销售的是定制化产品，不是标准化产品，客户对钢管的多元化需求，

特点明显。相应的，根据客户不同的产品需求，不同钢管对管坯的成分构成也有

较高的要求和较多的变化，所以本公司对管坯也是定制化需求。与钢铁类企业的

长期合作有利于供应商了解我们的业务特点和技术要求，提高沟通效率、保证产

品质量。2018 年年报披露的前五大供应商都是本公司长期合作的战略伙伴，一

直保持着良好的业务合作关系。这种长期合作满足了我们的各方面要求，达到了

预期效果。 

（2）虽然管坯供应商较为集中，但是本公司对这些供应商不存在重大依赖。

因为供应商的集中，是本公司从采购价格、沟通效率等方面主动做出的选择，是

商务方面的考虑。另外在供应商的选择上，我公司前五大供应商中包括大型国企、

中国 500 强企业，规模体量都较大，实力强劲，更有利于形成规模经济，降低成

本。 

（3）本公司预防供应风险的措施： 

①与大型供应商签订战略合作协议或年度合作协议，协议内容包括确定供货

数量、供货方式、约定价格优惠方式，协议中还对供货、品种开发、技术合作等

作出承诺：设立绿色通道，确保按时、按质、按量交货；对我方的新品种优先开

发、优先试产；如有需要，可为我企业产品认证、产品出口提供支持和技术服务；

在合适的时间进行产品检测、新产品研发等的交流等。通过这些战略合作协议或

年度合作协议的签订，本公司能更好的预防供应风险。 

②除了 2018 年年报中披露的前五大供应商外，本公司还有 17 家供应商已经

通过了我公司的合格供应商认证，这部分供应商和我公司也有一定程度的合作，

可作为集中采购的备选供应商，在必要的时候可以给予我公司原料供应方面的支

撑，从而预防供应风险。 



    ③根据已经签署的合同，提前储备一定量的管坯，预防临时供货中断导致的

生产风险。 

 

 

    特此公告。 

 

 

 

江苏常宝钢管股份有限公司董事会 

2019 年 7 月 4 日 
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