证券代码：002410                                     证券简称：广联达
广联达科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                           编号：070
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	GIC                                      Meow Seen YONG
GIC                                          June LONG
GIC                                          Zhi An TAN
GIC                                            Meng XU
GIC                                         Andrew TAN
GIC                                         Derek TIEN
GIC                                      
 Mingxi TANG
GIC                                    Hong-Huat KWONG

GIC                                      Ye-Hsiang LAI
GIC                                         Daryl WONG

上述参会人员按照规定签署了调研承诺函。

	时间
	2019年7月02日14:00—15:00

	地点
	广联达二期大厦621会议室

	上市公司接待人员姓名
	高级副总裁 董事会秘书                           李树剑
董事会秘书助理                                  朱娜娜

	投资者关系活动主要内容介绍
	Q1、施工业务具体解决了哪些问题？
答：施工业务聚焦在工地现场项目管理的信息化应用，主要解决了：1.成本可控的问题；2.通过流程解决了工期的问题，使得工程可以按时或提前完成，降本增效；3.解决了工程质量安全的问题，之前在施工过程中质量和安全检查是靠人，出现问题时会有争议，多方推诿，我们的施工产品聚焦在工地现场，规范化了对质量和安全问题的检查，从根源上杜绝了上述问题。谢谢。
Q2、施工业务的主要客户？
答：施工业务目前主要客户是施工企业。大型施工企业的项目数较多，在某一个项目上应用广联达产品取得好的效果之后，可能复制到更多项目上。小型施工企业也有降本增效的数字化诉求，可以先从部分产品模块开始尝试，在真的能带来效果的基础上再逐步扩大产品渗透率。谢谢。
Q3、施工业务达到百亿营收的目标需要多久？
答：2018年施工业务营收6.6亿，累计服务项目数量接近1万个，相比每年全国新开工的50-60万个项目，这个比例还很小。目前施工业务处于拓展期，客户需要先了解产品，选择在重点项目上试用，如果产品确实能带来价值，客户的接受度会进一步提高，对产品和服务认可的客户，可能会将施工业务的产品应用到其他项目上。预计施工业务要达到百亿目标可能需要5年以上的时间，快速发展要具备几个条件：首先产品要好，能给客户带来降本增效的价值；其次施工企业数字化认知升级，专业能力提升；最后在高质量发展的政策推动下可以实现施工业务的更快发展。谢谢。
Q4、云转型前后影响造价业务收入的主要因素是什么？
答：云转型前的License模式下，造价业务收入主要来自软件新购和升级，受每年新开工项目数量的影响较大。云转型后的SaaS模式下，影响造价业务收入的主要因素转变为造价从业人员数量和存量项目数量。这种商业模式的转型可以平滑行业周期波动对业务收入的影响。谢谢。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年7月02日


