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	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        √分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	中泰证券电新行业苏晨等机构投资者90余人；

	时间
	2019年7月31日下午16:30-17:30

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	总裁、中材锂膜董事长 刘颖；副总裁、董事会秘书 陈志斌；湖南中锂总经理 高保清

	投资者关系活动主要内容介绍

	公司于2019年7月31日下午16:30召开了增资收购湖南中锂电话说明会，对公司隔膜产业战略及湖南中锂相关情况进行介绍和互动交流。
湖南中锂项目已获长园集团股东大会和公司董事会审批通过，增资协议生效。近年来，公司致力于打造湿法锂电池隔膜产业领军企业，成功并购湖南中锂，标志着公司实现隔膜产业战略目标又迈出了一大步，意义重大。
1、公司隔膜产业总体战略与未来发展前景展望。
答：公司大股东中国建材集团全球最大的综合性建材产业集团，是行业整合的领军者和产业升级的创新者，重点打造具有全球竞争力的新材料产业平台。对于新材料，中国建材拥有玻纤、风电叶片、石膏板等6个世界第一，重点发展的新材料产业目标就是世界第一。因此，对于隔膜产业，我们战略就是要做第一，这也公司贯彻深入落实集团新材料战略的要求。按照该要求，公司提出了一体两翼战略。以一流的研发和装备平台为依托，重点打造具有全球竞争力的制造管理体系。
公司与湖南中锂，战略匹配，团队互相认可。中材锂膜，凭借技术，同步拉伸产品已形成优势，加上湖南中锂先进生产线和优势产能，强强联合。交易完成后，中材科技各种优势资源的匹配，包括技术、管理以及资金等，将会极大促进湖南中锂保持长期稳健发展。
锂电池隔膜未来市场空间巨大（百亿平米级别），双方合作将会迅速形成行业领先优势，在技术、管理以及市场形成协同效应，确保实现中国建材集团在隔膜领域战略布局。
2、请简单介绍下湖南中锂。
答：湖南中锂成立于2012年，2013年引进日本东芝生产线（东芝部分设备用于日本部分隔膜企业）。公司在工艺上，采用湿法异步拉伸工艺（和中材同步拉伸不同），经过安装调试，技术大幅提升。从2015年产品投向市场，早期面向沃特玛等，得益于沃特玛当时其进展和发展，度过了技术进步的早期进程。到了2018年底，产能有4.8亿平（12条线）。基地：湖南2个基地，常德、宁乡、内蒙；目前具备生产条线12条线，4条线即将投产（2条线调试中，内蒙2条线9月中旬投产），到年底产能达到7.2亿平米。2020年将再建成4条线，总产能达到9.6亿平米。2021年4条线，规划总产能12亿平米。
客户情况：公司已进入CATL、ATL、亿纬锂能等国内主流电池厂商供应体系，是其主力供应商；国际市场，重点跟踪韩国市场，日本客户还处于送样。三星已完成第一轮审厂，目前进行紧密技术交流和样品评估阶段，完成前期商务谈判工作；
SK：产品测试结束，产品开始小批量供货，产品出口到韩国、匈牙利等。2019Q4开始会大批量供应；SK对中锂看好，认为之前市场对中锂评价和其现场看到的是完全不同的；LG：共同研发产品，预计明年下半年开始有阶段性成果。
3、中锂是否受到电池行业6/7月开工率不足影响，产能利用率及公司订单情况如何？
答：中锂没有受到影响，产品供不应求，订单非常饱满，现有产能已经全开，还不能完全满足客户需求。
4、收购湖南中锂，包括产线、研发管理团队，是否会进行整合？未来的难点主要在哪些地方？
中材科技股权占比60%，未来仍是保持相对的独立性，重点工作仍在协同，市场协同、技术上协同。技术协同，互相借鉴经验，交流培训。短时间内还没有整合的问题。从长远来看，三方股东以做大做强湖南中锂为首要目标，股东们会根据产业发展和激励需要，对股权结构进行进一步的优化调整。
5、技术上：中锂是异步拉伸，中材是同步，未来技术上的考虑？
答：两种路线没有矛盾，现阶段异步拉伸是主流路线，但同步拉伸竞争优势已逐步凸显出来，极具竞争力，将会是未来产线技术发展方向。公司将同时具备湿法同步+异步拉伸双技术路线，产品能够满足客户多层次需求，加速进口替代。
6、中材科技隔膜产线利用率还不高，2017年投产后遇到了哪些问题？
答：2017年8月底开始贯通，由于同步拉伸产线，调试用了半年时间，去年5、6月得到客户认可。17年12月合格产品下线，认证半年。去年底开始批量供货。2018年2条线年底投产。2019年上半年开始爬坡。工人熟练，装备进一步优化是循序渐进的。目前为止，7月已经达到满产能力，A品率已稳步提升过程中，综合A品率已处于行业领先水平。 
7、湖南中锂成本情况？
答：成本来讲，随着产能的释放、工艺优化良率持续提升，成本持续下降过程中。最大的空间是产能利用率和良品率的提高，随着后续生产线线陆续投产，成本将进一步下降。目前成本在湿法隔膜行业属于较低水平。
8、对隔膜产业业绩展望？
答：湖南中锂出货量较去年大幅度提升，整体上半年出货与去年全年量相当，将会积极影响公司业绩。隔膜产业现阶段我们首要战略目标是，在这两年行业洗牌过程中，依托国企优势，迅速扩张产能，提升在战略核心客户份额。 





	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年7月31日





