威海广泰空港设备股份有限公司
2019年7月15日投资者关系活动记录表
                                                      编号：2019-002
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	安信证券股份有限公司  张傲

	时间
	2019年7月15日

	地点
	山东省威海市环翠区黄河街6楼接待室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书  罗丰

	投资者关系活动主要内容介绍
	· 问：7月15日股价异动原因是什么？
· 答：公司不知悉异动的原因,但近期有媒体报道，中国拟制裁美国对台出售军品企业，可能涉及到行业内某企业。该企业侧重机场消防车（单台价值较高）、除雪车等机场设备，高端产品为主，国内至少40多个机场应用其产品，与公司客户高度重叠。

· 机场消防车是公司的传统优势市场，主要是快调消防车产品，而非举高类消防车。但是公司正在逐步切入举高类消防车等高端消防车产品。
· 问：空港地面设备的市场情况？
· 答：目前公司空港设备是亚洲最大，国际市场上，原来是法国TLD、美国JBT位居前两位，18年公司拿了不少高端订单，抢占了一些市场份额。

· 国内空港设备市场基本保持每年10-20%的增长速度，主要是受空港设备和航班起落架次不断增多、机场建设速度快的影响，国内机场建设以新建和改扩建为主，现在看市场潜力依旧很大，增长也在加快。2018年公司国内民品市场增长了30-40%。
· 问：从客户情况看，2018年机场客户收入金额有所下滑，航空公司客户收入金额增长30%以上，原因是什么？
· 答：空港设备收入的增长要看机场客户和航空公司客户的合计金额，空港设备的购买，部分是机场客户购买，部分是航空公司购买，单独数据并不稳定。2018年空港设备收入总量的增长还是非常明显的。
· 问：空港产品的交付周期？
· 答：交付周期一般是3-9个月，但是廊桥下的静变电源的交付要等到整体机场验收，交付周期较长，但该类产品占比较小。
· 问：公司产品的回款周期？
· 答：正常情况下约为6个月，其中军方和消防部队回款较好，空港回款不太好，但客户质量都很好，形成坏账的风险很小。
· 问：2018年军品营业收入达到2.9亿元，预计今年军品的情况如何？
· 答：2019年无人机订单较多，预计收入增长较快。军用设备预计大幅增长，包括空军、海军、陆航，主要是空军。我军大力加强战略投送能力建设（而非单纯军用机场建设），机场装备需求增加较快，预计将保持长期增长的趋势。2018年军品主要收入是空港设备等运输保障装备，其他还有无人机和武器装备配套产品等。目前也在积极拓展陆装、武警等市场，比如运油车、方舱医疗车等，这部分市场空间十分巨大。
· 问：空港设备的发展趋势？
· 答：主要在于枢纽机场和三大航拓展、电动化、全球化。电动化空港设备7大类产品公司都已有产品，电动化产品单价高，预计净利率会高一些但不会高很多。全球化出口受中美贸易战影响，个别新市场受到影响，对原有的市场影响不大。国际业务目前投入的精力还不大，去年增长30%，主要是一带一路、亚太市场拓展，比如新加坡、台湾、香港等，日本在试用；一些东南亚国家需求也很旺盛，但支付能力目前有限；地面服务公司进入目录，已有少量产品销售。产品国际化是公司坚定的发展方向，公司也在积极研究国际化路径发展，将来会将投入大量精力拓展欧美等市场，不排除采取与当地公司合作的方式。
· 问：公司是否有产能的需求？
· 答：电动化生产线以及消防车产能有提升的需求，报警设备产能没问题。公司羊亭基地如利用剩余100多亩地，产能可在短时间内提升，公司正在论证产能进一步提升的方式。
· 问：报警业务模式？18年净利润有所下滑？
· 答：消防装备和报警设备重叠度不高，报警设备业务主要做烟感探测器、后台报警系统等。销售途径主要是卖给代理商，公司也开始直接销售，拓展房地产客户和机场客户。公司在前两年主要精力放在全华时代公司，今年将加强协同，支持山鹰报警更快发展。报警设备在国内行业排名前10，与第一差距还较大。

· 报警类产品2018年市场竞争加剧，2019年更加激烈，但行业发展比较健康，市场增速也比较快。公司产品毛利率可能下降，但净利润率能够维持。山鹰报警今年投入不大，产能足够且和前列厂商相比，主要工作是降低成本、提高产量，同时继续加大市场网络建设、研发等投入。
· 问：公司今年的经营目标是什么？
· 答：销售收入稳步增长，净利率争取提升，军品收入占比进一步扩大，提升运营质量，比如加强应付应收、成本降低、内部协同等。
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