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证券代码：300349           证券简称：金卡智能          编号：2019-006
金卡智能集团股份有限公司投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研■分析师会议
□媒体采访□业绩说明会
□新闻发布会□路演活动
□现场参观
□其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	招商证券吴丹、杨珺，国泰君安证券李阳东，中信建投证券汤其勇，平安证券吴文成，国盛证券陆亚兵，中泰证券姜楠宇，国元证券程启辉，太平洋证券项舒宁，上海证券李超，万联证券黄昌，和聚投资陈剑，富国基金袁晓昀，新华基金潮礼君，湘财基金欧阳俊明，招商证券资管唐伟琦，新活力资本黄凯锐，混沌道然资产李铮，上海沣杨资产王海军，新活力资本吴鹏飞，汇利资产管理朱远峰，凯读投资朱瑾，世诚投资彭希曦

	时间
	2019年8月20日

	地点
	不适用（电话会议）

	上市公司接待人员姓名
	副总裁、董事会秘书刘中尽先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	公司2019年半年度报告已于2019年8月20日晚间刊登于巨潮资讯网，为方便投资者全面地了解公司半年度经营情况，特组织了此次分析师电话会议。
首先，公司副总裁、董事会秘书刘中尽先生对公司半年度业绩变动情况进行了说明，具体如下：
1、关于上半年业绩同比变动主要影响因素
（1）报告期物联网智能燃气表（含智能控制器）及其系统软件销售收入同比增长42.81%，其中NB-IoT智能燃气表及其系统销售占比进一步提升，产品全面NB化战略持续推进，产品结构持续高端化，公司已经成为中国领先的物联网企业。（2）因缺乏价格经济的天然气供应，上半年燃气企业开发工商业用户的步伐放缓，加之上年同期对比基数较高，致使公司气体流量计销售收入同比下降。随着气源问题的逐步解决，天信仪表六七月份订单同比已实现增长，八月份经营景气度持续回升，累计订单降幅持续收窄，预期下半年业绩比上半年会有更好表现。但收入确认较订单有一定时间上的滞后，届时请关注定期报告。
2、关于第二季度经营环比变动情况
第二季度营业收入、净利润环比第一季度均有所下降，主要原因是第一季度末增值税税率调整，客户为了税收考虑加快验收进度和开票进度，导致公司在一季度确认了较多的收入。从订单和发货情况来看，二季度要明显好于一季度，符合公司传统季节性趋势。

问答环节：
1、公司目前民用表的销售结构？
答：公司坚持终端产品全面NB化战略，目前公司民用表销售以NB-IoT智能燃气表为主，预计未来占比会进一步提升。
2、天信仪表销售净利率提升，原因是什么？
答：一是毛利率相对较高的腰轮流量计、旋进流量计、超声流量计销售占比进一步上升，二是上年同期销售收入有部分是标准装置收入，标准装置首次销售，毛利率低于流量计，降低了对比期整体毛利率水平。
3、天信仪表下半年收入预计情况？
[bookmark: _GoBack]答：随着气源问题的逐步稳定，下游燃气企业预期逐渐明朗，业务逐步恢复到正常状态，天信仪表6-8月订单持续好转，累计订单降幅持续收窄，但收入确认较订单有一定时间上的滞后，届时请关注定期报告。
4、母公司利润增速低于收入增速，原因是什么？
答：公司着眼未来，坚持自主创新，力求掌握核心技术，为了未来的持续发展，公司持续加大研发投入，导致利润增速低于收入增速。
5、应收账款上升的原因是？
答：一般来说，上半年是公司回款淡季，下半年回款较为集中，此外，应收账款上升也受到部分燃气公司尚未收到政府气价倒挂补贴的影响。但整体而言，下游客户企业信誉可靠，经营稳健，回款风险较小。
6、油气管网公司的组建是否对行业利好？
答：管网公司挂牌临近，将为下游行业提供更加充足的气源保障，形成公平开放的市场环境，利于燃气企业稳定预期开展生产经营，进而利于公司业务的拓展，但国内天然气价格能否与尽快与国际接轨存在时间上的不确定性。
7.易联云的经营情况？
答：公司持续推进云战略，易联云经营情况持续好转，第二季度实现了单季度的盈利，预计到8月底合同额能达到了去年全年的水平。
8.公司预计今年全年NB表的销售情况？
答：NB-IoT智能燃气表全年订单量预计较去年翻三番，但收入确认较订单有一定时间上的滞后，届时请关注定期报告。
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