重庆市涪陵榨菜集团股份有限公司

2019年8月22日投资者关系活动记录表

证券代码：002507           证券简称：涪陵榨菜           编号：2019-008
	投资者关系活动类别


	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            √其他  电话调研交流会议  

	参与单位名称及人员姓名
	群益投信—王柏强    凯基投信—吴志文    远雄人寿—连玲玉

复华投信—周禹呈、余文耀        野村投信—刘尹璇、黄尚婷

	时间
	2019年8月22日

	地点
	电话会议交流方式

	上市公司参与人员姓名
	董事会秘书：韦永生

	投资者关系活动主要内容介绍
	2019年8月22日上午10：00点以电话会议方式进行调研交流如下:
1、行业及公司情况。

目前来看整个行业没有很大的变化，总量增长不明显。榨菜按地域可以分为浙式榨菜和涪式榨菜，按产品可分为大包装餐饮产品和小包装零售产品，大包装产品的生产由于准入门槛低，量还是比较大，但进入退出频繁，公司没有对其作专门的统计。由于国家食品安全和环保政策的趋严，部分大包装厂家和小规模的小包装生产企业逐步萎缩，小包装占比上升较快，公司在小包装产品方面经过多年深耕与发展，品牌影响力突出，处于领先地立。
2、公司目前市场占有率情况。

根据公司对市场和行业的判断，预计目前小包装市场公司产品占有率超过20%。
3、公司上半年销售增速放缓原因。

公司此前渠道重点布局于一线市场。2018年下半年以来，公司面临的外部形势发生变化，一是中美贸易战导致出口受到影响，不少劳动力密集型出口企业倒闭，同时高质量发展的需求，使得粗放的劳动力密集型企业逐步退出市场，导致人口从发达城市回流到三四线县城；二是消费场景发生变化，互联网的发展把传统渠道消费部分分流至线上消费，部分家里做饭的人转到外卖，公司原来针对家庭消费的营销方式已不能全面覆盖新的渠道；三是交通便利性的影响，传统长时间乘坐火车、汽车等交通工具的消费市场下降。以上种种因素导致公司一线成熟市场动销放缓。

4、公司未来如何看待提价问题。

公司轻易不会提价，提价需考虑诸多因素，主要是成本驱动。如果发生成本上涨、原料紧张、品质提升需求等情况，可能会触动企业提价，同时公司也考虑行业内的平均价格涨幅情况。
5、公司目前产能及未来产能规划。

公司现有产能约为18万吨，未来产能规划包括眉山5.3万吨榨菜生产线建设项目（新增4万吨，置换1.3万吨）、涪陵1.6万吨脆口榨菜生产线项目以及东北5万吨泡菜生产基地建设项目，公司产能的规划与投放将与需求相匹配。
6、公司现有窖池容量及未来规划。

公司现有窖池容量大概是20万吨，去年实际产量是14-15万吨，对应实际需要的窖池容量在40万吨以上，未来公司仍将根据需要合理配比窖池。从日常生产来说，原料即用即补、窖池循环使用，从而保障原料储备和生产。

7、公司原料收购方式。

公司之前通过“公司+订单+农户”的模式发展带动青菜头种植，依托乡镇村社组织能力和号召力强的优势，与广大农民组织化地签订集体订单来建立基地，指导农民栽种，与农户约定青菜头收购保护价（当市场价低于保护价时按保护价收购，市场价高于保护价时按市场价收购），保证农户的利益和种植积极性，保障原料供给，灵活应对市场需求。
同时，结合公司发展以及原料情况，公司今年创新了原料采购加工模式，在青菜头收购时就与部分加工户签订订单合同，明确其将青菜头加工成看筋头盐或看筋二盐交售的相关要求，锁定头盐、二盐收购价格，充分利用农户的窖池库容，防止原料炒作，平抑原料价格波动，不断探索农民利益联结，实现“涪陵榨菜”品质保障，打造产业链良性发展生态。
8、公司泡菜规划。

公司看重泡菜的巨大市场以及发展潜力，将以乌江品牌对泡菜进行运营推广，自去年年底开始，公司已在全国选取6个城市进行泡菜产品试销，并计划通过收集消费者反馈对产品进行优化和定型，目前正处于反馈调整阶段。

	附件清单

（如有）
	无

	日期
	2019年8月22日


