帝欧家居股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2019-005
	投资者活动类别
	√特定对象调研  □分析师会议   □媒体采访 
□业绩说明会    □新闻发布会   □路演活动
□现场参观
□其他          

	公司接待
成员
	[bookmark: _GoBack]欧神诺副总裁丁同文、证券部经理吴妙君、证券专员庞云聪；

	接待时间
	2019年8月26日、2019年8月27日

	参与单位名称
	招商证券、方正证券、中信证券、中泰证券、东北证券、天风证券、华泰证券、长江证券、海富通基金、长城基金、中银国际、金控资管、海通证券、融通基金、华安基金等（以上排名不分先后）

	投资者关系活动主要内容介绍
	
1、公司的核心竞争优势是什么？
回答： 公司的核心竞争优势是综合成本优势。在制造端上面，因为公司与龙头房企长期保持着紧密地合作关系，所以在排产的稳定性、连续性与规模性上面，能够得到很好的保障，保证了制造端的成本优势；另一方面，因为公司产能在全国分布均匀，能够根据需求端的位置区域进行排产，有效地降低了运输成本，获得了运输成本的优势；制造端与运输端上两大优势的结合，最终形成了公司的综合成本优势。

2、广东的大气污染物排放标准收紧，对公司会造成影响吗？
回答：政府政策都是根据实际情况而制定，对于像欧神诺这样的规范企业，符合政策要求是没有任何问题。而且公司在行业中是最早投入环保的企业之一，每年也会持续投入在环保升级维护方面，确保达到国家、地方的环保要求。

3、地产客户招投标时主要根据哪些方面来选择供应商？
回答：地产客户着重两个因素，一是价格因素；二是非价格因素，如供应商的品牌影响力、供应链服务能力、财务管理能力、品质管控能力、信用等级等。

4、目前精装市场主要还是集中在龙头房企，对未来的结构以及整体趋势有什么看法？
回答：目前因为前三大房企的市占率、精装率高，所以大部分精装市场都体现在他们身上。但随着政策的推行及市场的导向，腰部房企新建住宅的精装率近年在迅速提升，从销售端到竣工端有两年左右的滞后，所以未来除了前三大房企外，还会集中体现在腰部的房企中。
以成熟的欧美市场为参考，目前国内整体的精装率还是非常地低，未来发展空间很大。

5、瓷砖市场规模很大，除新建商品房还包括哪些？
回答：还有自建房、存量房的二次装修、基建设施、公共设施以及商业建筑的新建与翻新等都会需要使用大量的瓷砖。

6、新大客户的增加会不会给目前的供应链带来风险？
回答：公司已经有十多年自营工程成功管理经验，已经建立起一套完善、成熟的供应链体系，可以根据需求情况快速响应，所以并不会对供应链造成影响。

	日期
	2019年8月27日



