证券代码：002837                                    证券简称：英维克

深圳市英维克科技股份有限公司投资者关系活动记录表
编号：2019-007
	投资者关系活动类别
	特定对象调研
	
	□分析师会议

	
	□媒体采访
	
	□业绩说明会

	
	□新闻发布会
	
	□路演活动

	
	□现场参观
	
	

	
	其他  电话会议   

	参与单位名称及
人员姓名
	参与电话会议投资者：兴业证券、弘德基金、博时基金、国泰基金、富丽达基金、天治基金、明世伙伴基金、中国人寿保险、中华保险、北大方正人寿保险、中金资本、上海嘉诚投资、厦门汇熙资产、征金资本、晋江和铭资产、幻方量化、永瑞财富、清水源投资、渤海汇金、理成资产、兴证财富、源乘投资、西证创新投资、跃马资本、顺领资产、中银国际证券、恒泰证券、金元证券共30名。（排名不分先后）
参与现场调研投资者：兴业证券、恒泰证券、金元证券、银华基金、国寿安保基金、个人投资者共9名。（排名不分先后）

	时  间
	电话会议时间：2019年8月27日
现场调研时间：2019年8月28日

	地  点
	公司电话接入、公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	副总经理、董事会秘书：欧贤华
证券办：王先月、刘羚

	投资者关系活动
主要内容介绍
	一、公司的主要业务情况及业绩情况简单介绍
（一）公司主要业务情况
公司于2016年12月底上市，主要业务包含以下四大产品：
1、机房温控节能产品，主要是数据中心的温控产品和解决方案。
2、机柜温控节能产品，主要是用于基站户外机柜散热的温控产品，也包含一些智能电网、充电桩、储能电池、工业空调等行业领域的应用。
3、客车空调，主要是针对中、大型电动客车的电空调产品，包括体现在公交、通勤、旅运等具体的应用场合。
4、轨道交通列车空调及服务，在2018年5月开始因收购上海科泰而纳入公司的业务板块，包括“轨道交通列车空调”和“架修及维护服务”的业务。
上述四块业务在研发、采购、供应链、服务等环节均形成不同程度的平台共享和协同效应，使得新产品的研发速度加快、技术风险降低，器件采购实现规模化、成本降低等，给公司带来更好的、可持续的增长和回报。
（二）公司2019年上半年总体业绩情况
[bookmark: _GoBack]2019年上半年营业收入4.65亿，同比增长7.48%。归母净利润5,420.14万元，归母扣非净利润4,430.42万元，同比增加50.87%。整体综合毛利率35.56%，同比提升了2.31%。
费用有所提高，主要在销售、研发方面加大投入力度。
2019年上半年经营现金流有较明显的改善。
（三）公司2019年上半年各业务板块情况
1、轨道交通列车空调及服务去年5月开始并表，营业收入8,409.59万，同比增长145.33%， 收入增量贡献大，主要业务来自上海地铁和苏州地铁；其毛利率39.15%，同比下降1.1%，但高于整体毛利率水平；
2、机房温控节能产品收入2.03亿，同比下降10.01%，收入占比43.69%，因增加了轨道交通业务的原因，占比相对下降了一些。同时今年有部分项目的收入进度原因未能在上半年确认收入。其毛利率34.98%，同比提升4.42%，相比去年全年提升2.73%。
3、机柜温控节能产品收入1.29亿，同比增长9.84%，收入占比27.70%，主要是受国内外基站户外温控需求驱动。由于收入结构的变化及公司持续优化成本的努力，毛利率同比提高2.29%，达到31.20%，和去年全年相比提升了4.19%。机柜温控市场竞争触底回升趋势没有改变，竞争压力相对缓和，公司规模效应更明显。
4、客车空调收入3,389.23万，同比下降了24.66%,占比7.29%。其毛利率37.48%，同比下降12.24%。
二、问答环节
1、数据中心制冷发展趋势如何？英维克在行业内的地位如何？
数据中心行业进一步细分来看，大型、中大型数据中心需求还在提升，单柜热密度继续提高，同时通过PUE值的降低来降低运营成本。蒸发冷却方案在降低PUE、OPEX方面非常有效，经过近两年的市场运行，客户的认可接受度不断提高。公司引领着蒸发冷却技术在国内数据中心市场上的规模商用，在行业中有最好的规模商用记录、良好运行品质。
2、5G基站建设对公司户外机柜业务的影响？
公司的业务与宏基站的户外机柜建站模式的建设量相关，公司已准备好相关产品，并已有效规模的发货，将受益于5G的规模建设。
3、公司是如何拓展人才梯队？
公司通过以下两种方式进行拓展：1、通过社招、校招进行普通员工的招聘；2、定向招募一些核心技术骨干、领军人物。
接待过程中，严格按照相关规定与投资者进行了充分的交流与沟通，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄露等情况。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年8月28整理



