证券代码：002732                                  证券简称：燕塘乳业
广东燕塘乳业股份有限公司投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别
	☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访         □业绩说明会
□新闻发布会        □路演活动
□现场参观          □其他  

	参与单位名称及人员姓名
	长城证券股份有限公司  叶松霖
海通证券股份有限公司  闻宏伟
国泰君安证券股份有限公司  方勇
国信证券股份有限公司  章耀、肖彬
信达证券股份有限公司  毕翘楚、王见鹿
[bookmark: _GoBack]广州金控资产管理有限公司  张仕杰
深圳坤酉基金管理有限公司  王建林
中科沃土基金管理有限公司  游彤煦
广州市里思资产管理有限公司  周众

	时间
	  2019年8月28日 10：15—11：30

	地点
	  公司五楼会议室

	上市公司接待人员
	证券事务代表：王欢欢
工作人员：康兆轩、郭海嫩

	投资者关系活动主要内容介绍
	10:15 王欢欢女士宣布沟通会正式开始，介绍公司基本情况，播放公司宣传片。
10:30 进入问答环节
1、从收入上看，公司三大品类旗鼓相当，公司未来是会突出某一品类，还是继续保持三大品类的均衡发展？公司与全国性乳企相比，在产品方面的差异化优势是什么?
答：公司通常按照低温奶、常温奶两大品类进行划分，受季节差异、品类促销等因素影响，两大品类的销售会在短期内出现此高彼低的情况，但从全年整体数据来看，较为均衡，未来仍会继续坚持两条腿走路。
公司在产品方面的差异化优势主要在于低温巴氏奶。一般而言，消费者倾向选择本地乳企出品的低温巴氏奶，这是区域性乳企的天然竞争优势。在近日召开的第三届中国优质乳工程巴氏鲜奶发展论坛上，行业专家明确指出低温巴氏奶可以最大限度的保留牛奶的核心营养价值，倡导通过优质乳工程，打造本土优质奶，助力民族奶业振兴。作为华南地区首批获得优质乳工程认证的企业，该政策对公司构成长线利好。据了解，在液态奶的品种结构上，我国常温奶市场占有率大于80%，巴氏鲜奶低于20%，而巴氏鲜奶作为优质奶制品，在发达国家占比均在99%以上，我国与国际消费主流形成巨大反差，这个差距同时也是未来低温奶的发挥空间。低温奶的主要竞争基础在于优质奶源和配套冷链，而公司奶源优势突出，同时拥有华南地区最大的乳品冷链配送体系，是公司顺势而为的重要支撑。此外，7月30日中共中央政治局会议提出的实施城乡冷链物流设施建设等补短板工程，亦有助于拓宽低温奶的配售半径，为公司未来突破现有配送局限，向更广阔市场进击提供支持。
2、公司2019年上半年整体毛利率回升的原因是什么？液体乳收入增长快，但毛利率下降的原因是什么？
答：新工厂投产后，受资产折旧、运营磨合期管理费用上升、应对市场竞争的营销活动投入等影响，毛利率一度下滑。2019年上半年，公司新工厂的生产管理各链条已逐渐理顺，产能平稳释放，销量提升摊薄了单位产品的固定成本，同时公司提出的“降本、提质、增效”管理优化方针得到有效执行，经营效率不断提升，产品的综合毛利率状况有所改善。上半年液体乳毛利下降更多是受产品结构调整的影响。
3、公司在深圳市场的开拓情况如何，未来是否有详细计划？
答：过去受限于产能，公司生产线的负荷较重，产品也会优先就近供应、就优势渠道和优势市场供应。新工厂投产、产能提高以后，公司已逐步加大市场的精耕与横拓力度。深圳人口集中，消费实力强，市场容量大，是公司近年来的主要目标开拓市场之一。目前，公司已在深圳设立办事处，组建了专门的营销团队负责开拓市场，并已进入部分商超、便利店渠道，未来将会有较好的市场呈现。
4、可否介绍一下公司自有牧场和战略合作牧场的情况？
答：公司现拥有阳江牧场、澳新牧业两个经营中的自有牧场，陆丰新澳牧场尚在建设中。公司自有牧场在奶牛品种改良、养殖饲喂、疫病防治、奶牛单产、原奶品质等方面已达到华南领先水平，所产生鲜乳的蛋白质率、乳脂肪率、体细胞数等主要指标严于国标甚至优于欧盟标准。阳江牧场和澳新牧业均已获得国家学生奶奶源基地认证和广东省“菜篮子”基地认证，被中国农垦乳业联盟评为标杆牧场，并通过原奶出口资格验收，获得“生鲜乳”出口食品生产企业备案证明。澳新牧业还被国家农业部评为“奶牛标准化示范场”，阳江牧场被评为“优质乳工程示范牧场”，公司自有牧场建设成绩斐然。
战略合作牧场方面，公司目前已经与十多个大中型牧场建立了稳定的战略合作关系，平均合作时间在十年以上，公司通过“以点带面”的方式，以自有牧场的先进管理经验和种养技术带动合作牧场养殖水平全面提高。公司与战略合作牧场通过一年一签的方式提前锁定次年原奶供应量与供应价格，绝大多数战略合作牧场出产的原料奶经检测合格后全部由公司收购，牧场无需担忧销路，全力投入到牧场管理中，可以实现稳定、可观的经营收益。公司与牧场就此建立起互助互信、风险共担的战略合作关系。公司自有奶源基地+战略合作牧场的模式保证了公司原料奶供应的稳定安全。
5、可否介绍一下新工厂产能及产能释放情况？湛江二期扩建工程的建设进度如何？
答：新工厂设计产能是日产600吨，结合销售淡旺季、设备保养等因素，按照一年生产330天测算，年产能为19.8万吨。公司在新工厂预留了部分空间供未来设备升级和技术改造使用，预计升级改造后新工厂的产能会进一步提升。目前部分投资者对公司新工厂产能释放的进度存在误解，新工厂除缓解过去产能瓶颈外，还为未来中短期生产扩张做筹划，有适度的超前安排，并不会在建成后短期实现满产。公司实行以销定产，将根据市场情况协调安排产能释放。
虽然定增项目搁浅了，但为进一步打开并供应粤西、海南、广西等市场，湛江二期工程仍有调整后以自有资金投入实施的必要，公司在中报中也披露了“2019年湛江技改项目”的投入情况，公司会根据新工厂的投产、达产情况和经营需要，协调安排湛江二期扩建工程的实施进度。
6、公司的旧厂区利用计划是怎样的？收益是否稳定？
答：从长远来看，旧厂区会投入“三旧”改造，在旧改方案论证完成落地实施前，短期用以对外出租避免空置，详细情况已在4月29日的公告中有过详细披露。
鉴于公司对广州市天河区旧厂区实施“三旧”改造所涉环节较多、流程较长，在项目落地实施之前，为避免物业空置造成资源浪费，充分提升相关资产的利用价值，除保留必要的自用部分外，公司拟短期内对外出租天河区旧厂区部分物业，预计出租时间不超过 6 年。本出租事项将采取公开招投标的方式进行，具体出租标的范围、租赁期限、租金标准、承租方、租赁涉及的各方权利义务、实际租金收入等情况，以招投标和商务谈判等结果为准。公司将在项目推进的重要节点发布进展公告，依法履行决策程序及信息披露义务。
7、公司在冷链运输环节如何保证产品质量？
答：公司自有近两百辆冷藏运输车、超过200人的专业配送队伍，构建了广东省乃至华南地区规模最大的乳制品冷链配送体系之一。低温奶对全程低温保存要求极高，全程冷链可以保证产品质量的稳定性，进而影响市场对产品及品牌的认同。公司冷链配送车辆均装有全程监测系统，对冷藏车的位置、行驶速度、厢内温度等进行实时监控，实现产品从工厂到市场的全程冷链储运，充分缩短配送链条，有效避免转运切割或业务外包中高发的质量失控风险，确保产品质量的稳定。
8、2019年上半年净利润同比大幅上升的原因是什么？和2017年同期相比小幅上升是什么原因？
答：2019上半年，公司新工厂生产及管理各链条已逐渐理顺，产能平稳释放，经营效率不断提升，同时公司通过奶源体系升级、市场精耕拓展、管理结构优化等措施，进一步夯实优势资源基础，实现了产品销量、销售收入和销售利润的多重增长，致2019年上半年净利润和去年同期相比有了较大提升。
与2017年上半年相比，2019年上半年净利润有10个多点的提升。2017年，天河旧厂多数资产已过折旧期，摊销完成，无明显的固定成本压力，且公司在2017年时体量相较2019年较小，相应的管理费用也较低。而2018年以来，公司面临高额资产折旧、管理成本提升等情况，公司通过优化管理、推进磨合等方式，已在2019年上半年实现了利润的恢复性增长。未来随着公司新工厂产能的逐步释放和产品销量的增长，单位产品的固定成本分摊将继续减少，叠加产品结构和管理模式优化的推进，新工厂的规模效应将得到进一步凸显。
11:30 王欢欢女士宣布：今天的沟通交流会到此结束。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019-8-28



