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广东宏大爆破股份有限公司投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          √路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	东方财富 马志强
国海证券 程亮、朱旭光
新华基金 周晓东
高正投资 高大兵、鲁迪
尚道投资 赵琰
中邮基金 张腾
中国电科 李更
天和投资 郜健
国金证券 王明辉
国泰基金 高亮
华福证券 王旭
弘毅远方 樊可
华富基金 张宝涵
尚腾资本 王炫
竣智信息 陆家安
东海基金 胡德军
东吴基金 朱冰兵
中国船舶 陶健
中银国际 罗众球
嘉信基金 卢军飞
鲁商集团 公维晓
东北证券 余承
恒健远志 周洁
永望资产 周柏全
慈阳投资 宋伟明
西部利得 陈保国
长信基金 齐菲

	时间
	2019年8月28日、29日

	地点
	北京泛太平洋酒店3层西单厅、上海浦东大道1号中国船舶大厦15A

	上市公司接待人员姓名
	董事长 郑炳旭

董事会办公室主任 李敏贤
HD-1项目总体团队、研发团队及销售团队代表

	投资者关系活动主要内容介绍

	    公司董事长郑炳旭先生首先介绍了公司2019年度的经营情况。郑炳旭先生介绍到，公司目前的三大业务板块为矿山工程服务、民用爆破器材生产与销售以及防务装备。2019年上半年度，公司实现营业收入24.39亿元，较上年同期增长30.96%；其中矿服板块由于新增合同较多，实现营业收入18.15亿元；民爆板块实现营业收入5.18亿元；防务装备板块增长迅速，今年上半年营业收入增幅达到100%，实现营收8,041.15万元。今年上半年公司经营情况良好，业绩持续增长，实现归属于母公司净利润1.37亿元，同比增长47.82%。
随后，郑炳旭董事长就公司三大板块的行业特征及发展思路进行了介绍。（1）矿服业务方面，国内矿服业务市场空间很大，主要是大型矿山企业把作为副业的矿服业务外包。国内从事矿服的企业非常分散，集中度很低，龙头企业不多，但宏大爆破经过多年的深耕，属于龙头企业行列。由于矿山企业首选矿服龙头企业合作，在这一大背景下，公司矿服增长空间较大。我们认为未来矿服业务仍然会持续高增长，这一板块主要是控制资金风险。（2）民爆业务方面的盈利能力及现金流较好，毛利率比矿服高，行业具有一定的牌照红利。虽全国民爆产能过剩，但区域布局不均衡，如内蒙、广东等地的省内产能不够，还需要引进外省炸药，所以售价较高。公司会继续通过并购的方式扩大产能规模，在重点区域进行布局。（3）军工业务方面，公司围绕HD-1项目，以子公司广东明华机械有限公司作为一个制造单位，进行了“1+4”的战略布局。明华公司是广东唯一省属国有军工企业，具有军工证照、品种资质齐全的优势，是HD-1项目的具体落地企业。此外，公司围绕军工战略组建了四个平台：宏大日晟为发动机动力平台，动力系统是HD-1项目最核心的配套方；宏大和创作为智能弹药平台，所研制的产品是军队弹药的重点方向，很多技术在国内乃至于国际上领先；宏大天成为单兵装备平台，所研制的单兵武器应用范围广，需求大，做起来很容易见效益；宏大君合作为HD-1项目的核心合作单位，集合了国内顶尖的工程化团队和设计团队，是HD-1项目的总体平台。
最后，HD-1项目研发团队代表介绍导弹的基本知识，销售团队代表介绍军贸的常规做法。
（以下为问答环节）
问：HD-1在全球超音速巡航导弹系列中性能比较如何？
答：与布拉莫斯导弹相比，HD-1具备速度快、弹头大、体积小和重量轻的特点。
问：HD-1项目的研制模式是怎样的？
答：HD-1项目从四方面同步推进，即科研、厂房建设、销售及资质审批四环节同时推进，因此项目效率比较高。
问：固体冲压发动机和液体冲压发动机的相比的优势是什么？
答：液体冲压发动机使用的燃料比较麻烦，且由于动力的限制，设计的产品会比较重、体积也很大。而固体冲压发动机是液体冲压的一个升级。相对比液体冲压发动机，固体冲压发动机构造简单、质量小、成本低；高速飞行时状态经济性好；突防能力强；且使用维护方面更加简便。
问：国防科技大学在研制固体冲压发动机领域的优势是什么？
答：HD-1项目是公司联合国防科大共同研制的一款产品，国防科大拥有几十年技术储备和人才队伍，且具有国内乃至国际一流的地面试验条件，因此在研制固体发动机方面具有一定的优势。
问：HD-1项目未来是否有在国内列装的计划？
答：HD-1项目为外贸型武器系统，若国家需要，则必须执行国家的要求。
问：HD-1项目目前是否已经签订了外贸合同？未来该产品的销售是否必须通过保利公司进行？
答：公司已于今年7月拿到国家出口立项的审批，目前公司正在与国外客户积极沟通，国外客户对我们的产品也很有兴趣，双方在各层面上都在进行交流。目前国家军贸的产品只能通过军贸公司销售，公司也会择优选择合作伙伴。
问：军品出口的销售模式是怎样的？
答：从销售角度来看，常规的做法是首先让客户了解产品；然后来公司进行调研、评估，了解公司的相关资质、生产能力后续服务能力、培训能力等；评估完成后双方进入技术、商务等谈判；最后进行合同的签订，并报各自的政府进行审批。通常而言，签订单后常规要预付30%的款项，具体以合同为准。
问：目前公司正在研制的JK系列产品，最大的特征是什么？
答：JK系列产品是现有单兵武器的一个补充，预计市场需求量很大。目前JK项目已进行了多次实物试验来检测产品的性能问题，但还在研制阶段，后续公司还会安排多次试验，争取JK项目尽快定型。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2019-8-30
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