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绍

机构代表签署《承诺书》

交流的主要内容：

1、上半年公司经营状况如何？

2019年上半年公司实现营业收入 5.48亿元，同比增长 90.63%；归

属于母公司的净利润 1.42亿元，同比增加 134.98%；2019年上半年公司

毛利率 48.48%，较上年同期增长 9.26 个百分点；固相载体类毛利率

72.40%，营业收入同比增加 72.57%。

2019年半年度公司经营稳健，业绩指标增速明显；高标准新产能建

设基本完成，科学合理的产能布局已现雏形；年度重大项目按进度要求

保质保量完成，并取得实际效益；国际化进程从多路阀技术收购到国际

人才引进，有序踏实推进；可转债和股权激励实施，保障公司快速发展

过程中的资源匹配。



2、公司采用锦泰模式是基于什么考虑？

2018年，公司与锦泰锂业签订了年产 3000t/a碳酸锂建设运营和技

术服务合同，合同金额 4.68亿元。2019 年公司与锦泰锂业签订了年产

4000t/a 碳酸锂建设运营和技术服务合同，合同金额 6.24 亿。锦泰锂业

提供卤水、公用配套及生产基础设施；公司负责该生产线的设计、建设

和运营和持续技术支持。生产线包括吸附、浓缩、后处理以及相关控制

和辅助系统。整个项目建设内容包括从卤水原料开始到产品碳酸锂，整

条生产线的设计、建造、安装、调试。

目前蓝晓已由起始的材料供应商逐步探索发展成为以吸附分离材

料技术为核心，提供配套设备、系统集成以及运营服务等的解决方案提

供商，这是公司在技术、服务、资源等多方面综合优势的体现，是行业

中独有的，对公司的综合能力是一种挑战。通过锦泰模式，帮助客户快

速建成产线并实现运营和收益，为公司技术持续深化和升级提供平台，

同时有利于公司分享收益。公司与锦泰的合作，主要基于以下考虑：

1）战略上考虑；

核心技术加资金模式，能够实现核心技术价值的最大化。就该模式

而言，蓝晓前期已有成功实施案例。众所周知，盐湖卤水提锂市场空间

很大，处于蓬勃发展阶段，竞争激烈，竞争的核心是技术和产品质量。

公司与锦泰采用技术资金合作模式主要因为：（1）锦泰资源好，锂浓

度特别适合吸附法提锂；锦泰民营机制，管理效率高，（2）综合经济

效益明显，盐湖卤水提锂具有明显的成本优势，好的资源加好的技术，

产品竞争优势强。（3）蓝晓在盐湖卤水提锂领域的重大创新平台，持

续强化公司技术领先优势，创新技术服务于项目本身，服务于蓝晓在盐

湖卤水提锂领域业务的大发展。

2） 垫付建造费用方式，垫付的是建造成本，回收的是成本和利润

总额。这种模式将获得高于简单买卖的业务收益，分多期收回将提供了

多年稳定现金流；

3）增加运营收入和产品碳酸锂的利润分成。这两部分收入是明显

与简单买卖模式不同的，未来将带来持续的收益流入。从长远看，由于

公司持续的技术投入，从运营角度会提高整线的技术优化和成本控制，



保持产品碳酸锂的市场竞争力。

公司非常重视这个项目，希望整线运营，通过不断技术升级优化和

成本控制，将该项目做成盐湖提锂的标杆，加强公司在盐湖提锂领域持

续领先的技术优势。通过技术加资金模式，实现核心技术价值的最大化。

3、公司新产能对应的市场领域是？

公司新产能采取石油化工装置详细设计工程规定设计建设，全自控

密闭厂房。污水处理总投资超过 2000万元，采用行业最先进处理技术，

以及自有知识产权技术投入，完全满足未来 5-10 年的生产污水处理要

求。

新的生产基地建成后，公司将拥有行业最全的生产线品类，覆盖了

吸附分离材料全部的主要生产工艺，从而实现离子交换、吸附、螯合、

催化、色谱、多肽、琼脂糖、均粒等所有主品类的生产，产品级别将覆

盖食品，医药，电子和核级等。应用领域也将从原有的生物制药、植提、

金属、环保、化工等，扩展到超纯水、甜味剂、色谱、氨基酸等更多领

域。

高陵蓝晓和蒲城蓝晓在品类上互相加强和补充，形成互相促进提升

的产能布局。蒲城蓝晓在大应用品种吸附分离材料的生产方面，尤其是

在电子级和核级超纯水、色谱等领域。在公司以自主知识产权突破顶端

吸附分离材料的底层关键技术，实现均粒白球量产的基础上，将会突破

几个领域中，长期被国外产品所垄断的产业格局，实现进口替代，保障

我国芯片、核电等产业国产化的技术安全性。

4、鹤壁蓝赛未来发展如何？拿到危废许可证意味着什么？

鹤壁蓝赛取得树脂资源化经营许可资质，使公司拥有规范的废旧

树脂处理渠道和资源化再利用资质，成为国内行业唯一的树脂研发、生

产、销售和使用后树脂回收资源再利用的全产业链服务商。公司可以为

客户提供综合增值服务，促进吸附材料销售，增加客户粘性，是对现有

业务链的促进，也有效延长公司产品产业链。

在环保压力日益严峻、自然资源逐渐稀缺的背景下，公司将业务拓

展至废弃树脂回收，鹤壁蓝赛将依托公司吸附分离技术优势，实现资源

化回收中的有价值部分，符合当期的新经济趋势；也是公司“持续发展



吸附分离技术主业，拓展高技术含量应用领域”发展战略中的重要组成

部分，更具有重要产业意义。

5、公司国际化战略具体通过哪些方面开展？

在国际市场，由于公司产品及技术具有很强的创新特性、以及技术

服务对终端客户的灵活性和适应性，已经建立了较好的国际竞争力和品

牌知名度。作为吸附分离技术服务的供应商，公司为客户提供集材料、

设备和工艺的一体化解决方案，该模式特别适用于技术创新性明显、细

化技术指标要求更高的客户，赢得了国际客户的认可。新的吸附分离技

术通过在国内市场的成熟应用，快速向国外拓展，实现了国内与国际联

动，助推国际化。

2019年 2月，公司收购了位于比利时和爱尔兰的多路阀技术公司，

其独有技术与蓝晓科技阀阵式连续离子交换技术形成优势互补，将有效

增加蓝晓科技的设备品种，能够为客户解决更多样的解决方案。截止目

前，比利时公司已为公司在国内的客户提供 3套小型多孔阀技术设备系

统，进行国内市场配套；同时还充分利用自身原有的渠道和品牌知名度

开拓市场和新兴领域，成功实现美国提锂领域的市场订单。比利时公司

的多路阀技术在欧洲也非常活跃，有高的品牌知名度和良好的客户群。

结合公司的特有的材料和应用技术、系统集成技术优势，在氨基酸、废

水、湿法冶金领域会有更好的表现。

公司增强与行业国际顶级人才的联络，创新合作模式，提供平等互

利、共同发展的实业平台，吸引人才创新、实现价值。分别引进朗盛、

漂莱特、三菱等行业知名企业的高级管理和技术人才，将国际人才的行

业经验和管理经验和理念与公司的模式和发展实际相互融合，兼容并

蓄，在国际化的进程中坚定公司的自我发展。

附件清单（如有） 无

日期 2019年 9月 2日


