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北京华宇软件股份有限公司投资者关系活动记录表
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	投资者关系活动类别
	[bookmark: _GoBack]现场调研

	参与单位名称及人员姓名
	盘京投资	王震
长盛基金	张谊然
中国人寿保险	李金阳
华商基金	金曦
国寿资产	刘军伟
泰康资产	刘越
长盛基金	杨秋鹏
千合资本	蒋士卿
国寿养老保险	邱心勇
安邦资管	何英慧
阳光资管	颜世琳
光大永明资产	高翔
华夏未来	诸天
润晖投资	方芳
中邮创业基金	雷蒙、杨欢
华泰柏瑞基金  曾懿之
华泰保险  晏英
中海基金  刘俊
广发基金  宋兴未
相龙投资  谷海涛
泰信基金  吴秉韬
交通施罗德基金  何帅
长江证券  袁祥
华创证券  陈宝健

	时间
	2019年9月4日-5日

	地点
	北京金融街丽思卡尔顿酒店、上海浦东香格里拉酒店

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：韦光宇

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 上半年公司的业绩情况如何？
作为智慧信息服务专家，2019年上半年，公司坚定推进战略落地，积极开展软件产品和解决方案创新，各项业务顺利开展，在法律科技、教育信息化等领域持续了快速发展的势头，经营业绩持续稳健增长。2019年上半年，公司实现营业收入13.74亿元，同比增长37.86%；归属于母公司所有者的净利润2.28亿元，同比增长6.05%；扣非后归属于上市公司股东净利润2.23亿元，同比增长22.64%。受公司2018年12月新一期股票期权激励计划影响，2019年上半年，公司股权激励费用比去年同期增加1,887万元。经营性现金流净额同比减少32.8%。其中，销售回款9.21亿元，同比增长39.32%，与收入增速匹配；受年初在手合同充裕的影响，在实施项目较多，购买商品支出增加3.06亿元。公司实现新签合同额10.06亿元，同比增长1.71%。法律科技领域增长趋势良好，同比增长11.80%；教育信息化领域受系统集成类业务招标延期影响，新签合同额同比下降0.80亿，智慧校园等软件业务保持快速增长，新签合同额同比增长超过30%。2019年上半年，期末在手合同额21.09亿元，较去年同期增长33.37%，在手合同充裕，可以有效保障全年业绩增长。
2、 上半年法律科技领域的业务进展如何？
公司持续构建全方位覆盖法律机关单位和商业法律服务领域的“一体化法律服务平台”，持续建设法律科技网络和丰富服务场景，用智慧信息技术重塑场景，用服务连接用户。公司从法律机关新一代智能化、法律人工智能、创新法律服务三个领域开展业务布局，以“场景连接”与“法律科技赋能创新”为驱动，在法院、检察院、司法行政、政法委、纪检监察、公安等多个细分行业的110余个业务应用场景，拥有200多款自主知识产权的软件产品，同时逐步扩展至面向律师和企业的商业法律服务领域，形成了以“法律业务场景应用+业务中台+法律AI平台+通用软件支撑”为模式的一体化法律服务平台，推进新时代法律服务。2019年上半年，公司实现营业收入9.24亿元，同比增加21.78%；实现新签合同额6.34亿元，同比增长11.80%；期末在手合同额13.32亿元，同比增长40.42%。

3、 第三代法院核心业务系统主要特点是什么？
2019年公司第三代法院核心业务系统T3将正式交付并开始部署，其以法律人工智能技术和自主安全技术为核心支撑，从应用系统、数据服务、场景支持三个维度重构法院业务管理、对外服务、审判和执行等全业务系统。T3按照产品分层结构全新构建，能更好支持差异需求快速交付；采用微服务架构，支持虚拟化和云部署，使得结构更加灵活，系统性能可无限扩展；支持自主安全技术体系，可充分满足客户持续提升的多维度需求。2020年公司将在全国市场全面推进T3升级换代。

4、 教育信息化领域业绩增长驱动力是什么？
公司智慧校园平台及系列产品在全国范围内推广及应用成果显著，存量客户粘性强，新增客户数量多，已累计为上千所高校、2000多万师生提供信息化服务，在高校信息化领域业务增速持续领先。客户数量持续快速增长的同时，公司坚持应用软件和解决方案持续创新，从智慧校园扩展至教务和教学辅助等重要业务细分，通过“本科教学评估”、“高职教学诊改”、“智慧教学辅助——奕课堂”等创新系统持续提升客户价值，全面、持续支撑客户不断提升的信息化需求。

5、 本科教学评估及高职教学诊改等专业软件的业务进展情况如何？
国家大力推进高等教育内涵式发展及职业院校开展教学工作诊断与改进工作，面向1200余所本科院校的“高等教育质量常态监测管理软件”（包括本科评估系统和专业认证系统）以及面向1700多所高职院校的“高职诊改系统”的市场需求持续快速释放。公司在该细分领域持续保持行业领先，在全国范围内已形成规模效应和品牌优势，根据目前的业务发展趋势判断，未来2-3年公司的领先优势会继续提升，市场分额会从目前20%左右持续快速提升。2019年上半年，公司新增中标此类项目20余个，实现新疆、山东、吉林、湖北等区域零突破，成功覆盖全国26个省级行政区，打造了数十个具有全国影响力的样板工程，帮助包括国家示范和骨干院校在内的一百余所院校成功推进教学改革，持续巩固公司在该细分产品领域的市场领先地位。

6、 弈课堂的整体市场规模及未来发展趋势如何？
智慧教室解决方案是传统多媒体教室的升级和延展，按照单间教室单价50万估算，全国3000所高校，整体市场容量在千亿级。目前由于市场刚刚启动，一期项目中，大部分学校通常以试点为主（5-20间教室）。公司首款智慧教学融合解决方案“奕课堂”在18年10月发布以来，在全国范围内积极推广，成功打造中山大学、暨南大学等智慧教室标杆案例，目前已累计完成在广东、上海、陕西、湖北、浙江等十余个省份40多所院校部署试用，报告期内新增中标惠州学院、广东水利电力职业技术学校等多个项目。预计今年公司“奕课堂”业务会有重大突破，其将开始成为公司在教育信息化领域的一个重要业务增长引擎。
7、 自主安全技术对公司业务带来的影响是什么？
在人工智能智慧信息服务和自主安全技术驱动软件服务业快速增长的行业背景下，公司所在优势领域已经迎来新一轮行业信息化建设热潮。尤其是自主安全技术的快速发展，将会对法律科技领域信息化建设产生重大积极影响。公司是法律科技智慧信息服务的主要领导服务商，同时也是自主安全相关业务五家主要建设服务商之一，凭借领先的业务洞察和新技术积累持续创新，公司有效提升核心业务领域竞争优势，持续渗透布局新兴高潜业务领域，公司业务将受益于这新一轮行业信息化建设热潮。
综合来看，一方面是华宇属于自主安全相关业务的五家主要建设服务商之一，公司在未来两三年内在自主安全相关业务上应该会是主要受益方之一；另一方面，自主安全相关技术的推动将为公司现有主要业务领域带来非常重要和积极的影响。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年9月5日




