证券代码：002850                                    证券简称：科达利

深圳市科达利实业股份有限公司投资者关系活动记录表
编号：2019-003
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研      □分析师会议
□媒体采访          □业绩说明会
□新闻发布会        □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	西部证券俞佳莹、西部证券吕达明、凯丰投资仇志婉、财通基金张澄澄、国盛证券吴星煜、敦和资管李博、敦和资管陈俊源、满京华投资彭著华、泓德基金王远鸿、东莞证券黎江涛、景顺长城徐超、汇丰晋信吴培文

	时间
	2019年9月11日上午10:00 

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	财务总监石会峰先生，董事会秘书罗丽娇女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	本次投资者关系活动的主要内容如下：
Q：公司与同行业而言，竞争优势是什么？ 
A：首先是公司入行较早，早至2007年起，就与新能源汽车厂商和锂电池厂商沟通并开展研发，探索进入动力及储能锂电池结构件领域，积累了丰富的产品和技术经验，拥有高精密度、高一致性的生产工艺，以及先进的冲压加工、拉伸加工、注塑加工和模具制造技术。
其次是与客户持续稳定的合作关系。经过二十余年的发展，凭借先进的技术水平、高品质的生产能力、高效的研发和供应体系，吸引了众多高端优质客户。通过与客户多年的紧密合作，公司与锂电池生产商建立了稳定、长期的战略合作关系，公司已融入下游客户的供应链体系，深入参与其设计、研发和生产流程，以自身的产品、技术和服务与下游客户建立了互利互惠、高度信任的联系。
再者是产能规模优势。公司已在华东、华北、华南、华中、东北、西北等锂电池行业重点区域均形成了生产基地的布局，有效辐射周边的下游客户，各大生产基地的产能扩张将对公司客户日益增长的产能需求形成有效配套，以最快的速度满足客户的产能扩充需求，进一步提高公司的市场竞争力及市场占有率，保障持续盈利能力。

Q：公司上半年电池结构件毛利率同比增长的主要原因是什么？
A：主要有三方面的原因：第一，公司整体产能的提升对产品毛利率产生了积极的影响；第二，持续对自动化生产线进行改造升级，节省人工成本；第三，原材料采购价格有所优化。

Q： 公司下半年产品毛利率是否能够保持目前水平或者说还能够相应的提升？
A： 公司除了从提高产能利用率、提高自动化率以及加强研发增强产品议价能力外，还将持续对公司内部管理以及工艺改进、产线优化等多方面保持产品合理的毛利率水平。

Q：公司锂电池结构件主要设备采购周期大概多长？公司是否有自主生产设备？
A：不同的设备采购周期不同。进口设备的采购周期较长，国产设备的采购周期较短，部分关键核心设备是公司与设备制造商共同研发制定，设备的工装夹具、模具是公司自行研发。

Q：设备从调试到投产大概需要多长时间？
A：不同的产品生产线需要的时间不一样。

Q：不同型号产品的生产线能互相切换吗？
A：公司采用的柔性生产线，可以针对不同产品的工艺特点进行生产线流程的动态配置，调整不同型号产品的产能，能高效地适应精密结构件产品订单多种类、多型号的特点；在完成某个型号全部生产任务后，可以迅速改装生产线，增加其他产品的产能。另外，根据产品工艺特点进行的生产线设计，保证每个工序环节保持同步的生产效率，避免因工时不平衡造成产能浪费。

Q： 公司各生产基地的产能情况如何？ 目前主要产能在哪些基地？
A：目前,公司产能主要集中在惠州及江苏两个生产基地。惠州生产基地的产能已经全部释放；江苏生产基地的产能正在逐步释放，到年底会形成一个比较稳定的产能；大连基地今年年底大部分工程建设将会完成，产能预计要到2020年逐步释放；福建基地计划年底前开工建设，预计项目基建建设周期1年，从基建到满产大概2～3年，项目达产后将实现年平均销售收入7亿元。

Q：公司生产的圆柱电池结构件相对于同行业有哪些优点？
A：公司目前生产的圆柱电池结构件主要采用预镀镍钢壳工艺。此工艺技术是使用预镀镍材料，再经过相关连续拉伸等工艺使产品成型，相对于目前国内先拉伸再电镀的工艺来讲，镀层更均匀，提高了产品的抗腐蚀性、一致性和安全性，使产品具有更安全及使用寿命更长的特点。

Q：公司圆柱形及方形电池结构件的单价大概是多少？
A：公司产品的单价根据不同的客户、不同的结构、不同的设计以及不同的技术要求，其单价也会有所不同。

Q：公司给LG供应的电池结构件是消费类电池结构件还是动力电池结构件?
A：都有。公司子公司上海科达利供应消费类电池结构件，江苏科达利供应圆柱形动力电池结构件。

Q：结构件壳体的运输成本是否高于盖板？
A：在相同运输距离的情况下，因壳体产品结构与盖板不同，壳体相对盖板来讲，占空间相对大一些，一般情况下壳体的运输成本会高于盖板。

Q：公司产品单价有可能会再下降吗？
A：因新能源汽车补贴政策的调整，公司基于行业发展及客户长期战略合作关系，在2017年采取了降价让利的营销措施，近两年产品价格比较稳定。

Q：目前，公司海外业务占比多少？是否有进一步向海外拓展的计划？
A：目前公司海外业务占营业收入的比重较低。随着全球电动化加速，动力电池厂商正大力布局全球动力电池产能，公司将积极把握国际化发展机会。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019-9-11



