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投资者来

访类别 

□特定对象调研                 ■分析师会议 

□媒体采访                     □业绩说明会 

□新闻发布会                   □现场参观 

□一对一沟通 

□其他 

来访单位

名称及人

员姓名 

台湾凯基证券电话会议 

时间 2019 年 9 月 11 日 

地点 公司会议室 

上市公司

接待人员 
潘一德 

投资者来

访主要内

容介绍 

首先由董事会秘书潘一德先生向电子行业分析师摘要介绍公司的情况、产品市

场和公司未来发展的展望。然后现场回答了提问，具体内容如下： 

1、 来宾问：介绍一下公司产品的情况？ 

潘一德：公司在家电主控芯片领域属于国际领先，其中白电主控芯片已与欧美

日国际品牌大厂进行市场化竞争；小家电主控芯片的主要竞争对手主要来自于是韩

国、台湾的上市公司。 

公司产品销售主要由工控单芯片、锂电池管理芯片、OLED 显屏驱动芯片组成，

其中显屏驱动芯片是由公司子公司芯颖科技研发，工控单芯片，包含家电、电机、

智能电表主控芯片和 IOT 物联网芯片……等。工控单芯片收入占比超过 7 成，家电

收入占比约 5成，智能电表主控芯片主要以外销为主。电机主控芯片主要用于电动

自行车和电动工具，市场份额在持续增加。 

上半年，公司销售实现同比微幅增长，虽然锂电池管理芯片同比有所衰退，公

司管理层对全年锂电池管理芯片的销售仍持续实现同比增长保持乐观，未来可望进



一步有效提升市场占有率。 

国内部分客户对公司工控单芯片的接受度不断提高，更多的品牌客户与公司积

极开展了广泛的合作，公司在家电主控芯片领域已经大量实现进口替代，公司将持

续在自身专注的市场领域稳步提高芯片国产化率。 

工控单芯片产品售价及供应商的报价都比较稳定，波动不大，产品销售组合略

有优化，毛利率总体变动不大，产品属于工控类产品，已得到越来越多客户的认可

和设计导入，公司预期更多的新产品将陆续进入量产，长期市场呈现增长趋势。 

公司现有芯片一般采用 8位内核，根据客户产品的需要，公司现有的 8位内核

产品可取代部分 16 位或 32 位内核产品。公司的智能 IOT 产品及变频空调控制芯片

是 32 位内核产品。公司的 32 位变频空调解决方案，已经得到客户的设计导入。 

工控单芯片产品开发、导入及客户验证的时间长，主要是靠技术积累，公司非

常注重产品品质和可靠性，对国内客户有就近服务的优势，在技术创新、市场地位、

产品质量及性价比等方面赢得了市场综合竞争优势。 

2、 来宾问：公司锂电池管理芯片情况？ 

潘一德：锂电池应用越来越广泛，市场处于增长期，公司推出多款锂电池管理

芯片新产品以丰富产品线。主要应用于手机、笔记本电脑、电动工具及电动自行车

等，产品的应用场景持续增加，公司也持续丰富产品线。随着手机快充需求加大，

越来越多的手机需要采用锂电池计量芯片，多家大型品牌客户正在积极导入相关产

品，公司对于全年锂电池管理芯片的销售持续实现增长很有信心。 

由于研发团队在锂电池管理芯片技术的不断扎根，产品质量也随之提升，公司

的锂电池管理芯片产品已经在业界建立良好的声誉，并得到了越来越多的大型品牌

客户认可和导入，正在打开国产替代的道路上进一步开拓。 

3、 来宾问：AMOLED 产品线的研发情况？ 

潘一德：公司早期就已投入研发显屏驱动芯片，有了一定的技术积累。子公司

推出的 FHD AMOLED 显示驱动芯片自去年三季度末进入量产, 迄今累计实现销售已

经超过千万元，今年下半年也规划再推出新产品，销售呈现稳步增长趋势。我们的

目标市场已略有一定的规模，未来市场还会成长，公司也会有机会进一步提高份额。

公司产品的品质、功耗和可靠度都能满足面板厂的需求，产品目标市场主要针对国

内厂商。 



目前子公司芯颖科技处于亏损阶段，主要是研发投入大，需要进一步提升销售

规模才能盈利。公司对于国内的 AMOLED 产业发展，持续保持乐观看法，市场将进

一步扩大。 

4、 来宾问：公司产品的毛利率情况？ 

潘一德：工控单芯片产品售价及供应商的报价都比较稳定，波动不大，产品销

售组合略有优化，毛利率总体变动不大。目前芯片国产替代的发展趋势有利于公司

的长期经营，公司的工控单芯片产品已得到越来越多客户的认可和设计导入，公司

预期更多的新产品将陆续进入量产，长期呈现市场份额增长趋势。 

5、 来宾问：介绍一下公司今年下半年营收情况？ 

潘一德：根据公司的历史经验，一般而言，下半年整体会比上半年好一点。公

司预期白色家电产品的市场份额有机会持续提高；锂电池管理芯片由于陆续有品牌

客户与公司积极开展了广泛的合作，多家大型品牌客户正在积极导入相关产品，长

期的展望乐观；AMOLED 产品今年下半年也规划再推出新产品，销售呈现稳步增长

趋势。 

6、 来宾问：公司电表产品的情况？ 

潘一德：公司对于智能电表主控芯片持续投入研发，销售主要以外销电表为主，

近几年外销智能电表的市场规模增长较好，优势在于单芯片的计量加主控，在海外

市场此芯片的性价比很高。 

7、 来宾问：中美贸易摩擦对公司影响？ 

潘一德：目前已经加征关税的部份，我们评估对于业绩的影响是小于 10%的，

9月 1日以后加征的部分，现在不好估计。由于我国已发展成为全球最大的家电、

电子产品制造基地，而且国家政策上积极支持芯片国产化，中美贸易摩擦对客户长

期加大国产芯片的采购意愿有所鼓励。由于中美贸易摩擦，国内部分客户对公司工

控单芯片、锂电池管理芯片的接受度不断提高，出于供应链安全考虑，更多的品牌

客户与公司积极开展了广泛的合作，这些合作的成果将会逐步展现成效。长期而言，

公司对于国内品牌客户的渗透率，可望更进一步提升。公司将把握贴近市场的优势，

致力做好自身产品领域的进口替代，继续强化技术实力，强化产品竞争力；积极加

大研发投入，壮大研发队伍；持续开发新产品，坚持市场化经营，提供客户高品质

的产品和服务，公司将持续在自身专注的市场领域稳步提高芯片国产化率。 



附件清单  

日期 2019 年 9 月 11 日 

 


