证券代码：300470                             证券简称：日机密封
四川日机密封件股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                  编号：2019-012
	投资者关系活动类别
	· 特定对象调研       □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会。
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	国盛证券 罗政、杨润思；华泰证券 时彧；常春藤资产 
陈恺睿；成都之柱资产 白玉柱；西藏明曜 彭凌、兰公宇；
四川奥凯投资 王睿一；广发证券 刘丽丽。

	时 间
	2019年9月11日

	地 点
	公司四楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事、副总经理、董事会秘书兼财务总监 陈虹。

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、 公司在水处理领域取得的订单情况？
答：公司今年对水处理行业的开拓取得了一定成效。技术研发方面，水处理市场的密封技术多数只需在现有技术的基础上，做一些针对性改进即可采用，另有部分规格较大的水处理设备更倾向于采用剖分式密封，公司将对其进行针对性研究后进行批量设计并生产；市场方面，公司销售部门从为主机设备厂配套入手，积极开拓水处理市场，今年已取得部分水处理行业订单。
目前公司对水处理行业开拓顺利，但形成收入规模仍需一定时间，如有合适标的，公司亦不排除以并购方式对水处理等行业进行拓展，创造公司新的收入增长点。
2、 公司如何规划未来在石油化工行业的占有率？
答：公司目前在石油化工行业存量业务中的占有率约18%，在新上项目中能够取得40%以上的配套份额，这部分增量订单将在两、三年内逐步转化为毛利率较高的存量业务，从而大幅提高公司在存量业务的市场占有率。未来随着此轮大炼化新建项目的陆续投产，原有部分老旧产能将逐步退出市场，结合发达国家稳定市场格局分析，公司在国内石化行业的市场占有率有望达到35%以上。公司将牢牢把握本次石化行业产业更新的机会，保持新建项目较高的配套份额，加大力度跟踪后续存量业务，保证公司的稳定收入及后期存量订单的转化量。公司管理层将根据宏观经济环境、市场变化情况，适时调整发展战略，开拓具有较好发展前景的新市场，降低公司对单一行业的依赖，创造新的盈利点，实现公司可持续发展。
3、 公司为何能打破管道行业进口产品垄断，并迅速提升市场占有率？
答：公司始终将技术进步作为企业发展的源动力，早就开展了针对管线输送领域密封产品的研发工作。管线输送干气密封相较常规干气密封来说尺寸规格大、压力高及转速高，综合参数更高，对产品质量的稳定性要求也极高，研发难度大。公司抓住国家大力提倡自主掌控核心技术的机遇，在长期研发积累了丰富经验的基础上，通过与管道公司联合立项，开展天然气长输管线相关产品研发并顺利通过鉴定。项目研制的产品填补了国内空白，主要技术指标已达国外同类产品先进水平。目前公司管线行业密封产品已可与国外产品同台竞争，并已全面进入各大管道公司取得配套订单及国产化改造订单，应用业绩迅速增长，后续将进入全面替代进口时期。
4、 公司半年报中存量业务收入增速很高的原因是什么？
答：公司存量业务较上年同期有较高增长，尤其在石油化工领域的存量业务增长达90%以上。据公司分析，今年上半年公司存量业务的提升主要是因近两年大炼化发展高峰中，如恒逸文莱等部分项目已陆续进入调试开车阶段，前期增量业务已逐步开始转化产生存量业务，并且由于项目开车时存在介质中杂质较多、转速不稳定和装置多次启停等因素，对密封件损耗较大，因此需要更换密封产品较多。增量向存量转化是公司存量收入增加的主要原因。
5、 公司存量市场是否会因下游行业波动而产生波动？
答：公司密封产品是针对不同应用工况进行定制化设计生产，有一定使用寿命，需定期进行更换。最终用户定期更换密封件的需求一般不会受化工产品价格波动的影响，对最终用户而言，即使不赚钱也会让装置正常运转，也就会正常消耗密封产品；且装置多次启停更加不利于密封的运行，密封消耗量可能更大。因此下游市场波动对存量业务的密封市场需求影响很小。

	附件清单（如有）
	无

	日 期
	2019年9月12日


