证券简称：华致酒行                                证券代码：300755
华致酒行连锁管理股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                     编号：2019-008
	投资者关系活动类别

	☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
☑现场参观

□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	兴业证券赵国防，人保养老姜春曦，中信建投周博文，中邮基金国晓雯，新华养老卢珊，远策投资刘英杰，中信建投资管朱福建，国联安基金高兰君，光大永明王申璐，泰达宏利朱元坤，永瑞财富李宁宁，益民基金牛永涛，东北证券李强，华夏未来赵浛，泰达宏利鲍强，益民基金王聪颖，中邮基金聂路、陈梁，高毅资产张珈玮，五矿资本苏灵，东兴基金刘加伟，拾贝投资欧阳靖，信达自营杨兆鑫，南华基金郭冲冲，东兴证券吴文德，普尔投资、陈卫荣，观富资本王达，外贸信托高旭枫，昆仑信托高思维，安信证券杜玥莹，太平洋证券孟斯硕，光大证券孙路，光大证券自营苏晓珺，幸福人寿保险李训勇、张裕肖，润晖投资李勇，招商证券丁浙川，中邮基金孙周，东方证券资管李竞，天风证券刘章明、王泽华，航天科工姚伦，国海富兰克林基金杨富麟，欧力士投资陈磊，华夏久盈宫永建，OASIS曾彬玮，远策投资刘广旭，普尔投资邱武斌，新华养老保险卢珊，中信建投证券朱福建，方正证券马宁

	时间
	2019年09月19日 15:30-17:00

	地点
	北京市东城区白桥大街15号嘉禾国信大厦8层会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长：吴向东 

总经理：彭宇清
常务副总经理：李伟 
财务总监：梁芳斌 
副总经理、董事会秘书：张儒平 

副总经理：杨强

	投资者关系活动主要内容介绍

	1. 请介绍华致优选业务的开展情况？  

答：2019年上半年，为进一步拓宽全渠道营销网络，向消费者提供更便捷、高效、优质的购物体验，满足消费者日益升级的消费需求，作为公司新零售布局的重要一城，公司推出“华致优选”电商平台，主要经营飞天茅台（2013-2017年）、老茅台酒（2013年以前）、茅台系列酒、17大老酒、53名优老酒、名庄葡萄酒、日本清酒、知名烈性酒、精酿啤酒、燕窝等产品。用户可通过“华致优选”微信小程序在线下单，公司经系统分配至仓库处实现产品配置、物流配送等。

华致优选电商平台自4月正式上线至今，运营状况良好，功能持续更新迭代，用户体验及转化率持续提升。下半年，公司将持续拓展产品品类，不断完善产品结构，积极扩张电商业务，探索线上线下联动的“新零售”模式。
2. 请介绍一下国内酒类流通渠道发展情况及公司的竞争优势？
答：我国酒类流通行业属于充分竞争行业，流通企业数量众多，占市场较大份额的大型龙头企业较少，市场集中度较低，整体处于向规范化、规模化发展的过程中。据商务部酒类流通管理信息系统显示，截至2016年底，在商务部门备案登记的酒类经营者数量有82.42万家，其中批发企业（含批零兼营）占15%，零售企业占65%，餐饮企业占18%，娱乐企业占1%，其他占1%。 
作为国内领先的精品酒水营销和服务商，公司构建了包括华致酒行、华致酒库、零售网点、KA卖场、团购、电商、终端供应商在内的全渠道营销网络体系。自成立至今，公司门店数量持续增长，渠道建设不断丰富，各渠道优势互补、相互渗透、相互促进，巩固了公司自身市场影响力和行业竞争力。
3. 请介绍一下公司的产品结构？
答：白酒方面，公司主要经销飞天茅台、茅台陈酿年份酒和普通五粮液等国内名酒。公司与上游酒厂联合开发并独家代理五粮液年份酒、贵州茅台酒（金）、荷花酒、古井贡1818系列酒、习酒习坛酒、甲等老白汾和汾酒虎头系列、五粮液·仙林世家桑葚酒、董酒、洋河梦想家·大师级酿造等国内名酒。葡萄酒方面，公司与澳洲最大的葡萄酒集团之一富邑葡萄酒集团达成深度战略合作，代理富邑集团旗下4个著名葡萄酒品牌：澳洲名庄奔富、纷赋酒庄、璞立酒庄以及鹿跃酒庄。同时，公司也经销如拉菲、拉图、拉弗格等诸多国际精品名酒。 
4. 近年来茅台、五粮液对经销商的一系列政策对公司有什么影响？
答：公司与茅台、五粮液等知名酒厂有着长期、稳定的合作。公司是茅台、五粮液等酒类品牌的一级经销商，取得了飞天茅台、普通五粮液的经销权。公司与茅台联合开发了贵州茅台酒（金），与五粮液联合开发了五粮液年份酒，并是上述产品的独家代理商。
公司目前看不到上述企业对经销商政策的调整对公司产生任何影响。公司将持续不断拓宽产品品类以加大公司酒水产品的多样性，不断满足消费者的差异化需求。

5. 公司对第八代经典五粮液的推广情况如何？

答：公司作为五粮液的重要合作伙伴，利用公司全渠道营销网络体系对第八代经典五粮液进行推广。近年来，随着商务、个人消费崛起，终端消费者对名优酒品的需求日益增强。
6. 公司对加盟门店的管理措施？
答：公司对加盟门店的综合管理目标是标准化、规范化及系统化经营，做到统一品牌、统一形象、统一风格、统一配送、统一服务标准为消费者提供服务。为实现这一目标，公司制定了严格、规范、统一的管理制度来保持连锁门店体系的持续规范运行，主要包括《合作经营合同》、《华致酒行续签补充协议》、《华致酒行经营操作手册》、《华致酒行物流操作手册》、《华致酒行店长手册》、《华致酒行员工培训手册》等。上述制度均系公司多年来运营连锁门店体系的总结及精华，在全国营销网络体系中得到了良好、有效的推广。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年9月19日


