福建雪人股份有限公司投资者关系管理档案
	投资者关系
活动主题
	投资者调研活动
	活动时间
	2019年09月17日

	参与人员
	上海旭诺股权投资 曹兵 
华安证券 曾海乔 
宁波若汐投资 陈荣盛 
浙商证券 陈逸凡
川财证券 方科 
平安证券 胡小禹 
长安国际信托 匡薇薇 
东方证券 李梦强 
国泰君安 李阳东 
瑞德集团 林昕 
联讯证券 刘智 
上海恒穗资产 骆华森 
德邦物流 乔勇威 
山合金融投资 秦川 
中投证券 石嵘 
誉华资产管理 王晋圣 
华安证券 王治 
上海三理投资 杨宏林 
国泰君安证券 杨思远
德邦证券 张东水 
上海宝聚昌投资 张胜勇 
爱建证券 章孝林 
北京瞰渡资产 郑欣欣 
上海琢鼎投资 周莹
	活动地点
	约调研上海路演厅

	公司接待人员
	公司董事会秘书华耀虹

	交流内容
	一、公司董秘华耀虹简单介绍公司历史经营情况，目前业务发展状况等。
二、就公司经营情况以现场提问的方式进行交流，董秘华耀虹回答。

问：公司在氢能源项目进展如何？目前为止有多少氢能源相关的订单，加氢站是否开始建设了？
答：公司顺利取得进入汽车供应链的通行证IATF16949:2016质量管理体系认证证书，公司与厦门金龙合作开发生产的8.5米燃料电池城市客车入选了国家工信部《道路机动车辆生产企业及产品公告》新产品目录。目前公司已为金龙、金旅等整车企业配套氢燃料电池发动机，向宇通客车、东风汽车等21家企业提供能匹配于氢燃料汽车的核心部件空气压缩机。当前，加氢站的建设已有编制规划方案提报政府部门，加氢站规划选址、土地招拍挂、项目运营实施等方案细节需要充分论证，如有进展公司会及时履行信息披露义务。

问：公司官网上介绍的在重庆两江新区总投资达45.5亿的“雪人氢燃料电池发动机及其核心零部件制造项目”，项目计划三年内在渝布局35座加氢站、360辆氢燃料电池公交车，170辆氢燃料电池物流车、重卡以及环卫车等车辆，请问公司项目进展，如何安排资金？
答：你好，公司在氢能产业链技术储备上已拥有上游“水电解制氢+加氢站+氢气液化”、下游“燃料电池电堆+空气压缩机+氢循环泵”，能为全球开发新能源汽车的整车和发动机企业提供氢燃料电池发动机的核心部件空气压缩机和氢气循环泵，并持续的进行技术储备和提升。项目总投资45.5亿元，分三期建设，首期公司出资4500万元建设燃料电池系统集成生产线，公司已在重庆两江新区设立项目子公司，作为具体项目的实施主体，推动后续项目工程施工、项目运营管理及市场销售等事宜。公司将根据项目的投资进度以及市场发展的情况安排投资进度，公司利用上市公司的融资平台，并结合产业基金的配套资金，采取多种融资方式解决资金问题。

问：公司在冷链物流领域上的产品优势在哪里？
答：公司在商业冷藏、工业冷冻领域有丰富的产品线，产品广泛应用于第三方物流市场及鲜品产销两端冷链市场，拥有一些特色的冷链产品填补国内冷链物流领域的技术空白，如大型氨+二氧化碳载冷机组、移动式制冷设备、冷库一体机等，为果蔬花卉保鲜、畜禽肉及其冷冻冷藏调理食品、活畜禽及鲜活水产品屠宰、加工、药品疫苗储存运输等应用领域提供冷冻冷藏、预冷保鲜储存及催熟技术，为国内外众多知名食品及冷链物流企业，如中粮、双汇、圣农、沃尔玛、美国嘉吉公司、美国泰森公司、太古集团冷链物流项目提供冷冻冷藏设备及技术解决方案。
雪人作为国内市场上唯一一家中小型螺杆压缩机（半封闭RefComp螺杆压缩机），大型螺杆压缩机（开启式SRM螺杆压缩机），小型活塞压缩机(半封闭RefComp活塞压缩机)都作为主打产品的压缩机制造企业，同时有充分的资源和产能做到成套机组出厂前完成测试的冷链主机提供商，是独一无二的。

问：公司应收账款金额较大，财务费用较高，如何解决？
答：近几年，公司压缩机业务实现订单大幅增长。公司为开拓市场，提高产品市场占有率，针对不同类型销售制定不同结算政策、应收款信用政策。对部分客户采用允许多种结算方式、放宽信用政策方式以刺激销售，比如大型企业客户信用良好，公司为了能够争取到大型企业的订单，通常采用更为宽松的信用政策，甚至在招投标时已明确无预付款、每个阶段的回款账期为3个月的条件。。
公司将加强应收账款管理、现金管理、开源节流、提高资金使用效率。强化客户资信评估和合同签订前预评审流程，从源头上提高订单质量，如工程项目和成套设备销售采用分阶段收款方式，即按“预付款-发货款-验收款-保修款”模式收款。通过加强合同评审、发货审核及售后服务等环节管控，提高合同执行质量；密切关注客户资信和现金流状况、客户所服务行业领域的市场变化情况，防范因客户经营不善而造成坏账损失。

问：公司对氢能源及氢燃料汽车行业未来发展如何看待？
答：氢能产生的方式主要是燃烧和燃料电池中的电化学反应，其中燃料电池系统，具有高效、安全、清洁等优势，被誉为是氢能最佳利用方式。并且随着技术不断突破和成熟，氢燃料电池技术已大面积普及，并在多个应用领域进入商业化运营阶段，为氢能的利用运作提供了技术支持和保障。
从全球氢能产业发展看来，氢能开发利用进入商业化应用阶段，已在交通、发电、军事、航天等领域实现氢能及燃料电池技术产业化突破，其中燃料电池电堆成本、功率、可靠性、耐久性及环境适应性等指标已达到商业化应用水平。
我国氢能发展具备产业基础，具有较大发展潜力。氢能及燃料电池产业链包括制氢、储存、运输、氢燃料电池以及应用环节。从技术积累方面看，我国已基本掌握了氢气制备、储运、加注等环节的部分关键技术。其中，天然气重整制氢和电解水制氢技术具有一定优势；燃料电池膜电极、双极板等零部件已实现国产化；燃料电池商用车具备较强研发制造能力。而产业基础方面，我国产氢规模全球第一，全球最大的质子交换膜燃料电池发电项目投入示范运营。2019年《政府工作报告》提出，“推动充电、加氢等设施建设”，首次把氢能源写入《政府工作报告》，这给国内氢能源行业发展带来政策环境。当前，由于目前氢燃料产业链不完善，基础加氢设施还不健全等问题，暂不具备量产条件。未来随着氢燃料产业链的健全、加氢基础设施的完善，氢燃料乘用车产能将逐步放量。

问：公司的未来产业及战略规划是怎样的？
答：公司核心业务领域已从制冰机向压缩机产业升级，使公司成功转型成为高端装备制造企业，成为世界知名压缩机制造企业之一，已完善整个制冷设备产业链，公司不断加大现有产品创新和新产品研发力度，积极倡导应用CO2、NH3、R507、R134a、水、空气等环保低碳型制冷剂，研发新一代安全、可靠、高效、节能产品，推动行业的科技进步。加大力度与国内中科院、瑞典SRM公司、美国CN公司等国内外高校及科研院所建立长期合作关系，研发世界最先进的压缩机、氢燃料电池空气压缩机、氢气循环泵、余热回收膨胀发电机组、热泵机组等产品。
公司中期目标谋求从压缩机生产商向设备运营服务商转型，长期目标确立发展无碳高效氢能源项目及核心设备研发与供应的战略发展模式，通过一系列国际并购、控股或者参股,引进氢能与燃料电池领域国际先进技术,形成了国内第一家上游掌握“水电解制氢 加氢站 氢液化技术”,下游覆盖“燃料电池 空气供给系统 氢循环泵”完整的氢能源产业链布局，并逐步实现与公司其他产业协同发展,构建完整的大生态闭环。

问：水吉能股权出售，对公司后续发展有什么影响？
[bookmark: _GoBack]答：公司参股的合吉利基金将持有的投资标的水吉能的股权出售给美国康明斯的子公司，预计其所获得的投资收益对公司利润会产生积极影响，当前合伙企业已完成境外投资项目，公司将按照合伙协议的相关约定享有投资收益分配的权利。本次股权出售并不影响公司与加拿大水吉能在氢能领域的产业合作，公司与康明斯及水吉能将共同继续磋商氢燃料电池电堆及相关氢能领域的业务在中国市场的推进与发展。公司将根据项目进展情况，按照深交所《股票上市规则》的相关规定，及时履行信息披露的义务。


	未公开重大信息泄密的处理过程及责任追究情况（如有）
	本次调研活动期间，公司不存在透露任何未公开重大信息的情形。



