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杭州中恒电气股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2019--06
	调研活动类别
	特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 （投资者接待日活动及股东大会）

	参与单位名称及人员姓名
	易方达 郑希

	时间
	2019年9月20日

	地点
	公司十九楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	总裁 赵大春
副总裁兼董事会秘书 陈志云
副总裁兼充电桩BD总经理 刘洁

	调研活动主要内容介绍
	环节：
（1）问答交流
（2）展厅参观

交流主要内容：
1、公司通信电源业务主要包括什么内容？
为抓住通信行业5G的发展契机，公司围绕5G基站和数据中心两大领域，配合通信运营商、BAT等展开前瞻性的技术研究与产品储备，完成从5G网络无线接入、承载网到数据中心的网络能源产品布局，强化基站动环管控、HVDC集中拉远供电、能源变换及运维、高可靠性/高性能指标/低成本一体化技术等核心竞争力，形成一个将设计、生产、技术服务和客户需求无缝对接的5G网路综合能源解决方案。此外，利用自身先进的成套系统和技术优势，以及在5G基站、数据中心、机房电源等领域的成功应用经验，公司将积极向军工、政企、金融等领域拓展，寻求相互契合的发展机会，满足用户高标准的供电保障需求。

2、新能源汽车充电桩市场投资情况如何？
[bookmark: _GoBack]目前，充电桩建设主要投入在沿海城市和少数内陆城市，仍有大部分城市未完全打开新能源市场；而且在限购政策、小区电容量限制等情况影响下，私家车对新能源公共充电桩的需求会进一步打开；其次，随着新能源车和充电桩技术的进步，充电效率和充电安全性的提升，在行驶成本逐渐降低的情况下，将会有更多的用户选择新能源汽车，对充电设施的需求也会增加。此外，充电桩城市布局建站的成本较高，最近国务院印发的《交通强国建设纲要》还提到要科学规划建设城市停车设施，加强充电基础设施建设，那么具备从制造到投资到运维的整体产业链建设的企业在行业竞争中将有一定优势，在政策和需求的双重驱动下，充电桩市场未来有很大的发展空间和机遇。

3、公司充电桩业务有什么新的项目？主要的客户类型有哪些？
今年，公司陆续与滴滴公司及其SaaS合作伙伴、PSTEC公司、BP公司等多家知名企业合作部署专用桩，并面向充电场站开展售后运维和运营管理。最近，公司作为第一入围单位中选了浙石油综合供能服务站第一批次充电设施招标项目，通过供能站建设的充电网络，将进一步拓展从涵盖光伏、储能、充电桩、智慧照明到软件平台、运营管控和运维服务等整体解决方案。
目前，公司合作客户有充电运营商、车企、共享汽车平台公司等，未来将针对大型客车、网约车、物流车等不同用户进行充电场站建设的细化，形成一套成熟的管理方案。

4、公司为何在泛在电力物联网领域加大布局？
公司拥有较为完整的多领域优势产品和系统解决方案，通过融合能源互联网云平台，围绕电力系统各个环节进行继电保护、生产精益管理、智能调度控制及电力实时仿真等信息化动态管理及服务，与国家电网的“三型两网”以及南方电网的“三商五者”战略相匹配。通过开拓业务合作方式，围绕提高电网效能、强化精益管理、培育新兴业务、拓展增值服务等重点布局；加强泛在电力物联网关键技术攻关和核心产品研发，从应用层和平台层切入，向网络层和感知层渗透，推进“泛在电力物联网”建设，不仅能提升公司的盈利水平和综合实力，更能促进电力行业向智能化和泛在化发展。

    5、请介绍一下公司的发展规划？
公司目前已经形成了“项目建设+软件平台支持+运维/数据运营服务”三位一体的核心竞争力。公司将结合行业发展和产业发展状况，继续坚持推进“能源互联+泛在物联”核心战略，重点布局充电设施和数据中心的部分细分领域业务；同时，加强对既有优势产品的升级与整合，继续加大研发投入、提升研发创新、保持竞争优势，持续加大市场开拓力度尤其是深度挖掘客户需求，不断开拓海外市场，确保公司内生增长的持续性与成长性；积极发挥公司能源互联网全链路平台优势，协同HVDC、充电桩（运营）、储能、智慧照明等业务，实现内生增长与外延拓展双路并举，保持公司向上增长的势头。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019-09-20



