证券代码：002788                          证券简称：鹭燕医药
鹭燕医药股份有限公司
投资者关系活动记录表
 编号：2019-005
	投资者关系
活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他（请文字说明其他活动内容）


	参与单位名称
及人员姓名
	中庚基金 郑宁、蔡云翔

	时间
	2019年9月24日下午14:00-16:00

	地点
	鹭燕医药会议室

	上市公司
接待人员姓名
	董秘叶泉青、证券事务代表阮翠婷

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、公司2019年上半年保持了将近40%的高速增长，内在驱动因素是什么？

公司专注于健康领域，保持战略定力，在福建市场深耕了20多年，在公司价值取向、队伍建设、服务能力等各方面都建立了适应医药改革方向的核心竞争力。上半年公司在福建省内份额继续保持领先且增长动能不减，省内业务保持26.74%的增速，规模效应初显。
同时，公司也积极进行并购扩张。在江西、四川、海南等省份的销售网络已形成竞争力，对业绩的贡献将逐步体现，上半年省外业务増速超过80%。

2、公司上半年经营性现金流有所下降，主要是什么原因？

上半年公司器械业务快速拓展，同比增长达到72.70%,器械业务的应收款账期较长，同时公司福建省外的分销业务规模快速增长，同比增长超过80%，采购预付款增加。因此短期内经营性现金流有所下降。
3、公司的财务费用占比较高，公司在融资方面有什么改善措施？

上市以来，业务发展快速，今年上半年的营业收入已经超过2016年全年。公司一方面通过企业自身积累，提高资金使用效率部分解决资金瓶颈；另一方面也通过向金融机构增加借款来解决业务发展所需流动资金。因此，公司的财务费用较高。

上市以来公司未进行过股权融资，董事会希望充分发挥资本市场的资源配置功能，适当通过股权融资解决公司发展所需资金。
4、公司是否有持续并购扩张的计划？

公司2017年已开始在福建省外展开分销网络布局，重点在四川、江西和海南三个省份复制福建省的布局模式。目前公司已在四川省大成都、川北、川东、川南主要地区拥有17家公司（覆盖14个地区），在江西省拥有9家公司（覆盖8个地区），在海南省拥有2家公司。
公司未来将整合资源、加大投入，发挥鹭燕两票制经验及优势提升分销网络在四川省、江西省、海南省医药分销市场的竞争力和份额；利用两票制政策在全国推广的机会获得外延式的发展机会。
5、公司上半年零售业务的新增门店速度有所放缓，但业务收入增速较快，具体是什么原因？ 

公司截止今年6月30日，公司已在福建省设立零售门店204家。公司在持续新增零售门店的同时，加大对零售业务的绩效考核，零售业务的经营效率有所提升。
6、公司未来重点战略布局是什么？

公司将继续贯彻落实 “横向+纵向+人工智能”三维战略，从提供医药产品向提供健康服务升级，从五个传统业务模块（药品分销、零售、工业、医疗器械、医养）向新增创新模块（人工智能、第三方物流、电商）“5+3”业务升级，继续巩固和提升公司在福建省医药分销市场的份额，积极拓展福建省外市场，内涵式发展与外延式扩张并举。继续深耕福建省零售药店的布局，整合中药饮片业务，大力发展医疗器械、耗材的配送业务，加强新业态和人工智能的研究。
接待过程中，公司严格按照《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单
(如有)
	无

	日期
	2019年9月24日


