证券代码：300470                             证券简称：日机密封
四川日机密封件股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                  编号：2019-013
	投资者关系活动类别
	· 特定对象调研       □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会。
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	Causeway Capital Management LLC   Fusheng Li

	时 间
	2019年9月24日

	地 点
	公司四楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事、副总经理、董事会秘书兼财务总监 陈虹

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、公司对投资人有什么样的看法
答：由于公司上市的时间并不是很长，对这一问题的理解我们认为应该是一个循序渐进的过程。现在来看，上市之初对投资人的认识、理解并不十分充分，但经历了市场牛熊交变、经济的起起落落后，我们也逐渐对这个问题有了新的认识。面对众多投资风格各异的投资人及不同的投资诉求，公司没有办法也不可能满足所有投资人的想法，公司会尽可能准确地展示自己的现状及发展战略，并会关注每一位投资人提出的合理的诉求，但不会主动迎合市场偏好。公司长远发展靠的是企业自身核心竞争力的不断提升及业绩的不断增长，公司也唯有踏踏实实做好主业，才能赢得价值投资人的长期相伴。
公司是一家稳健增长的企业，具有自己的核心竞争优势，拥有一支专业敬业的技术、研发、管理团队。在充分竞争的市场领域，公司依靠自身技术研发优势、多年沉淀积累地丰富经验及稳定、可靠的产品质量赢取了客户与市场的认可，从而不断提高在行业内市场份额。
在宏观经济走势、市场环境复杂多变以及贸易战不断升级的背景下，公司仍保持在制造业中相对较高的增长速度，且领先优势不断扩大。公司的业绩增长并非依靠某一种产品、某一项技术得到突破或某一个商业契机，而是靠整体实力的不断增强。随着企业规模的不断扩大，子公司数量的不断增多，管理难度不断增大，各项成绩的取得都实属不易，公司希望有更多的投资人认识到我们企业真正的长期价值所在。
2、公司在发展中会存在什么样的担心
答：企业在发展中我们最大的担心是多年投入研发的新技术、新产品无法得到工业应用。由理论研究变为产品再到实际应用是一个非常艰难而漫长的开拓过程，这固然是产业特点使然，但实则这一过程消耗的不仅是庞大的费用支出、不可计量的时间成本、更多的是技术研发人员对这份事业的执着与热爱，他们可能要用几年甚至更长时间去等待科研成果转化为工业应用产品。虽然大量的研发工作可以促进公司对现有产品在技术、生产制造、工艺等方面的不断改进，提高产品质量及产品性能，但过长的成果转化周期也会放缓我们的技术进步及市场拓展步伐。
产品的首台套应用业绩对公司而言非常可贵。因密封产品的重要性、安全性等因素，当进口密封产品应用情况良好尚未出现故障的情况下，业主不会轻易更换使用厂家，即便国产密封的价格低于进口，如果没有较多的应用业绩也很难打消客户的顾虑。
公司的新产品研发及市场拓展主要是针对处于垄断地位且价格高昂的进口密封产品。为了争取应用机会，公司通过大量试验数据不断的去验证新产品的性能及可靠性，还依靠国家工信部、国家能源局、中国机械工业联合会、中国通用机械工业协会等具有影响力机构组织的鉴定专家委员会对公司重要产品开展鉴定工作。除此之外，还会不断与客户进行反复沟通，以过硬的技术、可靠的质量、快速的服务响应以及帮助客户解决现场突发问题的能力赢得更多新产品应用机会。
3、公司在竞争中的主要劣势是什么
答：自上市后，公司相对国内竞争对手的领先优势在持续扩大，在产品、技术及研发能力方面都遥遥领先国内同行且高端产品线最为完善，作为国内行业内的龙头企业公司地位稳固且难以撼动。与国际主要竞争对手也就是全球龙头密封厂家相比，公司认为在技术实力方面并不亚于对方且成本优势明显，在国内销售与服务网络布局方面完善且发达，但在部分产品的设计经验上还有一定差距，这种差距主要源于这些国际竞争对手的历史较为悠久、品牌树立时间较早，全球市场极广且经济体量庞大，遇到极端工况情况也较多，从而积累的经验较为丰富，再加上业主在高端新产品的选择上对企业品牌更为重视使得他们更容易取得应用业绩。
密封行业的竞争最终是企业品牌的竞争，公司一方面持续加强研发投入，不断提升技术水平，保证公司始终站在技术的最前沿，从而提升高端新产品的性能指标与可靠性；另一方面通过积极参加国际专业展会、学术交流等方式提升在海外的知名度，并紧随我国“一带一路”战略大量配套海外项目、加大与国际知名主机厂配套合作力度等，在拓展公司海外业务的同时提升公司品牌的全球影响力。同时，公司也会充分借助资本市场的平台优势，将适合、优秀的海外标的逐步整合到公司的战略版图中。通过上述多种方式来缩小我们与国际竞争对手的差距。
4、如何减少或避免因密封质量引发的事故
答：公司主要产品机械密封是一种重要的工业基础件，广泛应用于各工业领域，主要解决高温、高压、高速及高危介质在转动设备运转时的泄漏问题。密封产品的性能会直接影响用户项目的安全、环保、节能及长周期运行，而转动设备本身的运转情况也会影响到密封产品的使用性能，客观上仍会存在一定的泄漏风险。
公司为保证密封产品在较高参数或极端工况条件下保持正常工作，在产品设计之初就进行有针对性的评审、设计，除了通过可靠的产品质量来保证设备正常运行外，还会在设计中针对可能出现的异常工况提供预防以及事故应急方案。另外，公司近期正在研发对重要装置所使用的密封进行运行状态的实时监控，进一步避免因密封质量问题造成的重大安全、环保事故，将密封装置的安全水平提升到一个新高度。
目前，公司通过研发的密封运行状态监测系统，建立密封全寿命管理体系，为用户提供预知性分析，使用户对密封产品从故障抢修提升到预防性维护，从而减少计划外停车概率，减少用户经济损失，杜绝突发的恶性事故发生。公司通过提高产品质量、延伸服务、细化服务等方式不断提高客户对公司的依赖与信任，是公司与客户保持粘性合作关系的重要方式。
5、贸易战是否会影响公司原材料采购
答：公司生产的机械密封、干气密封以及辅助系统等产品所需的原材料大部分来自国内品牌，成套产品中有部分选用了美国品牌，如仪器仪表、全氟醚橡胶圈等。其中仪器仪表可以由其他品牌替代，而美国杜邦生产的全氟醚橡胶产品在极端工况条件下其性能高于其他品牌，目前难以完全被替代，但公司可以设计其它密封结构来避免使用全氟醚橡胶产品，总体而言，贸易战对公司负面影响很小，相反会促进高端密封国产化的进程。

	附件清单（如有）
	无

	日 期
	2019年9月24日


