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湖南景峰医药股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                       编号：20191015 

投资者关系 

活动类别 
■特定对象调研 

参与单位名称 VIVO CAPITAL,LLC 

时间 2019年 10月 15日  9:30-11:30 

地点 上海市浦东新区张杨路 500号华润时代广场 30楼会议室 

上市公司接待

人员 

毕  元  董事、副总裁、董事会秘书 

 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

公司管理层与投资者机构主要就景峰医药现有业务及未来发展

进行了交流。主要如下： 

1、公司业绩变动的原因是什么？  

自2017年开始的国家医疗体系改革，两票制、“4+7”带

量采购、辅助用药目录等政策密集出台，导致部分产品价格下

降，客观上给公司的销售和业绩造成一定压力，部分产品涉及

到规格变更和医保变更，短期业绩有所承压；公司发起战略方

向改革和营销体系改革，坚定走与国际接轨的仿制药产业化道

路，希望能在未来发展中抢占先机、站稳脚跟。今年的业绩表

现会呈现出一定的“阵痛期”。 

2、公司目前的在研产品和产品管线有哪些？ 

公司目前在心脑血管、抗肿瘤、儿科、骨科等多个产品管

线都有布局，已有多个新品种在申报阶段，预计2020年开始将

陆续上市，包括氟比洛芬酯乳剂、替罗非班（第一个申报一致



性评价产品）以及口服产品等，现有的营销改革呈现把控终端

态势，2020年也有数个产品申报中美双报，为止吐类等产品，

希望原产品和新上市产品在未来的营销模式把控终端以及广阔

市场取得不错的销售业绩。 

3、公司大股东质押、高管减持现在是什么情况？ 

公司大股东质押情况，相比2018年已有下降，现在处于一

个相对安全稳定的状态。公司高管减持为个人资金需求，按照

相关规定，严格履行法定的披露义务，均已及时公告。 

4、公司未来战略的发展布局是什么样的？ 

公司在战略方向上坚持走与国际接轨的仿制药产业化道

路。对内，积极进行营销改革、组织升级，学习华为文化，激

发团队狼性。 

目前着重在营销体系进行发力，从人员规模、管理模式、

销售体制、营销策略等方方面面进行改革和调整，中间肯定会

经历各种挑战和压力，但公司认为这是必须要承受的，改革完

成后，公司将以全新的面貌继续奋战在市场上。 

未来，公司将重点关注大量的以前没有做的空白市场和下

沉市场，在存量和增量市场里一起寻找机遇。医药公司，最本

质的还是产品。对于新产品研发，公司组建专门的高质量高素

质的研发团队开展工作，顶层设计、快速推进、高效实施、国

内国际两个市场都会统筹考虑。目前已初步看到成果，预计未

来能将成果扩大，支撑公司做大做强。对于过往投资的项目，

公司已经逐一盘点，优先整合聚焦，使真正有价值的资产发挥

其应有的作用。 

5、公司2020年开始将陆续有新产品上市，但是从上市到实际

产生营收、利润，需要有过程，请问公司做了哪些准备？ 

对于在研产品的上市工作，公司确实做了大量的前期准备

工作。一方面，主动进行营销改革，结合新产品的方向，主动

把控销售终端，为日后销售新产品铺平道路；另一方面，通过

各种学术活动积极地进行市场教育、学术探讨和患者教育工

作，使医生和患者能快速接受公司的新产品，认可治疗方向、



治疗方式和治疗效果。 

 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2019 年 10月 15日 

 


