证券代码：000513、01513                           证券简称：丽珠集团、丽珠医药
丽珠医药集团股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                             编号：2019-016
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观

□其他（请文字说明其他活动内容）


	参与单位名称及人员姓名
	兴业证券——蔡莹琛 分析师

万家基金——郭成东 海外投资部 总监

万家基金——王佳卉 海外投资部 研究员

	时间
	2019年10月24日10:30-11:30

	地点
	广东省珠海市金湾区创业北路38号丽珠工业园

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书——杨亮

投资者关系高级经理——陈文霞

	投资者关系活动主要内容介绍
	问：简单介绍公司近期的变化？        
答：首先是公司于近日发布了三季报业绩。营业收入72.95亿元，同比增长6.63%，归母净利润10.40亿元，同比增长10.61%；扣非归母净利润为9.57亿元，同比增长20.33%。其中，化学制剂产品收入39.32亿元，同比增长17.16%，原料药和中间体产品收入17.73亿元，同比增长1.83%。中药制剂产品收入10.01亿元，同比下降18.53%。诊断试剂及设备产品实现收入人民币549.20百万元，同比增长12.94%。

    其次，年初以来对管理团队进行了一些调整。总体而言，董事会希望在高管团队结构上逐步向国际化、年轻化、高效化的方向转变，未来将更加强调业务的聚焦与组织执行力与效率的提升。
问：请问三季度参芪扶正、鼠神经生长因子销售收入还有一定下降？公司如何评价？

答：前三季度数据显示鼠神经生长因子销售收入3.07亿元，参芪扶正注射液销售收入6.70亿元。两者合计收入占比已经下降到13.4%。随着未来艾普拉唑、亮丙瑞林等品种的不断增长，我们预计参芪扶正、鼠神经生长因子对公司整体影响会越来越小。
问：三季报中毛利率持续提升的原因是？

答：毛利率提升最明显的是原料药板块。目前原料药正在由大宗原料药向高端特色原料药转型。我们主动放缓了个别低毛利品种的投入及销售，因而整体销售增速不高。重点推广高毛利的特色品种，所以盈利能力大幅度提升。
问：研发费用上升，其中主要原因是？

答：本期变化主要原因是研发正在不断推进，如重组人源化抗人IL-6R单克隆抗体注射液进入III期、微球平台项目不断推进。

问：在此次医保调整中，公司的哌罗匹隆新近医保。简单介绍除该品种之外，公司在精神领域的产品布局？

答：公司目前精神领域有两个重点品种：氟伏沙明及哌罗匹隆，分别实现销售收入0.99亿元和人民币0.40亿元，同比增长分别为21.77%和39.69%。其中哌罗匹隆此次新进入国家医保目录。

精神领域是目前公司重点培育的专科领域，我们已经逐步建立起一支专科销售团队。

在研项目上，有布南色林片、阿立哌唑微球等品种在研发管线中。

问：简单介绍单抗公司的研发进展。

答：公司对已立项项目进行了全面的梳理和重新评估，目前主要品种的进展如下：
    注射用重组人绒促性素已于2018年底申报生产，争取明年上半年获得临床批件。

已进入临床期的品种，我们将聚集优势资源优先集中推进部分项目，如下：①重组抗IL-6R人源化单克隆抗体已启动III期临床，病人入组顺利进行；②重组人源化抗HER2单克隆抗体注射液正在进行Ib期临床试验；③重组人源化抗PD-1单克隆抗体正在准备Ib期临床试验。

除上述研发项目，公司还储备了两到三个全球性的创新药，目前仍在临床前研究阶段。

同时公司正在积极同步开展其他在研项目的对外合作开发与技术转让。

问：简要介绍丽珠微球中心的研发情况。

答：醋酸曲普瑞林微球（一个月）项目处于I期临床；注射用醋酸亮丙瑞林（三个月）已获临床批件；后续已经立项的品种还包括奥曲肽微球、阿立哌唑微球、戈舍瑞林植入剂等。

问：公司在在临床推进上有什么举措？

答：加强了医学团队的搭建，新引入了四五位医学专家，成立集团医学总部，负责集团项目的医学工作；统一了集团临床运营队伍，负责集团所有产品项目的临床运营工作，同时按区域设立了临床中心，并积极与营销团队配合，推进临床工作的落地。

	附件清单
	无

	日期
	2019年10月24日


