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东莞捷荣技术股份有限公司投资者关系活动记录表
编号：2019-002
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研 □分析师会议
□媒体采访 □业绩说明会
□新闻发布会 □路演活动
□现场参观
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	泰信基金管理有限公司-研究员 刘金宇

	时间
	2019年10月23日上午10:00~11:00

	地点
	东莞捷荣技术股份有限公司长安一厂董秘办公室

	上市公司接待人员姓名
	董秘 黄蓉芳女士
财务总监 李玲玲女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	公司按深交所要求请对方签署调研《承诺书》后，与对方就相关事项进行了交流。交流内容主要如下：
1、公司情况介绍:
公司于2017年3月21日在深交所中小板挂牌上市。自2007年成立以来，公司一直专注于精密模具、精密结构件的生产制造，生产的产品主要用于手机、平板电脑、智能穿戴设备、无线网卡等电子消费产品。公司服务的主要是终端客户OPPO、三星、华为等以及国内大型ODMC厂商华勤等。
2、与同行业公司相比，公司的规模近几年没有太大变化是什么原因？
答：公司自成立以来，专注于消费电子行业的精密结构件及精密模具生产制造业务。公司服务的客户一直都是全球TOP的消费电子品牌厂商（如三星、华为、OPPO等）的核心供应商。在15年之前，公司的第一大终端客户是三星。随着三星的生产制造向东南亚转移，公司调整客户结构，将业务重心转为国内市场，如华为、OPPO、华勤等。由于国际大厂与国内大厂在管理、品质控制、外观要求等方面有不同的要求，公司内部也经历了一个调整过渡期。目前，公司业务正在逐步稳定增长，生产品质与管理效率也在不断提升。
3、公司在管理效率提升上采取了哪些重大的举措呢？
答：（1）组织机构调整。以平台为基础，根据客户自身的产品偏好及管理特点，设立平台，提供从研发、生产制造、出货组装一体化全方位解决方案。同时，管理权下放，公司管理更加扁平化，公司管理效率得到提升。
（2）充分利用公司在模具及表面处理方面的研发及技术优势，与客户在研发端积极互动，在满足客户的产品外观及功能需求的同时，为客户提供最优及性价比最高的解决方案，不但增强了与客户的粘性，公司在工艺技术方面也得到了提升，在一定程度上也避免了在规模生产过程中的浪费；
（3）自动化投入比较高，在产品成型阶段提高自动化率，提高生产效率；
（4）公司于去年年底实施的股权激励方案，一定程度上激发了公司中高层及核心管理人员及技术研发人员的积极性及创造性。
4、公司目前和同行业公司相比，规模优势不明显，请问公司若要提高规模优势，是打算产能扩张还是提升产品单价呢？
答：公司当前专注于精密结构件的生产制造。公司稳定发展主营业务的前提下，保持现有产品在行业里的份额。另外基于行业发展的趋势，寻找新的业务增长点，拓展新的产品线，如热能管理产品。
5、塑胶结构件市场的未来发展趋势？
答：目前，国内塑胶结构件市场在复苏，预计还会继续增长，主要来自海外市场的增长以及5G应用带来的影响。
6、如何看待当前手机行业里结构件制造领域的行业竞争？
答:随着终端客户“大者恒大”的格局基本稳定，行业竞争门槛提高，要获得客户的青睐，必须依靠自身过硬的技术实力以及具备一定的规模优势，整体来看，行业竞争趋于良性化，价格战比拼的行业乱象也得到一定程度上的拨乱反正。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年10月23日



