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金字火腿股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2019-10-28

	投资者关系

活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （投资者接待活动）

	参与单位名称

及人员姓名
	天风证券刘鹏、郑蔚宇

	时间
	2019年10月28日16:00-17:00

	地点
	公司四楼会议室

	上市公司接

待人员姓名
	施延军、王启辉

	投资者关系活动主要内容介绍


	1、根据金字火腿三季报，净利润同比增长三倍多，远远超过食品行业的平均水平，这个业绩是如何取得的？
答：金字火腿是火腿行业的龙头企业、肉制品行业的品牌企业、产业互联网模式的创新企业。近两年来，公司专注实业，稳步发展火腿产业、快速发展特色肉制品、全力打造产业互联网品牌消费品，经营持续向好，业绩不断提升，各项工作进展顺利。今年的净利润同比增长三倍多，主要的原因有以下几个方面：一是积极应对猪肉涨价挑战。公司从去年开始就加大了原料采购力度，并从国外进口了大量原料，以保证原料安全，控制采购成本。由于我们提前做了准备，加大了采购量，既保证了生产经营所需的原料，也有效锁定了采购成本。二是大力发展特色肉制品，重点推出香肠、酱肉、腊肉等产品。这些产品生产周期短，资金周转快，优化了公司产品结构。三是全力拓展新零售，积极拓展直播电商、社交电商、内容电商等新模式，直接与用户交流，减少了中间环节。四是加大品牌宣传推广力度，公司坚持打造品牌消费品的目标，坚持定位高端市场，用好原料、好工艺，做好产品，树好品牌，使金字品牌的美誉度、忠诚度不断得到提升。

2、公司为什么要推出植物肉产品？植物肉的前景怎么样？公司对植物肉的发展是怎么规划的？
答：公司推出的植物肉产品所有成分均来自植物，主要原料是从大豆、豌豆、小麦等植物中提取的植物蛋白，不含胆固醇，为人类获得优质蛋白提供新的来源和选择，减少了人类对动物肉的依赖，既有利于人类身体健康，又有利于社会的长远发展。
发展植物肉产品是对公司产品结构的完善和丰富，植物肉和传统肉不是对立的，而是可以相辅相成的。金字进军植物肉具有“六大”优势：一、品牌优势：金字公司是为数不多的肉制品上市企业之一，金字商标为中国驰名商标。二、技术优势：丹尼斯克科研实力雄厚，在食品领域有很多的技术成果，我们也有专业的研发团队。合作以后，技术优势更加明显。三、生产优势：金字现有现代化的肉制品加工生产设备，并有六万吨冷库，可以利用原有条件进行植物肉的研发、生产，不必再增加投入。四、市场优势：公司销售渠道完善，覆盖面广，“线上线下”联动，线上合作平台100多家，并重点开发直播电商、内容电商、社交电商等新型渠道，市场优势明显。五、资金优势：公司作为上市公司，有强大的资金实力。六是团队优势：公司拥有敬业、专业、拼搏的队伍，具备人才基础。
公司植物肉产品的定价主要基于生产和市场的情况，发展将主要取决于市场规模和市场认可度。将来，为了满足市场和消费者的需求，我们会努力寻求价格与消费者购买之间的平衡。植物肉产品具有科技、健康、绿色的特点，我们将会把植物肉产品作为公司产品体系内的重要部分，在产品研发与市场推广上做更多的工作。
从全球来说，植物肉产业都还处于初创发展。从国内来说，是新生事物。但我们相信，植物肉产业的前景是光明的，未来的市场是巨大的。我们希望能和社会各界一起，携手推动植物肉产业的健康发展，为人类健康和地球的绿色发展共同努力！
3、和丹尼斯克的合作形式是怎么样的？目前进展如何？今后会有其他合作吗？
答：公司在2019年10月18日回复深交所关注函时已披露与丹尼斯克公司的主要合作内容和条款。我们双方将聚焦植物基肉饼及系列植源（植物基）肉产品的技术合作，建立产品创新和协作研究两大战略合作平台，共享资源、共同创新，以实现各自在各自领域高增长速度的目标。目前双方合作进展顺利，今后也将会开展更加紧密的合作。
4、今年以来，猪肉价格涨幅较大，对公司有什么影响？

答：去年8月以来，我们根据猪肉的价格信息，结合国内的实际情况，认为猪肉价格将面临上涨周期。为此，公司利用自有6万吨大型冷库等自身优势，立即加大采购力度，并主要从国外采购进口猪肉，公司每个月都进口相当数量的猪肉，目前的猪肉储备已经能满足较长时间的生产需要，同时原料成本也得到有效锁定，为今后几年的经营奠定了基础。

5、未来对公司的发展有什么规划？
答：今后，公司将坚持专注实业，稳步发展火腿产业、快速发展特色肉制品、全力打造产业互联网品牌消费品，重点做好以下几项工作：一是提升原有业务，保持火腿产业的稳步提升，推动特色肉制品的快速发展，由火腿的龙头企业向肉制品一流企业发展；二是做好植物肉产品的推广。植物肉产品的前景非常广阔，公司目前已经做好各项准备，接下来将主要在产品研发、生产规范、市场营销等方面进行努力，推出更多产品，完善生产管理，线上线下全面发力，争取植物肉产品迅速发展；三是要积极探索产业互联网模式，打造肉类产业网上交易平台，推动肉类产业互联网化进程。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年10月28日


