证券代码：000988　                                证券简称：华工科技 
华工科技产业股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2019-10                                         日期：10月29日                                                        
	投资者关系活动类别

	特定对象调研     □分析师会议      □媒体采访
□业绩说明会        □新闻发布会      □路演活动
□现场参观          □其他 

	参与单位名称及人员姓名
	国信证券、东方阿尔法基金、中融基金、中邮基金、华安基金、国投瑞银基金、国联安基金、广发证券、广发基金、建信基金、招商证券、新华资产、财通基金、银华证券、高盛资产、邓普顿投资等机构，约80人次。

	时间
	2019年10月29日

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	1、 华工科技 董事/副总经理/财务总监/董秘：刘含树
2、 华工激光精密事业群 总经理：王建刚
3、 华工正源 总经理：胡长飞
4、 证券事务代表：姚永川

	投资者关系活动主要内容介绍

	接待过程中，公司接待人员严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况。

	附件清单（如有）
	调研活动纪要






附件
提问：1、请介绍一下三季度公司经营情况？
回复：10月28日晚，公司发布了2019年第三季度报告，前三季度公司实现营业收入38.78亿元，同比下降3.71%，实现4.63亿元的净利润，同比增长80.43%，剔除交易性金融资产等影响，扣非后净利润2.65亿元，同比增长28.22%。本报告期销售回款率显著提高，经营性现金净流量达到1.15亿元，较上年同期提升186%，公司驶入高质量发展通道。
在产业布局方面，公司能量激光业务在装备制造领域率先与中字头企业（旗下标杆工厂、灯塔工厂）提供智能制造整体解决方案，因此华工科技也迅速成为行业先驱；在5G应用方面通过近两年募投项目实施及建设，围绕5G高速光模块的投产和规模发展顺应了国家产业政策及行业领军企业的市场需求，卡位成功，取得了良好的发展；激光防伪和传感器都会有较好的订单收益和支撑。
公司虽源于高校，但已完整建立了自有创新能力体系。六个国家级的研发平台可作为有效保障，使公司的新产品输出能力，为客户提供有效、有价值解决方案的能力处于行业领先地位。
在人才队伍结构优化方面，公司的研发团队成员占比员工总数20%以上，形成了超强研发能力、优秀的研发人才结构。公司每年研发费用投入大幅度增长，今年1-9月份增长27%，这些因素是公司研发能力的有效支撑。
在管理提质方面，公司贯彻“积极发展，有效管控，全面提升经营质量”的年度经营方针，保障供应链安全、高效，完善供应商管理机制，结合主业拓展上下游供应链，公司设立采购管理委员会，着力实现阳光采购、安全采购、战略采购，夯实采购降价成本；通过搭建华工科技统一的资金管理平台，实现资金集中管理，大幅提升了资金运作效率和收益，从而使本报告期财务费用同比大幅下降；公司通过深化行业营销模式、强化大客户战略、优化销售队伍，提高人均产出，本报告期销售费用同比下降10%，管理提质显成效。

提问：2、今年公司高功率激光装备业务提升较为明显，请问趋势能否保持？未来发展方向是什么？
回复：全球范围内新一轮工业革命兴起，中国正由制造大国向制造强国转变，力求在工业4.0时代形成新的竞争优势，制造业转型升级迫在眉睫。公司激光机器人系统智能工厂助力制造产业转型升级，从提供高端智能装备到打造智慧产线、智能工厂。公司整合资源，为数家中国制造标杆企业打造智能车间、智能产线、智能工厂，成为行业先驱。公司在激光智能装备业务方面，深挖钣金加工、船舶制造、汽车及零部件、轨道交通、工程机械等重点行业，将激光与自动化、信息化相结合，激光切割产品销售收入大幅增长。前三季度公司激光业务整体保持平稳向上。

提问：3、面对消费电子行业“小年”，公司有何举措？未来新的增长点来自哪里？
回复：今年以来，公司激光精密微纳加工业务受3C消费电子行业周期性下滑、贸易摩擦、同质化竞争加剧的不利影响，订单下滑，毛利率承压。为此，公司产品从单机工作站向“激光+自动化”转型，自动化类合同订单同比大幅增长；焊接产品成功进入锡焊应用细分市场，并在氢能源行业市场取得了突破；第一个提出玻璃激光加工系列标准装备概念，推出光刃系列新品，改变了玻璃切割行业格局。

提问：4、5G光模块三季度订单情况？下一轮招标会有多大的量？
回复：公司抓住5G时代机遇和数通市场“风口”，围绕5G前传、中传和回传网络建设需求，重点布局25G、50G、100G、200G、400G全系列高速率光模块产品及全套解决方案。在5G无线领域，通过解决高速光电信号的技术难题，实现5G产品全覆盖。公司25G光模块产品已成功导入四大设备商，通过大份额、高质量的交付赢得了客户认可，第三季度有源光模块产品销售收入增长近30%，利润贡献大幅提升。在大客户下一轮招标中，5G前传的量会比较大。公司已经在技术、产能、市场方案和资源对接及供应链方面做好了全面的准备。同时，公司募集资金的18亿中有近6亿元投入在光模块方向，运营效果已经开始显现，产能得到扩充，为产品交付提供了有效保障。

提问：5、公司在数通市场的布局是否有新的突破？
回复：公司在数据中心领域，厚积薄发，通过技术攻关，100G双速率产品已经在海外批量发货；9月份在都柏林举办的ECOC展会上，公司推出全套100G及400G产品系列，单通道可实现25Gbps/50Gbps/100Gbps的解决方案。公司发挥光电系统整合方面的优势，通过对核心技术的持续投入，在400G和未来800G系列产品上持续领跑。
光通信的未来，将是大数据和万物互联的时代，全球IP流量中的移动数据流量、Managed IP流量已及固定宽带流量将以26%、11%和46%的年复合增长率增长，公司光通信业务未来可期。

提问：6、公司校企改革的进展如何？
[bookmark: _GoBack]回复：高校体制改革由国家教育部牵头推进，涉及全国23所试点高校。该项工作推动主要依据国务院42号令等政策文件，试点期限至2019年底。公司实际控制人华中科技大学不是试点高校，但符合政策规定的改革范围，相关工作如有进展情况公司将及时进行披露。




