
证券代码：002940                        证券简称： 昂利康
浙江昂利康制药股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2019-001 
	投资者关系活动类别


	特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	国元证券研究所：黄卓

国元证券营业部：刘洪亮、于培、王丹青、唐小强、王颖琦、杨杰、阮斯佳、王露丹、骆佳磊、王嘉琦、周平

宝鸿资产：许乐泉、吴佳一

个人投资者：卢斌、钱卫兵、张斗云、徐正伟、王玲启、
汤玉霞

	时间
	2019年11月1日上午10:00

	地点
	公司二楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	副总经理、董事会秘书孙黎明、证券事务助理王燕红

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、业务拆分及收入增速，毛利率变化（重点拆解下成本端，因为是原料药对成本敏感度较高）
答：公司化学原料药产品主要为口服头孢类抗生素原料药（包括头孢氨苄、头孢拉定和头孢克洛）和alpha酮酸原料药等原料药品种。
公司化学制剂产品主要为包括头孢克肟胶囊、苯磺酸左氨氯地平片、硝苯地平缓释片等。
2018年，制剂营业收入为9.35亿元，制剂营业成本为1.44亿元，制剂毛利率为84.64%；原料药营业收入为3.03亿元，原料药成本为2.22亿元，原料药毛利率为26.64%。
2019年1-6月，制剂营业收入为5.58亿元，比上年同期增加25.87%，制剂营业成本为0.78亿元，比上年同期增加3.84%，制剂毛利率为86.09%，较上年同期增加2.95%；原料药营业收入为1.80亿元，较上年同期增加11.25%，原料药营业成本为1.51亿元，比上年同期增加36.17%，原料药毛利率为16.26%，较上年同期减少15.33%。

2019年半年度，制剂毛利率较2018年度相比差距不大，原料药毛利率较2018年度减少10.38%，主要系今年头孢类原料药毛利下降所致。
二、集采等政策对下游需求的影响（出厂价）以及我们下游布局的打算
答：公司目前在产的核心品种暂未在“带量采购”规定的药品目录中，未来要根据一致性评价的进展，原则上同一品种三家以上的企业通过才会充分竞争，公司目前正在进行主要品种的一致性评价工作，头孢克洛缓释片和苯磺酸左氨氯地平片的一致性评价申请已被国家药监局受理。同时，我们也会加快复方酮酸片、替格瑞洛、碳酸镧、艾迪骨化醇等新产品的研发步伐。
三、重点介绍下核心产品及市占率情况，主要竞争对手
答：1、原料药产品及竞争对手情况
（1）抗感染类原料药
公司头孢类原料药产品主要包括头孢氨苄、头孢拉定和头孢克洛三大品种，基本位居前三，公司目前在头孢类原料药领域的主要竞争对手为灿盛制药（原中化帝斯曼）、华北制药、浙江浙邦制药和浙江东邦药业。
（2）泌尿系统类原料药
公司泌尿系统类原料药产品主要为 alpha 酮酸原料药。国内在产的其他企业主要为新和成和南京白敬宇，目前公司规模国内最大。alpha 酮酸片原研药的市场份额主要由原研企业费森尤斯卡比占据，公司已成为其主要供应商。 
2、制剂产品及竞争对手情况
（1）抗感染制剂产品
公司目前在产的抗感染类制剂产品目前主要是头孢克肟胶囊。

头孢克洛缓释片正在进行一致性评价工作。
（2）抗高血压类制剂
公司抗高血压类制剂产品主要包括苯磺酸左氨氯地平片和硝苯地平缓释片两个品种。
苯磺酸左氨氯地平片的主要竞争对手为施慧达和石药欧意，公司在国内医院市场占有率位居第三。
硝苯地平缓释片市场集中度不高，公司市场份额不高。
四、主要销售渠道及增长率，并购计划
答：公司化学原料药产品和药用辅料产品主要采取直销模式。
公司目前制剂产品采取“深度分销+精细化学术推广”的模式，即本公司在获得各级医疗机构通过药品集中采购等方式限定的准入资格后，将产品销售给区域配送商，通过配送商完成对终端客户的销售和配送，同时公司或者公司委托推广商为各级医疗机构提供专业化学术服务支持。
2018年，制剂营业收入为9.35亿元；原料药营业收入为3.03亿元。

2019年1-6月，制剂营业收入为5.58亿元，比上年同期增加25.87%；原料药营业收入为1.80亿元，较上年同期增加11.25%。

目前公司暂无明确的并购计划，如后续有这方面打算，公司会根据信息披露规则对外披露。
五、核心产品有没有技术壁垒
答： 公司具有一定的技术壁垒。
公司拥有完整的制药业务产业链，在头孢类抗生素和苯磺酸左氨氯地平两大产品线上，已初步形成化学原料药和化学制剂一体化的产业链。头孢克洛缓释片和苯磺酸左氨氯地平片的一致性评价进展顺利，从目前的排队情况看，应该会是国内最早出来的几家。
六、销售费用率上升较快，毛利率净利率波动大的原因及应对措施（2019收益能力有明显下降）
答：公司2018年1-6月、2018年、2019年1-6月的销售费用分别为2.96亿元、6.47亿元、3.96亿元，主要系业务推广费相应增加所致。
2019年1-6月，制剂毛利率为86.09%，较上年同期增加2.95%，较2018年度增加1.45%；变动不大；原料药毛利率为16.26%，较上年同期减少15.33%，较2018年度减少10.38%，主要是因为今年头孢类原料药毛利下降所致。
七、解禁后诉求
答：股东减持是个人意愿，作为上市公司，我们尊重股东合法合规的减持行为，当然，我们对公司未来的发展还是有信心的。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年11月1日
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