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深圳拓邦股份有限公司
2019年11月6日投资者关系活动记录表
                                                           编号：71
	投资者关系活动类别


	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          (路演活动
□现场参观

□其他：                       

	参与单位名称及人员姓名
	华创证券有限责任公司：韩东、张弛

长信基金管理有限公司：黄向南
宝盈基金管理有限公司：陈金伟

安信基金管理有限责任公司，王博

兴全基金管理有限公司，孟灿

中国人寿养老保险有限公司，凃楠坤

翊安（上海）投资有限公司，张益锋

	时间
	2019年11月6日上午10：00

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	副总经理、董事会秘书、投资总监：文朝晖

证券事务代表、投资者关系经理：陈地剑

投资者关系专员：张友华

	投资者关系活动主要内容介绍


	1、 签署《调研来访承诺书》；

2、 2019年三季报简要介绍：
公司三季报已经披露，整体收入仍同比增长9.51%。公司应用于电动工具、商业设备、智能设备等领域的智能控制产品收入实现了较快增长，而大家电控制、燃气控制产品的销售收入同比有所下滑。
受宏观因素影响，整体营业收入增长速度有所放缓。但智能控制行业正处于智能化、物联化发展大浪潮前夕，下游客户产品开发需求旺盛，尤其是智能物联领域的开发案子显著增多，我们坚定看好行业未来的发展前景。因此，2019年1-9月份公司仍保持了较高的研发投入，研发费用同比增长47.24%。
三、回答调研提问，主要问答简述如下:

提问1：公司未来增长来源是什么？
回复：核心的增长逻辑还是智能控制行业的国产转移、专业化分工以及智能物联化发展。公司长期保持高比例的研发投入，具有一支实力雄厚的研发团队，形成了行业最为齐全的产品线，ODM服务能力遥遥领先；同时公司近几年大力投入资源强化体系管理能力和智能制造能力，大客户服务能力显著提升，得到国际大客户的高度认可，部分国际大客户已开始批量销售或正在审厂导入中。
其次，随着智能物联、人工智能发展，公司业务模式和客户形态发生了变化，为公司后续发展提供了额外的动力。公司2017年推出一站式智能电器解决方案T-SMART，提供从智能控制器、通讯模块、云服务到应用软件开发的全方位技术服务，以及从产品需求到产品量产的一站式智能家电解决方案，帮助客户更好、更快实现产品智能化战略落地。T-SMART解决方案已在厨房电器、冰洗卫浴、家居环境及五金照明等场景实现方案落地，公司客户类型也由原来整机品牌商拓展到电信运营商及工程商类客户，后续T-SMART也将从被动响应式运营，改为主动运营，探索新的盈利模式。
提问2：三季度毛利率下降原因？

回复：毛利率环比下降主要是两个原因：

第一，产品结构影响，在创新型、高端品类增速放缓，高毛利率品类（如嵌入式厨电）有所下滑，相对较低毛利率品类（如电磁炉、电饭煲等）占比上升，对整体毛利率产生了一定影响；
第二，今年深圳产能往惠州搬迁，越南生产基地也在三季度开始投入试产，短期内制造费用所有提升，影响了公司整体毛利率。随着惠州、越南产能趋于稳定，同时公司也在着力提升制造效率，相信制造费用具有改善空间。
提问3：第三季度收入增速放缓的主要原因是什么？

回复：收入增速放缓主要三个原因：

一是受中国经济下行、中美贸易战等影响，国内高端、创新型家电产品需求疲弱，出现短期放缓；
二是燃气电器因“煤改气”政策变动影响，2017年实施的“煤改气”政策因燃气短缺，政策力度2018年开始减弱，因此2018-2019年燃气电器产品都处于去库存周期。今年10月份开始，部分城市已恢复燃气设备招标，相信燃气电器市场会逐步恢复；
三是去年三季度国外客户存在突击采购规避贸易战关税情况，导致去年三季度基数较高。
提问4：电动工具控制后续发展趋势？

回复：电动工具行业市场格局相对集中，前几名品牌商占据了大部分市场份额，且专业化分工更加成熟，智能控制器基本外放给第三方厂商负责，品牌商自己仅保留一小部分研发、制造能力作为品牌保障。公司现在第一大客户已是电动工具品牌商，但目前我们也只做了其部分子品牌，还存在拓展空间，并且我们已经进入全球排名前几大的电动工具品牌商供应链，深耕潜力巨大。
另外，随着电动工具无绳化发展，电动工具品牌商呈现出一体化采购趋势，即“智能控制器+电机+电池包”整体采购，公司智能控制器+电机+电池的“一体两翼”业务形态正好匹配这一趋势，拥有其他同行不具备的优势。
提问5：公司是国内智能控制器龙头企业，跟国外智能控制器同行还存在什么差距？
回复：国内智能控制器产业起步较晚，拓邦股份1996年成立时是国内最早一批专业从事智能控制器的企业。刚起步的时候，国外大型家电等客户对国内控制器厂商的信任度较低，主要服务国内客户。随着国内智能控制器企业近二十年的发展，研发、品质保障、交付实力大幅增强，国外客户信任度也快速提升，加上国内完善的供应链优势和工程师红利，国内外差距已经非常小，在家电、电动工具领域，国内头部智能控制器企业的竞争力甚至已经赶超国外同行。
提问6：智能控制器行业规模很大，但格局较为分散，几个头部公司的市场占有率都不高的原因？
回复：整个行业规模是上万亿元，但有一大部分市场份额目前仍是客户自己在做。智能控制器根据产品的技术复杂性和品质差异，市场也有分层，我们主要为中高端、创新型客户提供服务，市场上还存在大量小型控制器厂商，为一些整机厂商配套提供偏中低端、传统类智能控制产品。随着整机品牌效益显现，产品智能化、复杂化发展及更新迭代加速，整机厂商开始逐步外放智能控制器份额给专业智能控制器厂商，小型智能控制器企业资源投入的局限会限制其发展，拥有研发优势、规模优势的头部智能控制厂商有望获得更大的市场份额，产业会开始逐步向头部智能控制企业集中。另外，国外智能控制器企业发展迟缓，因供应链集成及工程师成本差异，快速、敏捷服务能力不如国内头部企业，国内头部企业会有更好的发展空间。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年11月6日




