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投资者关系活动记录表
                                                      编号：2019-019
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	J. P. Morgan Asset：Austin Forey, Eric Bian
J. P. Morgan Emerging Markets Investment：Aidan Lisser, Ruary Neil, Sarah Arkle, Richard Laing
Midas Asset：Oh Namhoon
Eugene Securities：Hong junghye、Rue Jungju
Hi Asset：Kwon dongwoo
Truston Asset：Yum Soim
KTB Asset：Lee Chonghee
Korea Investment Asset：Lee Jeongmin
K1 advisory：Kim Doohyun
Korea Investment Securities：Lee Seungyul、Ryoo Hosang、Cui Xuehua 、Jin Shixun、Yang Jieun

	时间
	2019年11月7日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	王刚、曾沛峰

	投资者关系活动主要内容介绍

	
1、厨电行业为何能够维持高毛利率？
公司和竞争对手一直以来都坚守高端品牌定位，不打价格战，通过持续的产品和服务创新带动价格提升，从而提高市场份额，最终塑造出良好的竞争格局。未来公司也会继续坚持老板品牌的高端定位，维持高毛利率和净利率水平。

2、工程渠道高速增长的原因是什么？
公司自2009年进入工程渠道，经过多年的市场开拓，目前已经有超过80%的百强房地产公司选择老板电器作为厨电供应商。近年中央和地方政府大力推动精装修政策，导致精装修率快速提升，使得公司的工程渠道取得了高速增长。

3、工程渠道的效益是否有提升空间？
目前地产商从公司采购的厨电产品中高端型号占比小，所以公司会通过改善产品结构的方式来提升毛利率。除此之外，公司也会更加合理的分配营销费用，降低销售费用率，因为工程渠道本身需要的营销费用很低，像品牌费用这类关联低的费用也不会因为工程渠道的增长而大幅增加。

4、是否会考虑发展厨房之外的新品类？
[bookmark: _GoBack]公司会继续加强新品类的建设，持续提高产品竞争力和品牌影响力。但是公司的战略是立足厨房电器，所以目前不会考虑在厨房之外发展新品类。

5、公司在ESG方面采取了什么行动？
公司一贯重视企业社会责任，2012年至今，累计披露《社会责任报告》7份。随着公司被纳入MSCI指数以及外资持股占比不断攀升（截止10月31日公司深港通持股占比12.91%，位于深交所第三位），公司将会继续提升在ESG方面的管理水平，并在2020年发布首份ESG报告（即第8份《社会责任报告》）。


	附件清单（如有）
	

	日期
	2019年11月8日



