证券代码：002216                                  证券简称：三全食品
三全食品股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2019-004
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	国泰君安:张思韡；国金证券：卢周伟；盘京投资：董博；中银国际：刘航；中国人寿养老保险：徐昊、邹心勇；长城证券：康彬；中信证券：顾训丁；广发证券：陈涛；博时基金：宋星琦；交银施罗德：张龙、王少成；星石投资：张海涛；光证资管：曾炳祥；建信基金：吴尚伟；山西证券：姜禄彦；西部证券：郭亦骏；国投瑞银：吉莉；华创证券：方振；华商基金：高大亮；华泰证券：张墨；上海蠡惠投资：陶世奇；弘毅远方基金：王兴伟；新时代证券：王萌；湘财基金：刘争争；中泰证券：赵雯；涌峰投资：陈牧迪；呈瑞投资：毛琳；新华养老保险：卢珊；鼎萨投资：易沛琪；长盛基金：郝征；兴业基金：张诗悦；太平养老保险：赵莹；光大保德信基金：唐钰蔚；中信证券：史册；海通证券：程碧升；银河基金：施文琪；国寿安保基金：王韫涵；华泰资产：宫衍海；聚盛基金：魏冰洁；中信证券：罗翔；新华基金：张欢；财通证券：毕晓静；财富证券：张昕奕；西南证券：朱会振；安信证券：苏铖；上海彤源投资：杨霞；中金资管：钱頔玥

	时间
	2019年11月07日下午15:30点—16:30点

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长：陈南
董事会秘书：李鸿凯
财务总监：李娜
证券事务代表:徐晓

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、问：公司近期经营方面采取的措施？
答：一是通过调整产品结构，降低生产经营成本；二是优化内部管理，提高运行效率；三是调整零售市场价格，传导成本的上涨信息；四是深耕渠道管理，提升市场费用使用效率，继续提高产品竞争力和市场占有率。
2、问：公司零售方面的发展情况,现在的份额如何？
答：公司是全国最大的速冻食品生产企业，中国速冻食品行业的开创者和领导者。公司依托产品、品牌、渠道的优势，已成为全国最大的速冻食品生产企业，市场占有率连续多年位居行业第一。零售市场方面，公司不断加大产品的深化与创新、加快渠道的深耕与优化，拓宽新零售、便利店、电商、团购等业务的合作，扩大了零售业务的发展空间，同时强化价值链的稳定，费用的管控。
3、问：简单介绍一下公司餐饮方面发展的情况？
答：公司在餐饮市场方面，基于公司自身的产品研发、生产及采购规模化能力、质量管控与冷链配送平台，为连锁餐饮提供一站式标准化及个性化产品的食材供应服务，其销售模式为 “直营+经销覆盖”，主要深耕快餐、火锅、团餐渠道场景，不但与多家知名餐饮连锁品牌及大客户形成深度合作而且已构建出服务于全国餐饮的食材经销服务网络。 
4、问：公司餐饮增速如何？
答：目前餐饮市场一直处于良好的增速态势，公司将继续进一步挖掘潜力。利润方面虽近期受到原料肉成本上涨的影响，但公司已采取一系列措施，不断挖掘素类产品与非肉类产品的产品空间，通过品类结构及产品成本的优化降低肉类成本上涨带来的盈利压力，业绩稳步上升。
5、问：公司餐饮目前较大的单品有哪些？餐饮市场未来渠道、产品上的发展目标是什么?
答：目前餐饮的主要单品为油条、蒸饺、包子、油炸糯米点心，公司将不断创新技术，为消费者提供高品质的产品和服务。公司将进一步深耕渠道，加强餐饮百强的连锁系统直营渗透，构建中心城市垂直的专业餐饮经销商体系,同时不断提高公司的创新能力，丰富产品种类，释放公司的品牌+产能+规模化优势。
6、问：公司在餐饮市场的份额如何？
答：公司为面对竞争激烈、日益成熟的餐饮市场，成立了餐饮事业部，加大餐饮在团餐、社会早餐、优质品牌客户等的合作，在今后的发展中公司将继续秉承以市场为导向，产品创新为依托，质量为本的原则，进一步提高产品的市场占有率。
7、 目前产能能否支撑餐饮的增长？
答：公司拥有现代化先进的厂房设施，生产能力和装备水平均处于国内领先地位。公司生产基地根据市场需求产能逐步提升，同时优化自身的主力品类，并对头部品类的生产效率进行革新，保证公司产品短期内完成生产并迅速推广到全国各地的终端市场。
8、问：公司鲜食目前较大的单品有哪些；与哪些企业合作？
答：鲜食业务目前主要聚焦为国内领先的零售餐饮客户提供高效的商品和服务，目前核心品类为米类(便当、饭团、寿司等)，调理面，轻食（沙拉三明治），中式料理等。合作企业有711，全家，便利蜂，瑞幸咖啡等零售客户，以及海底捞、谷田稻香等餐饮客户。
9、问：公司最主要的优势有哪些？未来还会发展哪方面的特长？
答：公司一直致力于速冻主业的发展，始终站在中国速冻食品美味、健康领域的前沿，无论从规模还是实力都成为了速冻食品行业的龙头。公司始终坚持科技创新战略，积极提升企业自主创新能力。聚集创新资源、营造创新环境、健全创新体系，鼓励科研人员进行自我学习，了解科技发展新动态。同时，加快推进科技创新载体平台建设，推进与知名高校、科研院所的深度合作，积极承接国家、省、市等科研课题，成为行业升级的领军企业。
10、问：公司如何应对原材料成本上涨的压力？ 
答：公司通过优化内部管理，降低生产经营成本，在主动消化吸收成本上涨的基础上适时合理调整产品价格，以降低原材料价格波动影响。
11、问：公司有无品牌管理的计划？
答：公司历来将品牌作为企业核心竞争力之一，历来十分重视品牌效应，重视品牌在行业中和消费者心目中的口碑。公司成立了品牌管理部和品牌推广部，其他部门也积极服务于维护品牌核心利益，并且有品牌管理的制度、规则和规划，核心都是为了维护良好的品牌影响力，从目前来看，公司已经成为行业内的标杆企业之一，品牌影响力不断提升，“三全”及其他子品牌在消费者心目中形成了非常高的知名度和美誉度。我们会一如既往，加强品牌建设。
12、问：速冻行业的现状如何？
答：近几年速冻食品集中的程度比较明显。未来，中国速冻食品品类将更大，速冻不是一个单一的产品，涵盖面将越来越广，除了主食以外，还会有辅食。公司将不断通过品类增加来扩充市场容量。
13、问：公司的研发能力怎么样？
答：在科研方面，公司始终坚持科技创新战略，持续加大科研投入，近几年先后承担“国家和省市各级科研项目20余项。在产品结构方面，根据市场需求快速变化的特点，公司及时调整产品结构：重点推出了高端产品“私厨水饺”；开发了针对符合儿童饮食习惯和营养需求的 “儿童水饺、儿童面点、儿童云吞、炫彩汤圆系列产品”，市场反应良好；研制了定位于上班族市场的“鲜食”系列产品；推出了符合餐饮市场需要的小油条、芝麻球、手抓饼等传统食品，以及牛排、披萨等西式产品。多项产品获得 “方便食品行业创新产品奖”。
14、问：公司近期推出的新品主要有哪些？
答：公司在产品创新的道路上从未停止过步伐，2019年内公司先后推出私厨“超级海鲜”水饺、“帕尼尼”意式系列早餐、麻辣小龙虾、常温红烧牛肉自热与微波拉面等20多个系列70多个口味新品，市场反响良好，赢得了消费者的普遍信赖和认可。
15、问：公司对未来股价的预期价格是多少？
答：公司股价在二级市场上的表现受多方因素影响，所以公司暂不能对未来股价进行预期，但公司历来注重投资者利益回报，公司将一如既往创新产品，不断提高市场占有率，公司管理层会勤勉尽责，提升公司业绩，以期最大限度回报投资者。
16、问：公司接下来的发展目标是什么？
答：公司近几年以来一直把满足消费者需求，为消费者提供多样化产品及加大市场占有率、行业地位作为主要的战略目标，下一步将紧紧围绕公司这一发展方针和目标，不断完善和深化渠道网络，推进品牌战略，加大新产品研发力度，强化食品安全监控，优化内部管理，控制成本费用等手段，不断提升市场占有率和市场竞争力，使公司继续保持行业龙头地位。
17、问：关注到公司本次股权激励即将结束，公司在之后是否会再考虑做股权激励？
答：公司会不断通过各种模式激励内部团队，激发人员的工作积极性。
18、问：公司的研发投入主要是什么内容？
答：公司研发投入主要包括：试验设备设施投入、新产品市场调研支出、研发人员薪酬、新产品开发试验用原料等。公司各项研发投入有利于公司核心竞争力的提升。公司围绕家庭餐桌和社会餐饮的定位，不断创新产品。
19、问：公司生产基地的产能如何？
答：目前公司在郑州、成都、天津、太仓、佛山等地建有生产基地，生产能力和装备水平均处于国内领导地位，各个生产基地的产能公司将根据市场的需求合理安排部署。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年11月07日



