
证券代码：002043                                     证券简称：兔宝宝
德华兔宝宝装饰新材股份有限公司
投资者关系活动记录表                                              
编号：2019-003
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

	参与单位名称

	海通证券：冯晨阳、申浩；上海承周资产管理有限公司：漆启焱；交银施罗德基金：封晴。

	时间

	2019年11月4日

	地点

	董事会秘书办公室

	上市公司接待人员姓名

	董事会秘书：徐俊

证券事务代表：朱丹莎

	投资者关系活动主要内容介绍

	交流内容如下：

首先就公司今年三季度的情况进行介绍。

其次就以下问题进行相关交流。

问题1、公司现有业务和去年比较，有什么变化吗？
回答：一是针对精装房的推广以及限购政策对公司的影响，公司于2018年开始布局工程渠道，一方面公司自身成立了工程事业部，直接承接各大房地产企业工程项目；另一方面，从2019年上半年开始，公司开始在全国招工程代理商，目前体系内已有20多个工程代理商；第三，目前零售定制企业纷纷进入工程市场，公司考虑全方位战略布局，已于今年下半年成功收购青岛裕丰汉唐工程定制企业，该企业从2008年进入万科体系以来，一直作为其A类供应商（自2013年万科每年对供应商进行评估分级），多年的精装修工程配套服务经验，有助于公司在工程渠道端快速发力。

二是针对定制化市场对公司的冲击：

首先，公司通过一系列措施，重点加强了对于家装公司、家具企业的合作，通过经销商的落地服务，2019年在家装公司、家具企业的业务上有所突破；其次公司加大投入资源，大规模推广易装业务；最后，公司在成品上进行了不断的培育，新增了儿童家居、橱柜等业务，整个成品家居产能布局完善。

问题2、公司怎样选择易装加工中心？

回答：今年，公司从加工中心的规模、设备、管理上，重新梳理加工中心的品质，并且探讨三方持股模式，加强对于加工中心的管理。
问题3、公司在柬埔寨的投资处于什么目的，情况如何？

回答：近年来，公司受美国双反的影响，出口业务受阻，基于与国外美国客户稳定的合作关系，在其建议下，在柬埔寨设立子公司，重新发展出口业务。

问题4、公司今年板材销售各个市场发展情况如何？

回答：公司今年1-3季度，核心市场、重点市场、外围市场增幅分别为7%、9%、42%。

问题5、公司现有渠道铺设情况如何？

回答：截至今年9月，公司全体系专卖店合计有3,801，其中板材专卖店（兔宝宝板材以及绿野）共2,025家，成品家居类专卖店（地板、木门、衣橱柜等）共计1776家。

问题6、公司销售分公司推进情况如何？

回答：公司在全国成立15家销售分公司，其中，核心重点市场以省级为单位，外围区域以区域为单位，设立分公司。在原有服务经销商的职能外，新赋予销售分公司开拓家装公司及地方家具企业的职能，帮助经销商及公司开发更多的市场；并做好市场运营服务，运用公司资源，为经销商提供各类管理、营销以及市场推广培训等服务支持。

	附件清单（如有）

	无
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