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投资者关系活动

类别
√特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □通讯形式业绩说明会

参与单位名称及

人员姓名
东兴证券罗四维

时间 2019年 11月 13日 9:00-10:00

地点 杭州市西湖区古墩路 702号赞宇大厦 1812

上市公司接待人

员姓名

董事王亮、副总经理兼董秘任国晓、证券事务代表郑乐东

投资者关系活动

主要内容介绍

公司和机构就公司生产经营、行业发展等相关问题进行了

沟通，记录如下：

问：公司表面活性剂、油脂化学产品分别用于什么行业？

答：表面活性剂主要用于洗涤用品行业，主要客户包括宝

洁、联合利华、黄白猫、蓝月亮、拉芳、纳爱斯、立白、家化、

榄菊、丰益油脂、正点、妙洁、立顿、拜尔斯道夫、绿伞、金

鱼、威露士等国内外知名品牌日化企业；而油脂化学产品主要

用于橡胶、塑料等行业，作为助剂、润滑剂用途，主要客户为

普利司通、中策橡胶、正新轮胎、耐倍力等知名企业。

问：公司主业的行业地位？

答：公司在日用化工及油脂化工细分领域的行业龙头地位

和规模优势较为明显，依托浙江省重点企业研究院和重点实验

室技术研发平台具有较强的技术优势，多年来公司进行了全国

性生产基地合理布局，客户交付能力及运输成本管理方面有较

好的优势。随着国家加强环保检查力度和去产能的推进，有利

于本行业的进一步洗牌和整合，产能过剩的局面已发生实质性



的改变，行业整合空间较大，国际市场的发展空间更大。公司

作为行业龙头企业的市场优势进一步突显，市场占有率有产品

销售规模也稳步提升。

问：公司主业的盈利能力？

答：公司原材料需求数量大，供应相对集中，下游客户分

布较广，产品销售运输及供货范围受到一定限制。公司近年来

在日化和油化的产业布局趋于完善，与上游原料供应商、下游

客户已保持多年战略合作关系，与行业其他竞争对手相比较，

有较好的材料采购成本和物流运输成本优势。为应对大宗原材

料价格大幅波动，公司与部分战略客户调整产品定价模式，通

过“计价公式”、“材料+加工费”等结算模式获取较为稳定

的经营收益。

问：正商入主后公司的变化？

答：正商发展入主公司主要是基于正商发展对公司所处行

业、公司经营理念及发展战略的认同，看好公司未来在日用化

工、油脂化工、检测及环保领域的发展前景。正商发展入主公

司后，公司的发展战略没有变化，公司仍保持着原有的经营团

队。正商发展在河南省声誉高、资源广，可为公司业务发展提

供机遇，公司可依托河南自身的区位、资源、交通物流优势，

进一步拓展表面活性剂、油脂化学品产业规模，更有利于促进

公司体内各板块资源的整合，有望公司发展的提速。

目前，公司与正商发展共同在河南布局日化生态产业园项

目，其中公司自身产能规划包括 25 万吨/年表面活性剂、25

万吨/年油脂化学品、50 万吨/年洗护用品，以满足中原及周

边地区如西北、华北等地的产品供给。

问：行业有没有周期性？

答：产品是刚性需求，行业处于成长期,没有周期性。

问：公司产品销售价格如何定位？

答：公司产品定价模式与原材料的价格、产品库存、未来

行业前景预计等多方面因素相关。



问：公司原料库存周期？

答：原料库存周期为 2个月量。

问：棕榈油价格的上涨对公司的生产经营有何利弊影响？

答：原材料价格的波动是影响公司业绩的因素之一，一般

而言，原材料价格的上涨期较下跌期对经营有利，但仍然要看

具体情况，比如价格波动的幅度大小、波动周期的长短、价格

传导的快慢等因素来最终确定是否有利。

问：公司的未来发展规划？

答：公司未来将继续聚焦主营业务，确保公司主导产品的

市场份额和地位得到进一步的稳固和提升。未来会在国内外有

战略意义的地区新建工厂，扩大产能，充分发挥公司在油脂化

工领域和表面活性剂领域龙头企业的优势，做大做强主业。

附件清单（如有） 无

日期 2019年 11月 13日


