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美尚生态景观股份有限公司投资者关系活动记录表
 编号：2019-002
	
投资者关系活动类别
	特定对象调研      □分析师会议
□媒体采访         □业绩说明会
□新闻发布会     □路演活动	
□现场参观	
□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	易方达：陈礼昕、彭珂
国盛证券：何亚轩

	时间
	2019年11月14日上午10:00-12：00

	地点
	无锡市滨湖区山水城科教软件园B区3号美尚生态3楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	副总经理：陆兵、杨宁
副总经理、董事会秘书：赵湘
证券事务代表：朱灵芝

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、公司的主营业务介绍。
公司目前的主营业务涵盖生态修复、生态文旅、生态产品三大领域。生态修复业务涵盖矿山修复、边坡治理、土壤修复、湿地生态修复与保护、农业面源污染生态拦截与治理、河道综合治理等多种项目类型。生态文旅业务是为客户提供专业咨询及策划、设计施工、招商引资、生态资源整合及综合运营为一体的服务。生态产品主要指公司创新研发的一种新型产品——“木趣”有机覆盖物，它主要取材自园林绿化等有机废弃物，经过再循环利用及相关技术处理后研制而成，被誉为“城市吸尘器”，具有调节土壤理化性质、增加土壤肥力、保持土壤水分、调节温度、抑制杂草、减少扬尘、美化城市、治理PM2.5等作用。
2、矿山修复业务行业优势是什么，收款模式如何，未来目标如何？
矿山修复业务的项目主要是由公司之全资子公司绿之源来实施，绿之源专业从事矿山修复及土地整理细分领域的技术研究及工程治理，是国家级高新技术企业。今年年初，绿之源与甘肃有色工程勘察设计研究院、中国地质大学（武汉）联合申报的“自然资源部高寒干旱区矿山地质环境修复工程技术创新中心”，经过自然资源部组织专家论证、公示，被正式认定为自然资源部高寒干旱区矿山地质环境修复工程技术创新中心。同时，绿之源还获得了较为稀缺的地质灾害治理工程施工甲级资质。至此，公司已在矿山修复细分领域占有先机，并在生态修复行业形成极强的差异化竞争力。
矿山修复项目一改园林行业前期垫付大量资金的传统缺陷，其主要的资金来源是整治过程中产生的尾料合法处置收益、废弃矿坑修复完成后形成的占补平衡指标通过市场化运作取得的收益及新增的土地指标。这些收益能够全面覆盖项目推进全程，解决了地方融资难题，锁定了回款来源，并且在项目实施过程中即可产生回款，将大大改善公司的现金流状况。
[bookmark: _GoBack]矿山修复业务作为公司的“拳头产品”，将是公司未来业务布局的重点方向，在保持公司传统业务稳定发展的基础上，稳步提升在生态修复业务中的占比，不断为公司盈利做贡献。
3、木趣是怎样的一个创新产品，推广模式是怎样的？
从解决城市园林废弃物的痛点出发，结合生态环保发展和市场需求变化，通过多年自主研发，公司率先推出木趣有机覆盖物产品。它主要取材自园林绿化等有机废弃物，经过再循环利用及相关技术处理后研制而成，被誉为“城市吸尘器”，具有调节土壤理化性质、增加土壤肥力、保持土壤水分、调节温度、抑制杂草、减少扬尘、美化城市、治理PM2.5等作用，为解决我国城市园林废弃物的处理难题提供了解决方案，对于促进生态平衡和未来自然环境的美化具有重要意义。公司的木趣产品以其特有的技术优势，在生态功能、环保功能、景观功能和经济功能等方面均处于同行业领先水平，在国内具有极强的市场竞争力。
在推广木趣产品的过程中，公司具有资金、技术及先天的销售渠道等的先发优势。公司作为生态景观建设上市公司，有机覆盖物的上游企业，更容易发挥推广应用的联动效应，能将木趣运用到大的工程项目中。并且，公司一直在与各地园林绿化等相关部门协商合作事宜，解决木趣产品原材料的同时，真正为解决城市绿化废弃物作出贡献。此外，公司还发展了全国经销商体系，木趣有机覆盖物的淘宝企业店铺也如期营业，木趣有机覆盖物的大众认知度正在逐渐步入正轨。
4、木趣有机覆盖物可以应用在哪里？
以公司的一个生态文旅项目古庄生态园为例，木趣产品在古庄林下花海项目中的应用主要实现了以下几大作用：①裸土覆盖：一些临时用地，不宜种植区域等，可以用木趣进行覆盖，维持美观效果。②草坪补充：草坪需要大量灌溉和定期修剪，对水资源和人工养护成本的耗费很大，木趣可以有效降低维护所耗费的资源。③低密度种植：可以实现花境植物的低密度种植，给予植物充足的生长空间，发挥更好的状态。④植物休眠期的基底材料：落叶植物和草本植物都有休眠期，多为冬季，休眠期植物的地下部分消亡或只保留枝干，无法遮挡裸土，木趣可以作为植物休眠期的基底材料。⑤美观增色：木趣作为多色彩有机覆盖物，有别于一般无机覆盖物（砂砾、卵石、陶粒等），具有多彩的颜色，可以进行图案化的铺设，结合植物，形成比较丰富的景观效果，增添环境色彩。⑥保湿保温：木趣覆盖后的地表，夏季可以避免曝晒而降温，冬季可以对表土有保温作用，保护植物根系。木趣也可以减少地表土壤水分的蒸发量，使得土壤湿度更长久地保持，更好地滋养植物，也可以适量减少绿化灌溉的用水量，节水环保。⑦减少土地硬化：木趣的应用也满足了部分铺装替代功能，一些绿化区域可以被人为踩踏，而不需要铺设硬质景观材料，大大降低了土质硬化，增加绿地率和土地透水率。⑧抑制扬尘：在一些土地平整后等待绿化施工区域，可以作为抑制扬尘的有效措施，后期木趣还可以回收再利用。
5、创新产品木趣的市场有多大？
根据前瞻产业研究院统计，从美国有机覆盖物行业发展规模来看，美国已成为全球最大的有机覆盖物生产和应用市场，并仍然在以超过10%以上的速度快速增长。2017年，美国有机覆盖物行业产值规模更是超过了150亿美元，约占全球有机覆盖物产值规模的34%。2017年，欧洲有机覆盖物产值规模达到136亿美元左右，其发展成为仅次于美国的第二大有机覆盖物市场。从现阶段国内有机覆盖物行业的市场需求情况看：整体而言，国内本行业的普及率不足5%。但是，随着有机覆盖物在国内的推广应用及市场普及率的提升，国内有机覆盖物的市场需求空间将达254亿元。
在不断倡导环保理念的社会环境下，木趣有机覆盖物在国内的潜在市场是不可估量的，这样一个阳光产业，定将在未来渐入佳境。
6、公司是如何应对自去年以来国内外严峻的经济形势？
自2019年初，公司对整体的经营战略进行了调整，将业务聚焦经济发达地区，紧紧抓住国家强力推动长三角一体化发展战略及长江经济带发展战略的机遇，积极战略布局长江经济带和京沪沿线的“双轴线”以及长三角城市群、长江中游城市群及成渝城市群“三区域”，进一步提升项目质量，促进公司的健康高质量发展。
公司进一步控制和调整西南地区业务收入规模和构成，提高成渝地区收入比重，对子公司金点园林制定了“回家”战略，即回到成渝地区重点拓展业务。成渝城市群是“一带一路”和“陆海新通道”建设的交汇点，是推动长江经济带协同发展的重要战略支撑，也是国家推进新型城镇化建设的重要示范区，有着重要的发展机遇、承载着重要的使命担当。顺应成渝地区的发展机遇，金点园林主动收紧业务战线，提升经营质量，将业务重心回归成渝地区，以成渝城市群为中心向长江中游地区辐射，充分发挥本地区域优势，并与总公司重点拓展的华东地区形成了环长三角区业务布局战略上的“首尾”呼应，协同推动长江经济带的业务发展，保障业务在未来的快速健康增长。
同时，公司从现金流管理出发，加强大型项目的优中选优，主动加快承接规模适中以及回款较快的优质项目，合理控制公司业务规模增长幅度以及严格控制长短期项目比例，确保新、老项目及长、短期项目之间回款的合理衔接。并且，通过木趣创新产品的销售、矿山修复业务等创新模式，公司经营性现金流将持续改善，实现公司未来平稳健康发展。


	附件清单
	无

	日期
	2019年11月14日



