
证券代码：300218                                   证券简称：安利股份
安徽安利材料科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2019-004
	投资者关系活动类别
	特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	长城国瑞证券  胡晨曦、毕红梅

	时间
	2019年11月26日下午

	地点
	公司行政楼九楼接待室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书  刘松霞 
证券事务代表  徐红 
证券事务专员  王睿

	投资者关系活动主要内容介绍
	本次调研的主要内容是就公司生产经营情况进行交流，具体主要内容如下：
1、公司现阶段产品销售结构是怎样的？主要是通过经销还是直销？
目前，公司鞋用革和沙发家具用革占比最大，销售占比各占40%左右，箱包手袋、腰带票夹、电子产品包装、球、汽车内饰等其他用革，销售比重约20%左右。公司有直销也有经销，总体上，直销占比约70%左右，经销占比约30%左右。
2、公司目前产能及产能利用率为多少？
目前，公司聚氨酯合成革产能为8000万米/年。由于市场变化快，且公司客户、产品结构转型升级，直销客户比例增多，小批量、多批次的订单变多，对生产线运营效率有一定影响。目前，公司的产能利用率为80%左右。
3、公司聚氨酯树脂年产7万吨，现在还是这样的产能吗？
聚氨酯树脂为公司控股子公司合肥聚氨酯新材料有限公司生产，为安利股份聚氨酯合成革生产提供配套原料，目前产能为7万吨/年，能够满足需求。
4、除了无溶剂合成革生产线，公司目前还有扩大产能计划吗？ 
除生态功能性聚氨酯合成革综合升级项目外，公司目前正在进行安利越南工厂项目建设，经营规模为年产1200万米生态功能性人造革、合成革和聚氨酯复合材料，计划明年上半年投产，产能将会逐步释放。
5、目前安利俄罗斯的具体情况是怎样的？产能如何？未来的规划是怎样的？
自去年以来，公司对安利俄罗斯公司管理架构和核心管理人员进行调整，进一步在管理、技术、营销等方面加强管理和支持，整合资源，经营情况逐步向好。目前安利俄罗斯月产能在10-15万米左右。未来，安利俄罗斯将会根据俄罗斯及周边市场需求，积极开拓市场和客户，不断提升盈利能力。
6、公司在国内外的销售占比如何？
公司产品内外销占比分别约60%和40%左右。
7、2019年公司的订单情况是怎样的呢？
近年来，公司努力推进产品、客户转型升级，注重订单质的提升，订单量总体保持稳定。
8、华峰超纤所生产的超细纤维合成革与贵公司生态功能性合成革在基布上有什么不同？
超细纤维合成革和生态功能性合成革是PU合成革的两类细分产品，主要区别，一是两者使用的基布不同，超纤基布的纤维细度非常细，一般把纤度0.3旦（直径5微米）以下的纤维称为超细纤维；二是超细纤维生产工艺流程较生态功能革复杂，要经过减量、染色等工艺，成本、价格较高，三是生态功能革追求高性能化、多功能化、生态化，超纤合成革追求革背面及切口仿真皮效果，两者各有所长，各具特色。公司目前与华峰也有一定的合作，从华峰采购超纤基布，再进行贴面和后处理加工。
9、公司在今年8月设立生态分公司的具体情况是怎样的？
设立生态分公司主要是为了突出水性无溶剂产品优势，特别是满足国际品牌客户认证及合作要求，加强水性无溶剂产品专线专业管理，提高国际品牌服务和对接能力，扩大产品销售，提升品牌影响力。 
10、公司在行业的市场占有率情况如何？
公司在国内人造革合成革市场综合市场占有率大约为5%左右，部分细分市场占有率超过20%。公司是目前国内专业研发生产生态功能性聚氨酯合成革规模最大的企业，是“中国轻工业塑料行业（人造革合成革）十强企业”且综合排名第一，是全国制造业单项冠军示范企业，行业地位突出。
11、公司未来经营发展有什么规划？
公司资产大、技术强，行业地位领先、品牌响亮，将专注于主业，坚持专业化，同时公司产品在很多新兴领域还有很大的发展空间，未来公司将主要聚焦聚氨酯复合新材料领域，充分发挥企业竞争优势，不断做大做强。
12、公司前五大客户的占比情况？
公司前五大客户销售额占比不超过20%。
13、公司上市多年，为什么不进行再融资操作？
[bookmark: _GoBack]上市以来，公司未在资本市场进行融资，主要原因：一是公司在现金流方面比较充足；二是银行的债务性融资也很方便；三是考虑到公司的战略和资源条件要匹配，不能为了快而快，要好中求快。此外，公司的股权结构较为分散，曾经有过融资计划，后来因为创业板融资条件很严格，有的条件还未完全达到就暂时搁置了。
14、今年全年的业绩情况如何？
公司持续努力推进产品和客户双转型、双升级，高附加值产品增加，大客户比重增加，产品市场开拓保持积极向好的局面，同时，受政府补助收入对当期损益的积极影响，预计今年的累计净利润与上年同期相比有较大幅度上涨。
接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。    

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年11月26日



