
证券代码：002557                                 证券简称：洽洽食品
洽洽食品股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2019-004
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	方正证券刘洁铭；中银国际汤玮亮；国元证券彭俊霖、易永坚；长江证券万牧原；华创证券杨传忻；华泰证券刘鑫；国金证券邱友锋；东兴证券张东雪；川财证券郭晓东；长城基金余欢；国寿安保基金王韫涵；巨杉资产李晓珍；怀德投资汪小明；合晟资产房俊；弘则研究王昱；博时基金宋星琦；泰旸资产刘鹏；河清资本郭凌云。 

	时间
	2019年11月26日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事、副总经理、董事会秘书陈俊

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 签署《承诺书》、《保密协议》等
二、调研主要内容
1. 每日坚果未来的获利空间及目前产能如何？

回答：每日坚果的毛利目前较上年有所提升，主要原因是农场直采以及生产效率的提升。坚果农场直采去除了中间环节，降低了采购成本；生产效率提升主要是生产设备的升级，从1.0、2.0逐渐走向3.0全自动化生产，节省了人力，提高了效率。随着后期每日坚果规模的增大，供应链和渠道方面的优势会逐渐显现，获利空间仍可提升。目前每日坚果的产能是满足的，后期随着销量的增多，可能会考虑新增工厂或增加生产线等。
2．公司线上业务整体发展思路？
回答：公司对线上业务将在公司整体战略聚焦的基础上，发挥
洽洽质造的优势，实现快速发展。在品类及包装等方面对线上线下进行区分；同时发挥对线上消费者进行数据分析优势，利用线上渠道为公司新品的推出以及业绩发展做贡献。
3．目前公司在营销上的举措以如何进行费用把控？
回答：2019 年，公司主打蓝袋、黄袋2个大单品的营销活动，比如与网易云音乐合作互动、各地迷你秀推广活动、开学季校园季活动等；另针对小黄袋每日坚果召开全球新品新闻发布会，超级符号“掌握关键保鲜技术”重点推广，强化消费者心智和公司产品核心宣传要素；与分众传媒合作在全国15个城市投放广告等。未来，针对新品发展以及营销推广，我们将会在整体战略需求的基础上，实现总体费用把控，同时配合产品阶段宣传需求，有节奏的投入资源。
4.公司今年是否会持续提价？

回答：随着宏观环境的影响，公司的产品价格会随着CPI的变化等进行调整，去年，价格调整以来，实现了销售额和利润的提升。公司对提价较为慎重，希望将公司产品的基本盘做好，目前没有提价计划。
5. 公司在渠道方面如何规划？

回答：渠道方面主要是继续对强势市场进行巩固，对弱势市场进行提升，加速渠道下沉，要占据线下渠道的优势；另外，公司也拓展新零售渠道，如与阿里、京东战略合作等，同时也从团购、异业合作以及水果店渠道、母婴、蛋糕等新特渠实现供公司对新渠道的创新突破。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年11月26日


