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广州广电计量检测股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2019-005
	投资者关系活动类别
	(特定对象调研        □分析师会议

□媒体采访            □业绩说明会

□新闻发布会          □路演活动

□现场参观


□其他 （                        ）

	参与单位名称及人员姓名
	华富基金 陈派卿、招商基金 高 岩、富国基金 袁晓昀
农银汇理基金 凌  晨、农银汇理基金 刘世昌
国寿安保基金 孟亦佳
中泰证券 梁昶曦、华泰证券 王玮嘉、财通证券 周奕涛
华创证券 赵志铭、天风证券 崔  宇、中信建投 秦基栗
中泰证券 刘行歌、光大证券 王  锐、广发证券 孙柏洋
国信证券 贺泽安
中国人保 于文博、广州金控 马莉安、常春藤资产 陈恺睿
敦和资产 诸文杰、上汽集团 刘翔宇、易联达资产 刘沥泷
高毅资产 庞  韬

	时间
	2019年12月5日，9:30-11:30

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	副总经理、财务负责人 赵倩

副总经理、董事会秘书 欧楚勤

证券事务主管 张源

	投资者关系活动主要内容介绍
	主要交流问题：
1、2017-2018年公司一共建设了多少食品和环保实验室，这两类实验室建设周期如何？食品和环保实验室未来资本性支出计划如何？ 
答：2017年至今，公司在福州、重庆、成都、沈阳、西安、南昌、合肥等地新建了食品检测、环保检测实验室。不同业务类型的实验室从建设到投产的时间周期不一样，从几个月到一两年都有，而环保、食品检测类实验室受设备采购周期、实验室建设周期、资质认可、市场培育等因素耗时较长影响，从建设到完全达产需要2到3年时间。公司未来将继续布局完善区域实验室和市场网络建设，同类业务实验室的新建会放缓，主要以扩建现有实验室提升产能为主，以及拓展新兴领域。
2、公司的业务如何分类？公司的优势业务是哪些？
答：公司业务分为计量校准、可靠性与环境试验、电磁兼容检测、环保检测、食品检测和化学分析六大种。其中计量校准、可靠性与环境试验、电磁兼容检测为公司的优势业务。
3、公司实验室设备的产能利用率如何？在行业内的水平如何？
答：公司计量、检测服务的校准、检测参数众多，致使具体服务的种类也众多，且每类不同服务的价格彼此独立，因此每单位服务量（校准仪器台/套数、订单数、批次数）对应产值难以统一，未能统计产能利用率、产销量等。检验检测服务业一般以设备的投入产出比为投资参考依据，了解设备的使用情况，公司亦使用该数据进行募投项目的测算，且公司相应数值与同行业上市公司基本一致。
4、公司的管理运营理念如何？有什么优势？
答：公司有别于同行业其他机构的全国一体化的运营管控模式，具体如下： 
（1）全国一体化管控体系。加强集团化管控，构建有效管控的母子公司治理结构，保证决策体制、机制的统一高效。强化总部职能部门建设，加强对财务、人力资源、投资、质量等核心资源的管控。

（2）立体化市场管控模式。赋予市场部门充分的业务自主权，各专业业务中心主要负责全国市场规划、核心资源获取、技术支持工作等工作，各行业业务中心主要负责行业认可、主机厂认可和行业高端客户开发等工作；各区域子公司、分公司重点跟进具体业务开展工作。

（3）一体化技术质量管控模式。加强公司各类质量控制体系建设，完善全国一体化的质量管控制度，严格考核，最大限度地降低证书报告差错率，提高证书报告质量。

（4）一体化公司职能管控模式。强化总部职能部门建设，构建一体化公司职能管控模式，加强对财务、人力资源、投资并购、质量管控、技改投资、资质认可等核心资源的管控，推进制度、流程的统一规范。

（5）一体化信息管控支撑平台。加强一体化的计量检测业务管理系统和一体化的无纸化办公平台的打造，形成一体化的信息管控支撑平台，提升内部决策和运营效率。

（6）形成快速响应、整体连动的服务、运营能力。明确管理团队分工，理顺组织管理架构，增强总部各职能部门的力量配置，提升总部管理能力，确保形成包括市场部门、技术部门在内的各职能部门快速响应、整体连动的服务、运营能力。
5、公司在计量业务上的优势是什么？
答：计量业务为公司的传统优势业务。公司前身是原信息产业部电子602计量站，自1964年成立时即向市场提供计量服务，有着深厚的技术积累。2002年公司成立，专注于计量领域的服务；2005年率先在行业内普及下厂计量（即上门服务）的服务模式，引领了计量行业新的发展方向。
目前，公司已成长为国内服务市场范围最广、服务资质最齐全的大型第三方计量校准机构之一，在国内多个城市设立有计量校准实验室，并配备了国际先进的计量校准设备。公司的服务范围已全面覆盖了电磁学、无线电学、时间频率学、光学、几何量学、力学、热学、化学、声学、电离辐射十大计量校准专业领域，在无线电学、时间频率学、电磁学领域拥有深厚的技术底蕴。未来，公司在计量服务领域将进一步加大市场网络布局，打造具有行业领导力的计量校准龙头企业。
6、公司的人均创收情况如何？
答：2016 -2018年度，公司计量检测人员人均创收分别为55.22万元/年、51.71万元/年、52.35万元/年；人均薪酬成本小幅上涨，人均创收总体小幅下降，但两者波动幅度都较小。总体而言，随着公司计量检测营业收入的大幅增长，计量检测人员人数也大幅增长，2018年较2017年增长47.06%，2017年较2016年增长54.08%，因公司加快实验室网络布局，新增多家子公司，以及新增较多各类实验室，而实验室筹建期间相关技术人员需提前储备，而从实验室建设到完全达产需要2到3年时间。
7、公司的应收账款、现金流、资产负债率情况如何？ 
答：2016-2018年末，公司的应收账款净额分别为19,093.11万元、30,133.49万元、49,419.32万元，占期末总资产的比例分别为16.66%、20.62%、24.63%。2016-2018年度公司经营规模增长迅速，营业收入由2016年度的58,976.45万元增长至2018年度的122,788.24万元，其中2017年度、2018年度营业收入较前一年度增长分别达41.94%、46.68%。对应的应收账款增长幅度大于营业收入增长幅度，导致应收账款占营业收入比例上升，主要原因是可靠性与环境试验、电磁兼容检测、食品检测等业务大幅增长，此类客户多以装备业务和政府采购业务居多，其结算周期相对较长。公司销售信用政策保持一贯性，虽然应收账款上涨较快，但公司装备客户、汽车行业大客户、政府客户等信用度高，应收账款回收风险相对较小。

公司经营活动产生的现金流入具有季节性波动特点，主要是受装备客户、政府客户等上半年销售回款相对较慢，下半年相对较快影响。2016-2018年公司销售商品、提供劳务收到的现金与营业收入的比例分别为90.32%、89.77%、88.20%，销售收现比例有所下降，主要是因为装备客户数量及相关销售增长较快；2016-2018年经营活动产生的现金流量净额与当期净利润比分别为119.93%、101.07%、110.68%，经营活动现金流总体保持在较为健康水平。2016-2018年公司投资活动产生的现金流量净额均为负值，主要是公司正处于快速扩张阶段，固定资产购置等资本性支出现金规模较大。筹资活动现金流量净额的形成主要是公司为了扩大业务规模，补充经营活动所需现金，一方面通过银行借款补充流动资金，另一方面通过2016年进行定向增发募集资金。

资产负债率近年增长较快，主要原因为公司投资活动的资本性支出对资金需求快速增加导致带息债务增加。2016-2018年度，公司为把握行业变革带来的市场机遇，加快实验室网络布局，新增多家子公司，相应购建固定资产、无形资产和其他长期资产支付的现金规模持续较大，分别为23,951.03万元、27,997.02万元、42,491.75万元。同期公司2017年末较2016年末付息负债增加19,660.42万元，2018年末较2017年末付息负债增加46,876.91万元，增幅分别达65.21%、94.11%；同期购建固定资产等资本性支出与付息负债相比，比值分别为142.40%、90.65%，即当期付息负债增加主要系资本性支出的需求所致。目前公司的短期偿债能力指标在合理水平，银行资信状况良好，借款到期时间相对分散；且公司现已上市，募集资金置换前期投入，未来的融资能力将大幅提高，尤其可以通过资本市场筹集长期资金，将进一步改善资产负债结构，对公司的持续发展将起到积极的作用。
8、公司有哪些车企大客户？
答：经过多年的发展，公司在汽车领域的检测服务已经获得了包括吉利汽车、一汽集团、东风集团、广汽集团、比亚迪等一批知名整车制造企业的认可，成为该批客户及其配套零部件供应商的检验检测服务机构。
9、公司收购方圆广电的原因？公司对无锡子公司持续增资是出于什么考虑？ 
答：国内安规检测的主要市场是强制性认证产品市场，根据认监委2018年8月14日发布的《强制性产品认证指定实验室名录及业务范围》，全国仅有211家机构进入CCC认证指定实验室名录，方圆广电是其一，而CCC认证指定实验室仍以事业单位性质的监管方检验检测机构为主。
方圆广电主要从事安规认证相关的检测服务，主要包括CCC（中国强制认证）、CQM（方圆认证）、UL认证等认证相关的检测服务，定位为专业性的认证检测一体化机构。通过本次收购，公司将全资控股方圆广电，利用方圆广电的资源及能力，直接进入与安规认证相关的检测领域，加强公司“十三五”发展规划的业务布局，并通过公司高效的市场网络，抢占市场份额，扩大公司在相关检测领域的影响力，有利于推动公司“检测+认证”组合发展，提升公司“一站式”服务能力，促进公司长远发展。
无锡子公司是公司首批全国布局设立的子公司之一，已在当地及周边地区夯实客户基础多年。公司对无锡子公司增资旨在提升其资本实力，加快其技术保障能力建设，提高其关键业务突破能力，是正常生产经营需要。
10、检测行业的行业壁垒、市场容量和竞争格局如何？ 
答：检测行业的行业壁垒主要表现在企业公信力、资金投入和技术优势等方面。

根据市场监管管理总局统计数据，截至 2018年底全国各类检验检测机构已达39,472家，2018年实现营业收入2,810.5亿元，行业规模持续增长。事业单位制检验检测机构比重进一步下降，企业制成为检验检测市场主流。近5年，事业单位制检验检测机构的比重分别为40.6%、38.1%、34.54%、31.30%和27.68%，呈现明显的逐年下降趋势。

检验检测机构集约化发展势头显著，规模以上机构数量稳步增长。全国检验检测机构2018年年度营业收入在5亿元以上机构有37家，比2017年多10家；收入在1亿元以上机构有354家，比2017年多60家；收入在5000万元以上机构有899家，比2017年多158家。

民营检验检测机构继续快速发展。截止2018年底，全国取得资质认定的民营检验检测机构共19231家，较2017年同比增长15.43%。近5年，民营检验检测机构数量占机构总量的比重分别为31.59%、40.16%、42.92%、45.86%和48.72%。2018年民营检验检测机构全年取得营收929.28亿元，较2017年同比增长33.56%，高于全国检验检测行业18.21%的平均年增长率。

行业内机构数量逐年增加，但行业弱、小、散的面貌还没有根本改观，就业人数在100人以下的检验检测机构数量占比达到96.33%，绝大多数检验检测机构属于小微型企业，承受风险能力薄弱；从服务半径来看，76.94%的检验检测机构仅在本省区域内提供检验检测服务，“本地化”色彩仍然主流。
11、公司主要为轨道交通行业客户提供哪些类型的检测服务？ 
答：公司主要为轨道交通行业客户提供计量较准、可靠性与环境试验、电磁兼容检测、化学分析等服务。公司正在逐步参与相关行业标准的研究制定。
12、公司的环保和食品检测业务有何优势？
答：环保检测方面，公司拥有首批入选全国土壤污染状况详查名录的检测实验室；公司还是国家级土壤修复重点工程、省部级重点环保检测项目的承接单位和技术支撑机构，在国内多个重点城市建有环保检测实验室，拥有配套的精密测试仪器和采样设备，在样品的前处理蒸馏、土壤中各种形态氮素的准确性分析方面拥有自己的核心技术。未来公司将不断提升技术水平，加大服务网络布局，拓展服务能力范围，打造集环保咨询、环保检测、职业卫生评价等为一体的综合性服务平台。
食品检测方面，公司是国家级、省部级重大食品和农产品安全检测项目的承接单位，在多个重点城市建设有食品检测实验室，并与江南大学等高校食品学院建立起“检学研”的战略合作关系，共建校企协同创新实验室。未来公司将继续加强农产品食品安全检测能力建设，完善全国食品实验室布局，争取食品检验复检资质等高端资质，打造政府主管部门、科研机构和食品企业信赖的食品检测服务提供商和技术支撑单位。

13、公司享受的税收优惠和政府补助比例是否稳定，依赖度是否过高？
答：2016-2018年度，公司享受的税收优惠占当期净利润的比例为11.45%、13.29%、14.65%，公司获得的政府补助金额占当期净利润的比例分别为14.70%、15.37%、10.58%，政府补助、税收优惠占公司当期净利润的比例为26.15%、28.66%、25.23%，占比有所波动，公司经营业绩对于税收优惠和政府补助无重大依赖。
14、公司为华为提供哪些类型的检测服务？收入情况如何？
答：公司主要为华为提供计量校准、可靠性与环境试验、电磁兼容检测、化学分析等服务。2016-2018年度及2019年1-9月，华为均为公司前十客户，来自华为的收入分别为845.79万元、1,112.92万元、1,277.52万元、1,267.80万元。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年12月5日


