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广东坚朗五金制品股份有限公司
投资者关系活动记录表
	                                             投资者关系
活动类别
	☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	
国盛证券有限责任公司：黄诗涛
嘉实基金管理有限公司：沈玉梁
融通基金管理有限公司：付伟琦
长城基金管理有限公司：周诗博
招商基金管理有限公司：巫亚军
中欧基金管理有限公司：王峻
中融基金管理有限公司：熊键
博道基金管理有限公司：袁争光
长信基金管理有限责任公司：程昕
中国人寿资产管理有限公司：和川
天津远望资产管理咨询有限公司：刘程康
深圳市中欧瑞博投资管理股份有限公司：蒲仁杰
国投瑞银基金管理有限公司：代振华、孙文龙、伍智勇、吉莉


	时间
	2019年12月9日

	地点
	公司总部会议室

	上市公司接待
人员姓名
	董事长兼总裁：白宝鲲
财务总监;邹志敏
证券事务代表：韩爽

	
投资者关系活动主要内容介绍
	1、公司未来三至五年主要往哪方面发展？ 
公司定位于建筑配套件集成供应商，以“研发+制造+服务”的全链条销售模式不断满足客户需求和市场变化。未来仍继续对传统的建筑门窗幕墙五金、门控五金系统、不锈钢护栏构配件等做精做细，同时根据市场变化和客户需求选择合适的新品类丰富产品线。加大投入进入智能锁等智能家居、卫浴及精装房五金产品，进入安防、地下综合管廊、自然消防排烟与智能通风窗、劳动安全防护类产品、防火防水材料、机电设备与精密仪器等业务领域。目前已初步形成了以建筑门窗幕墙五金为核心的建筑配套件集成供应商的战略布局。未来，公司还将继续坚持该战略布局的发展。

2、公司门窗类增长的原因？ 
随着销售渠道的下沉和推进，公司门窗五金产品的收入加速增长，同时主要原材料价格趋于稳定，事业部生产端设备和自动化升级改造，有效提升了产能利用率，毛利率同比有所增加。

3、公司如何管理应收账款？ 
公司对不同的客户群体，通过加强信用等级的评定，采取了差异化授信模式管理，仅针对部分信用较好的优质战略客户调整授信额度，积极提升授信使用效率。且随着工程类订单的增加，回款周期较长，公司通过采取积极有效的管控措施，对应账款余额进行持续监控管理，以确保采取必要的措施回收过期债权以减少公司发生重大坏账风险。公司账龄在1年以内的应收账款占比约90%，应收余额较大的公司多为上市或大型客户，抗风险能力强，应收款账款质量良好。

4、公司的产能使用情况？ 
目前公司生产按照客户的需求正常进行，随着公司市场的进一步拓展和产品品类延伸，公司结合订单增长情况有序扩大产能项目建设。公司“不锈钢建筑构配件扩产项目”基础厂房建设已基本完成，预计2019年底建成投产；推动“塘厦坚朗五金增资扩产项目”和“坚朗五金华北生产基地”项目首期规划建设工作，早日实现效益。

5、建筑五金行业的现状及发展前景？
   公司定位为建筑配套件集成供应商，以“研发+制造+服务”的全链条销售模式不断满足客户需求和市场变化。建筑五金行业有着高离散型特性，随着客户需求多元化，以及以大型房产商为代表的上游客户不断整合，在节约采购成本的基础上，客户越来越倾向于“一站式采购”，未来，对建筑配套件的集成供应要求和产品集成化能力也会越来越高。

6、公司致力投入信息化的原因？ 
   由于建筑五金行业的高离散、品类众多的特性，实施信息化系统管理平台能够提升公司处理多品类、复杂订单的管理能力，整合产品线，强化产品集成化能力，提升公司全链条、端到端的业务高效协同，同时通过强大的客户资源管理能力、全方位的供应链管理能力为客户提供更丰富、更灵活、更快捷的服务。

7、公司营销模式？未来是否改变？
[bookmark: _GoBack]   公司销售模式以直销为主，并结合网络销售平台的线上辅助销售。销售团队在市场开拓业务中，公司充分发挥团队协同平台优势，将销售人员与产品经理相结合，通过专业的技术支持、良好的营销服务能力，发挥信息化管理工具的优势，形成销售业务前端、订单处理、生产交付、售后服务等整个业务链条的大协同，解决不同类型客户在项目跟进过程中的需求。根据目前公司战略规划和竞争优势，还将继续采用直销的销售模式。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2019年12月9日



