证券代码：002001                                   证券简称：新和成

浙江新和成股份有限公司

投资者关系活动记录表

                                                        编号：2019-012
	投资者关系

活动类别


	( 特定对象调研       ( 分析师会议
( 媒体采访           ( 业绩说明会
( 新闻发布会         ( 路演活动
( 现场参观
           ( 其他（ 电话会议 ）  

	参与单位名称

及人员姓名
	1
重阳投资
胡敏
22
中泰自营
刘强
2
莫尼塔
余玉君
23
长江证券
施航
3
中信建投      
胡世超
24
睿远基金
朱璘

4
汇佳资本       
王力
25
国投瑞银
周思捷
5
富国基金
钱伟华
26
中银基金
刘高晓
6
君合资本
杨瑜宝
27
泰康资产
刘少军
7
光大化工
肖亚平
28
中泰化工
谢楠
8
申港证券
曹承安
29
中泰化工
张倩
9
兴业证券
邓先河
30
东方资管
毛鼎
10
华西证券
陈凯茜
31
中信产业基金
李国洪
11
中金公司
沈珊珊 
32
广发化工
吴鑫然
12
兴聚投资
刘力
33
招商基金 
施伟锋

13
中信资产
李国鸿
34
方正化工
李永磊
14
泓澄投资
陈骞
35
银华基金
王斌
15
西南证券
周峰春
36
上投摩根
冯自力
16
西南证券
杨林
37
华宝基金
徐程惠
17
招商证券
钟浩
38
大朴资产
李纲
18
厚健投资
严俊
39
民森投资
高志伟

19
财通证券
路辛之
40
东风证券
万里扬
20
申万化工
沈衡
41
大朴资产
李纲领
21
中信保诚基金
孙惠成
42
TrustbridgePartners
孟祥瑞







	时间
	2019年12月18日

	地点
	山东基地

	上市公司接待人员姓名
	石观群 董小方 王正江 邱金倬 严宏岳

	活动主要

内容介绍


	一、参观公司

二、投资者提问环节

1、山东基地三家子公司（山东新和成药业有限公司、山东新和成氨基酸有限公司、山东新和成维生素有限公司）的盈利情况如何？
    答：目前山东基地三家子公司中药业公司最早设立，盈利最大，而且每年稳步增长；氨基酸公司项目目前产能是五万吨，正常生产，二期十万吨计划明年上半年建成试车；维生素公司VE项目刚刚试车完成投入生产，所以该公司目前没有产生盈利。药业公司香精香料从2009年开始生产，到目前10年，从合成单体来看，处于国内最大，全球第六的地位；从产品来看，主要有叶醇系列、柠檬醛系列、β紫罗兰酮系列等，主要产品市场占有率比较高，有些能达到50%-60%，其中覆盆子酮系列占有率达90%以上，竞争力比较强；未来产品储备很多，都是系列化产业化产品，从规模上效益上来看则是比较稳健。
2、山东维生素VE生产线开起来，产能如何置换，总生产量是否会有一个控制？工人是浙江迁移过来还是当地新招聘的多？ 
    答：山东维生素E项目与原来维生素线的生产会有交替期，原生产线会根据市场与新生产线生产情况会逐步减少，目前山东维生素的员工基本是新招的。
3、山东维生素公司VE采用了新工艺和新装置，那是体现在哪些方面，折旧方面是否有计提？
   答：山东这边主要是为了实现原料、中间体一体化效应，生产连续化、自动化。自动化带来效率提升，人员成本会降下来；在环保方面，三废处理方面也有很大提升，都是利用高端技术，综合利用能够产生更好的效应。折旧比原来会大一些，但从整体效益来看肯定会更好。
4、公司目前有环保压力吗？  
  答：环保压力不仅山东有，全国都有。公司设有HSE部门，负责安全、环保和健康；新和成每个新员工进入公司的第一课就是安全和环保教育，我们在安全环保的技术研究、技术装备方面的投入也很大。国家在这方面的要求也很严格，一直在强调安全和环保，日后我们相信会做得越来越好。
5、今年香精香料价格有所下跌，但是看定期报告毛利率似乎没有回落？未来的发展有什么样的规划？

   答：今年香精香料部分产品价格与去年同比有所下降，相应毛利率是有回落的，但是也有部分产品的价格是上涨的。另外系列产品的生产成本也有下降，所以毛利率变化不大。对于我们原有的产品，要做产品系列化、差异化和工艺技术协同化，并不断开发增加新品种。
6、蛋氨酸未来上10万吨生产线，产能上来之后市场恐怕消化不了，公司未来主要看市场调节产量还是看产能生产？
    答：蛋氨酸主要是看市场。但是蛋氨酸全球需求每年5%以上增长，国内增长更多。以往蛋氨酸都是国外进口的，但是未来会由国内生产替代进口，以往国外进口蛋氨酸价格很高，国内生产之后把蛋氨酸整体市场价格降下来了，对我们国家是有利的。我们的开工率与蛋氨酸每年的增长率是能够平衡的，我们的维生素客户也需要蛋氨酸，能够实现市场的联动效应。我们生产蛋氨酸的量是一方面，成本是一方面，整体蛋氨酸市场本身增长需公司去争取，销售端市场也要争取，我们相信新和成的产品在市场竞争中是有优势的。


	附件清单（如有）
	无


