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星期六股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2019005
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
√媒体采访             □业绩说明会
[bookmark: _GoBack]□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	
央视财经频道记者宋华的电话采访

	时间
	2019年12月27日下午3:00

	地点
	星期六公司证券部办公室

	上市公司接待人员姓名
	董秘 何建锋； 

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、上市公司转让子公司的原因和布局。
本次转让科研公司是公司战略转型、逐步剥离重资产的其中一环。近年来，公司提出“打造时尚 IP 生态圈”的战略发展目标，向新零售平台进行转型，希望打造“以用户为核心，数据+内容驱动，消费场景打通融合”的新零售平台。制鞋业是一个非常成熟的劳动密集型产业，进入门槛不高，近年来，公司自产比例不高，OEM贴牌的生产比例一直高于自产。主要供应商和公司保持多年的合作关系，确保了 OEM 产品品质及交货期满足公司品牌标准和销售需要。公司转让全资子公司的股权，不再保留公司的生产产能，是一个使公司“从重变轻” 的过程，一方面可以借助供应商降低成本，来应对行业的激烈竞争；另一方面也使公司的生产研发、供应链管理部分的重资产释放或减轻，公司得以集中精力与资源到品牌运营管理及供应链管理上，进一步推动战略发展。

2、公司业务转型的方向和目标，目前成效如何
    自2016年以来，公司一直围绕“打造时尚IP生态圈”的战略发展方向，着力构建“媒体和社交平台”、“时尚IP孵化运营平台”及“时尚IP集合平台”，向新零售平台进行转型。根据上述战略发展目标，2017年公司通过收购时尚锋迅和北京时欣两家国内领先的时尚新媒体公司，得以快速切入女性时尚信息媒体平台，获取流量入口，进行全渠道的传播互动，在全方位影响及满足消费者的基础上增强用户粘性。
接下来，公司于今年3月通过重大资产重组把遥望网络并入公司合并报表范围，本次并购使得公司的发展战略得以初步落地。未来，公司将利用遥望网络的互联网流量资源、流量资源整合运营能力以及多年积累的精准营销技术，结合公司时尚品牌和供应链基础、覆盖全国的线上线下一体化销售平台，再加上日趋成熟的媒体和社交平台，加速“时尚IP生态圈”的建设，加快构建起“以用户为核心，数据+内容驱动，消费场景打通融合”的新零售平台。

3、门店关闭情况及原因
近年来，公司根据市场情况，对公司的营销渠道以及店铺模式进行调整，具体来说，公司一方面主动关闭了部分低效的百货商场品牌连锁店，另一方面，公司积极打造品牌集合店“Saturday Mode”，这是一种新型的集多品牌、多元化、数字化于一体的时尚潮流集合店，这是公司迎合消费者需求，改善渠道结构，推动战略发展的重要举措。品牌集合店的多数设立在购物中心，经营面积在一百到三百平米不等，新开一家集合店的面积相当于以往3-5家品牌连锁店，未来公司将不断丰富集合店的品牌与产品组合，同时逐步把线上线下的流量引导至这个时尚IP集合平台，最终实现流量变现。

4、公司股东减持的原因
近年来，公司控股股东通过质押融资等多种方式筹措资金，用于向上市公司提供财务资助以及自身实业的发展需要，本次减持所得主要用于化解股东的债务压力和股票质押融资风险，还有部分减持所得将用于向本公司继续提供财务资助。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2019年12月27日



