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广州高澜节能技术股份有限公司
投资者关系活动记录表
	投资者关系活动类别
	☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
☑现场参观	
□其他               

	参与单位名称及姓名
	广东丰凡投资管理有限公司  曾培荣
广东丰凡投资管理有限公司  杨家炎
金石投资  胡晗
金石投资  周立津

	时间
	2020年1月2日

	地点
	广州市高新技术产业开发区科学城南云五路3号

	上市公司接待人员姓名
	副总经理、董事会秘书：谢荣钦先生
证券投资部人员：郑一丹女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、 公司基本情况介绍
公司董事会秘书谢荣钦先生向投资者详细介绍了公司的历程及产品运用情况。
2、 问答环节
Q1、请介绍下公司的基本情况。
A:公司成立于2001年，一直专注于电力电子装置用纯水冷却设备及控制系统的研发、设计、生产、销售及售后服务，于2016年2月在深交所创业板上市，为直流输电、新能源发电、柔性交流输配电以及大功率电气传动等多领域客户提供专业的纯水冷却系统产品及服务。
公司作为电力电子装置用纯水冷却设备专业供应商，在湖南岳阳建立了全球规模位居前列的纯水冷却系统产品生产基地。公司参与了5项国家标准和5项行业标准的起草和制定，参与“西气东输”、“西电东送”、“中俄联网”、“巴西美丽山”等众多国家、海外重大工程项目的建设。公司的核心技术应用广泛，在稳固细分市场高市场占有率的基础上，公司强力打造“三新战略”（新产品、新区域、新领域），充分运用公司的核心技术开发新产品、开拓新区域、开辟新领域。公司在热管理领域凭借较强的技术研发能力、行业先发以及规模化优势、优良产品质量及可靠性，为客户提供专业的服务。未来公司将继续聚焦和深耕热管理领域，全场景布局，并充分借助资本市场平台，加快“两海三新”战略布局，创造更多的价值。
Q2、公司近几年的研发投入情况。
A: 近几年，公司每年将5%以上营业收入投入到产品研发领域，围绕公司“海上、海外”两海战略和“新产品、新领域、新区域”三新战略方向，打造产品解决方案核心竞争力。
Q3、请简单介绍下东莞硅翔的情况？
A：东莞硅翔，成立于2008年5月，是专业从事新能源汽车动力电池加热、隔热、散热及汽车电子制造服务的研发、生产、销售的国家高新技术企业。公司产品主要包括：汽车电池专用加热片、硅胶加热片、PI加热膜、隔热棉、FPC、集成母排、PTC加热器等新能源汽车电池加热及散热产品。
Q4、相比其他公司，东莞硅翔的竞争优势主要有哪些？
A:  （1）技术和研发优势：东莞硅翔从成立以来，聚焦于新能源热管理系统的完善—陆续研发出FPC、SMT和集成母排，从而更好地升级加热片和水冷板加热集成结构件，提升其性能，降低成本；另一方面，标的公司在电池的安全防范上布局合理，开发出多项隔热棉专利和隔热膜封装工艺。其对行业产品的早期布局更好地服务于液冷系统的建设，并顺应行业新环境的潮流。此外，东莞硅翔与华南理工大学开展产学研的合作模式，保证现有技术的同时不断开发行业内新产品拓展市场并布局未来高端热管理定制系统，生产效率和产品质量稳居行业领先水平。
（2）优质的客户资源优势：东莞硅翔自成立以来积累了宁德时代（CATL）、国轩高科、比亚迪、亿纬锂能、中航锂电等优质的行业龙头客户资源，且长期保持稳定的合作关系。东莞硅翔与客户保持了紧密的合作关系，产品研发过程与客户电池研发基本保持同步。这些客户拥有较大的业务规模、较高的行业影响力、严格的供应商管理体系，采购时会优先考虑其体系内熟悉并且具有良好口碑的供应商。因此，若公司成功在其供应商体系内供货并取得良好的应用效果，相对于其他新进入竞争者将更容易获取后续订单，且形成先发优势。
（3）卓越的管理团队优势：东莞硅翔的管理团队深耕新能源行业多年，拥有扎实的理论知识、丰富的行业资源和实践经验。控股股东、实际控制人严若红2008年创立公司以来，长期专注于新能源汽车热学研究，在企业经营管理方面有着多年的实战经验；研发负责人戴智特先生在加热领域拥有十多年的研究经验。此外，东莞硅翔引进原中国中车等管理人员和技术人才，大大优化了企业团队结构、加强了“企业作战能力”，更好的使理论与实践相结合，从而实现作业高标准、生产高效率、产品高品质。
Q5、公司在服务器（数据中心）液冷方面进展如何？
A：目前，公司正在稳步推进服务器液冷业务，持续开拓服务器液冷市场。
Q6、公司目前的“两海”战略进展如何？
A：公司积极推进“两海”战略，海外业务方面，先后通过印度电网、沙特电网的合格供应商认证及与ABB签署全球合作协议，顺利完成韩国KEPCO 和印度电网项目，参与巴基斯坦默拉直流工程、土耳其背靠背联网工程等海外的阀冷项目。同时海上业务稳定开拓中，参与江苏如东、江苏大丰、福建兴化湾等海上风电项目。
Q7、公司未来的战略部署是怎样的？
A：公司将会根据发展战略并结合自身实际情况考虑在上游产业链以及平行产业链进行战略整合，传播自身优良的创新及技术基因给所有的合作伙伴，为客户提供整体的热管理解决方案，包括但不限于纯水冷却设备、热管理总线、局部高速热传递单元、高可靠性热链接等，充分发挥自身的优势，为客户创造更大的价值以及更佳的性价比。
接待过程中，公司与投资者进行了充分的沟通与交流，并严格按照公司《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深圳证券交易所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年1月2日
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