证券代码：002080                        证券简称：中材科技
中材科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2020-001
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        √分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	长江证券建材/电新团队等159人

	时间
	2020年1月13日下午15:20-16:00

	地点
	 电话会议

	上市公司接待人员姓名
	中材科技总裁、中材锂膜董事长 刘颖 ；中材科技副总裁、董事会秘书 陈志斌；湖南中锂财务总监 冯淑文

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、隔膜业务介绍。
答：中材科技隔膜业务从11-12年开始研发，陆续有3条中试线；16年以后通过自有的同步拉伸工艺、海外核心装备供应商以及生产线总装企业联合研发成功实现产业化，4条量产线在18年年底正式投产，到19年下半生产线达产稳定生产，19年下半年基本实现产销平衡。同时，公司与湖南中锂实现合作，现在公司持有中锂60%的股权，湖南中锂是国内进入湿法比较早的企业，主要是异步拉伸工艺，产品质量和服务都比较好，是国内重点战略客户核心供应商，海外市场亦实现突破，已对部分韩国企业实现供货，公司目标2020年实现相对大批量的供应。
公司隔膜业务在国内重点战略客户份额快速提升，隔膜业务未来会形成“一体两翼”架构，中材锂膜和湖南中锂形成一个制造体系，装备平台和研发中心打造两翼。装备平台方面，中材锂膜、大橡塑、法国设备成立合资公司，公司控股，实现了装备和产业的协同，未来的装备升级速度和工艺改进速度将加快；未来设备国产化程度上升，成本也会大幅下降。同时，公司筹建一个研发中心，解决隔膜产品研发、技术开发等问题。
2、生产线布局及产能规划？
答：公司目前隔膜产业四个生产基地：中材锂膜的山东滕州，湖南中锂的常德、长沙宁乡及内蒙。主要产品5～20μm湿法双向同步/异步拉伸隔膜及各类涂覆隔膜，应用于新能源汽车动力电池、3C消费电池、储能电池等领域。
产能方面：湖南中锂现阶段16条线（其中2条线调试）产能7.2亿平米，2020年将再建成4条线，总产能达到9.6亿平米。2021年4条线，规划总产能12亿平米。中材锂膜二期在建6条线，4.08亿平米产能。预计2021年，公司将具备16亿平米以上基膜产能。
3、隔膜产业两个主体协同效应？
答：1）客户方面。国内客户公司能够提供同步及异步两种技术路线多规格产品，满足客户全方位多层次需求；国际客户现阶段认证互补，中材锂膜日本客户的认证比较快，湖南中锂韩国客户进展快，已经批量出货；未来山东基地日本客户为主，中锂基地韩国客户为主。2）原材料采购方面。内部原料采购实现统一；3）销售方面。成立销售公司统一对两个品牌的隔膜进行销售。4）生产方面。具体生产也不会去区分中材锂膜和湖南中锂，会按照4个基地的具体情况去分配。5）内部管理方面。中材对隔膜业务的考核也是合并考核。
4、客户及出货情况。
[bookmark: _GoBack]中材科技隔膜板块（含中材锂膜）2019年整体出货量较2018年大幅度提升，主要以国内客户为主，海外占比较小，公司目标2020年提升海外客户占比。
国内头部电池厂商基本都是公司客户，海外以韩日为主。
国际客户方面，已实现对部分韩国客户小批量供应，日本一家客户已通过认证，其他日韩客户在认证过程中，进展符合预期。公司近期的订单有一些改善，但是还不太明显；预计二季度会逐渐起量，下半年会进一步向上。
5、海外客户供应的是基膜还是涂覆？
答：海外供应的主要是动力类基膜（日韩方面涂布有技术和专利的限制），公司也在准备油性涂布产能（设备开发的准备），预计今年下半年到明年上半年会陆续有涂布膜出口供应。
6、良率情况及提升空间？
答：公司2019年以来良率稳步提升，现已稳定在七八十，未来公司会通过多方面管控，比如说调整规格，加大研发，良品率一定会有提升空间。
7、隔膜成本情况？
答：公司隔膜产业随着产能释放，成本下降；从行业来说，各家成本差异主要来自A品率、产能利用率等因素，各家的成本不会有太大幅度的差异。预计今年随着市场需求的改善，行业成本有进一步下降可能性的。
8、玻纤情况？
答：受行业供给及中美贸易等方面影响，玻纤价格2019年有较大幅度下跌，整体已到底部区域，部分产品价格已开始有所恢复，预计行业今年整体形势较去年会有改善。
9、风电业务情况？
答：公司的优势还是比较大的，产品开发一直是比较领先的，产能和客户认可度都比较好。预计2020年风电业务会相对不错，公司的准备比较充分。展望后续，明年需求有波动比较认可，但预计未来5年行业的装机还是会有很大的提升。公司也进行了优质客户的选择，为未来不确定性做一些储备。未来公司风电业务会走“两海”战略（海外+海上风电），2019年的出口量增长较快；海上风电的技术储备也是行业领先的。





	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年1月13日





