证券代码：300132                                   证券简称：青松股份
福建青松股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                         编号：2020-001
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□
一对一沟通
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	申万宏源：王立平、唐宋媛     睿远基金：须家怡、唐倩
博时基金：柴文超             申万菱信：胡睿喆

中银基金：杨亦然             嘉实基金：王力

域秀资产：司丹               星石投资：蒋京杰

富国基金：伍阳雪             南方基金：箫嘉倩

宝盈基金：方佳佳           

	时   间
	2020年01月15日

	地   点
	诺斯贝尔化妆品股份有限公司

	上市公司接待人员
	青松股份董事会秘书骆棋辉、副总经理吴德斌、财务总监汪玉聪；
诺斯贝尔董事欧阳汝正

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、介绍环节

欧阳汝正先生、骆棋辉先生分别向调研机构介绍了诺斯贝尔化妆品业务、上市公司经营情况及发展战略。
二、主要互动内容
（一）公司2019年业绩预告增长11.40%-22.39%的原因？

公司于2020年1月14日披露了2019年度业绩预告，2019年度的经营业绩预计为44,600万元-49,000万元，同比上年同期增长11.40%-22.39%，其主要原因是（1）报告期内，上市公司完成对诺斯贝尔化妆品股份有限公司90%股份的收购，诺斯贝尔化妆品股份有限公司2019年5-12月净利润的90%部分纳入公司合并财务报表；（2）报告期内，公司松节油深加工业务的主要原材料松节油价格调整幅度较大，受上下游价格传导影响，公司松节油深加工产品销售价格也相应回调，营业利润与毛利率同比有所下降。上述增减因素相抵后，2019年度归属于上市公司股东的净利润仍实现同比增长。
（二）诺斯贝尔在研发方面有什么优势？
诺斯贝尔目前已拥有超过120名的专业产品开发和配方研发团队，专注于面膜和护肤品等化妆品的原料筛选、配方开发、产品设计、工艺完善和功效检测等方向的工作，于2016年11月被认定为“国家高新技术企业”。拥有已成功转化的专利成果三十余项。公司设立了现代化产品研发中心，具备完善的产品研发管理体系和先进的研发设备，2017年被省级政府部门认为“省级企业技术中心”、“广东省功能性化妆品研发工程技术研究中心”等。诺斯贝尔已拥有专利41项，其中发明专利19项。未来，以研发、创新驱动生产、销售依然是诺斯贝尔的重要发展战略。
（三）诺斯贝尔的客户构成情况？

诺斯贝尔的主要客户包括屈臣氏、资生堂、妮维雅、爱茉莉太平洋、联合利华、伽蓝集团、御家汇、上海家化、上海悦目、完美日记、TST等知名企业，同时也不乏新锐品牌客户。我们在增加新锐品牌客户的同时，也会服务好传统的品牌客户，与客户共享化妆品消费市场的红利。
（四）上市公司未来的战略发展方向？
相对于松节油深加工产业，化妆品行业的市场空间广阔，行业天花板较高，在未来仍有较大的增长空间，故而公司未来的战略布局主要在化妆品行业，资源向化妆品业务倾斜。
（五）诺斯贝尔面膜产能及产能利用率情况？
目前诺斯贝面膜产能在日产650万片以上，面膜的产能利用率2018年在62%左右，护肤品生产具有较明显的季节性，以面膜为例，旺季从7、8月开始至年底，而上半年属于护肤品生产淡季。
（六）公司5%以上大股东柯维龙先生的减持原因？公司无实际控制人对公司经营的影响？
柯维龙先生减持上市公司股份是基于其个人资金需求及个人资产配置考虑。目前公司主要股东对公司发展战略和目标是一致的，上市公司管理层人员稳定，业务发展方向没有变化。公司业绩增长将有利于全体股东的利益。


	附件清单
	无

	日    期
	2020年1月16日


3

