证券代码：300320                               证券简称：海达股份
江阴海达橡塑股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                    编号：2020-01
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	上海申银万国证券研究所有限公司   竺绍迪
西藏合众易晟投资管理有限责任公司   虞利洪
金信基金管理有限公司   高俊芳
上海涌峰投资管理有限公司   周志鹏
上海置盛投资管理有限公司   宋佳佳
上海乾瞻资产管理有限公司   杨凡

	时间
	2020年1月16日

	地点
	江苏省江阴市周庄镇云顾路585号

	上市公司接待人员姓名
	吴天翼---副总经理
胡蕴新---副总经理、董事会秘书

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、请介绍业务收入完成情况：
答：公司积极应对多变的市场形势，稳步经营，营业收入较上年度小幅增长。
2、请介绍汽车业务收入情况：
答：公司汽车领域业务分两块，橡胶密封减振部件和轻量化铝制品。
橡胶密封减振部件主要产品有天窗密封部件、整车密封部件、车辆减振部件等，目前天窗密封部件的业务收入占大头，在行业享有较高知名度，主要客户有伟巴斯特、英纳法、恩坦华等。2019年度公司的汽车用橡胶密封减振部件同比略有增长。
[bookmark: _GoBack]子公司科诺精工主要生产汽车用轻量化铝制品，轻量化铝制品销售先抑后扬，下半年汽车用铝制品业务快速回升，募投项目的建成确保了产能提升和交货进度，呈良好发展态势。
3、请问公司汽车业务收入为什么逆势增长：
答：2019年，受国际国内大环境、贸易战、汽车行业的周期性波动等因素影响，我国乘用车产销处于低位运行。公司汽车领域业务也受到了一点影响，但公司一直注重新产品、新材料、新车型的研发，前两年与主机厂等客户同步开发的天窗密封部件项目逐步量产，弥补了一些老产品老车型的销量下滑；虽然贸易战因素一直存在，但公司天窗密封部件的技术领先和成熟度获得了客户的认可，北美市场逐步打开；整车密封部件、车辆减振部件的新项目的量产，使业务收入同比有较好的增长。
4、请问公司汽车密封业务主要有哪些客户：
答：公司通过十多年的技术积累，天窗密封部件在行业内享有较高知名度，能与客户同步开发并提供系统解决方案，客户主要有伟巴斯特、英纳法、恩坦华等。汽车密封件整车业务正全面推进，并逐步进入上汽荣威、上汽大通、一汽轿车、一汽大众、吉利领克、广汽三菱、长安马自达、东风日产、长城汽车、北汽及新能源车的整车密封供应系统。
5、请问公司产品的定价销售模式：
答：盾构隧道止水橡胶密封件和轨道减振橡胶部件等工程类业务主要通过招投标方式销售，其他产品由公司与客户协议定价销售，一般每年初会根据原材料价格波动等因素进行调价，确定价格后，如果原材料价格再次大幅波动，会继续友好协商进行调价。公司的产品根据客户实际需求进行供货，直接销售给最终客户，或销售给配套厂商进行二次配套。公司各大类产品的销售模式绝大部分为直销，建筑密封件以直销为主，经销为辅的销售模式。
6、请问公司是何时进入汽车业务领域：
答：公司开发轨道车辆密封件后，积累了丰富的异形密封件研发经验，逐步布局汽车密封件业务领域，刚开始是以练兵为主，做一些低端的客车或卡车密封件，后来与业内知名密封件厂进行合作或为其做代加工，积累了相应经历和经验。2007年左右，汽车天窗在我国汽车制造行业刚起步，量小产出低、技术要求高，不被主力汽车密封件供应商所重视。公司了解此信息后开始主攻天窗密封件业务，凭借自身技术融合的优势，全力配合天窗总成供应商的开发进度，经过多年的打拼、努力，已能为客户提供系统解决方案，在行业内获得了较高知名度。
7、特斯拉零部件国产化，公司是如何考虑的：
答：最近市场对公司是否是特斯拉供应商很关注，公司尚未直接向特斯拉供货。汽车业务是公司重点发展方向之一，公司会密切关注、积极争取合作机会。如果公司与特斯拉签署重大合同，会根据相关规则及时公告。
8、请问公司轨道交通业务发展如何：
答：公司轨道交通领域业务主要有3大类产品，一是盾构隧道止水橡胶密封件，应用于地铁、过江隧道、引水工程、城市管廊等；二是轨道减振橡胶部件，应用于高铁、地铁、重载铁路等的减振；三是轨交轨道车辆橡胶密封和减振部件，应用于列车的密封和减振，近年来，我们陆续开发了取代进口的座椅减振部件、橡胶风档产品，在原供货基础上增加了新产品供应。
随着了加强“互联互通”、国家“一带一路”战略实施和我国政府对高铁走向国际市场的决心和信心的不断加强，轨道交通、高铁、有轨电车等市场将迎来前所未有的发展机遇，对该领域密封、减振产品的需求将随之扩大，为公司发展提供较为广阔的市场空间。我们对轨道交通领域的业务发展充满信心。
9、请问建筑领域业务发展情况：
答：公司建筑领域产品主要应用于门窗、幕墙工程，市场需求跟房地产市场的景气度相关，但公司三元乙丙橡胶密封条相比市场上的PVC胶条，耐候性好，随着国家对节能要求的提高，以及人们对居住的功能质量的提高、消费升级，三元乙丙橡胶密封条替代PVC胶条，正越来越被市场接受。近年来，公司通过设立经销点扩大业务量，扩大家装市场营销力度，取得了较大增幅。
10、请问公司的业务发展和未来战略：
答：多年来，公司是围绕橡塑制品为中心的多领域配套战略，坚持以新材料研发为核心，以市场为导向，从航运橡胶件起家，产品应用依次进入建筑、轨交、汽车、新能源等行业。企业的抗风险能力逐步增强，产品梯次布局、新业务领域逐个进入收获期，实现经营业绩持续增长。
同时随着技术的不断创新和发展，橡胶零部件的应用领域不断扩大，公司以密封带动减振，致力于高端装备配套用橡塑部件产品的研发、生产和销售，持续开发新的应用领域，寻找下一个爆发点，为全球客户提供密封、减振系统解决方案。
进入新时代，公司将注重新型材料的研发，向相关轻量化、自动化、智能化、节约环保型方向拓展，丰富公司产品结构，起到优势互补作用，渐次切入各个细分领域，保持持续增长。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年1月16日



