证券代码：002385                                    证券简称：大北农

北京大北农科技集团股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                编号： 2020-001
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 （请文字说明其他活动内容）




	参与单位名称及人员姓名
		单位名称
	姓名

	中信
	熊承慧

	中信
	盛夏

	源乐晟 
	戴佳娴

	太平资管
	郑涛

	大摩华鑫
	司巍

	博时
	梅思哲

	建信养老
	李重阳

	平安
	顾总

	兴业全区
	李跃

	东方红资管
	陈太中

	富国
	王园园

	招商
	张林

	华安
	李晓峥

	国泰
	陆静

	农银汇理
	高付

	交银
	杨金金

	嘉实
	姚爽

	朱雀
	翟羽佳

	泰达宏利
	周少博

	高毅
	周洪伟

	建信
	王麟锴

	工银
	王鹏






	时间
	2020-2-5

	方式
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	副总裁兼董事会秘书：陈忠恒
金色农华副总裁：李军民博士

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 新冠肺炎疫情背景下公司目前的生产经营情况
除北京总部员工因防疫需要暂时在线上班，2020年1月29日、30日公司其他各区域、各单位已陆续开工生产，目前生产经营正常，湖北1月30日已经开始发货，武汉销售会有影响，但是武汉的收入占比不高，2019年只有几千万利润。另外，疫情对上游企业运输等产生影响，上游原材料（玉米、豆粕）有一些涨价，但公司估计未来也会相应涨价。
二、公司2019年各产业板块的情况
1、饲料业务：年报在制作中，2019年销量会有下降，但是饲料利润比2018年要好，原因是去年下半年各地区都在养大猪，对于公司前端料等的销量有帮助，且公司宝贝料升级产品推出。比如2018年公司在黑龙江经销商客户有200多个，2019年增长到400个。反映有些地区小规模户在恢复，对于经销商体系和作用在加强。
2、养猪：2019年实现了162万头的出栏。公司的9大平台公司，除了浙江和东北没有控股之外，基本都已经控股。养猪去年上半年是亏的，下半年有些月份的盈利还不错。1月份的盈利也可以。
3、种业：常规种业情况，水稻好于玉米，总体一般
三、公司2020年初步经营思路
会继续强化饲料产业的基础定位，同时大力抢抓养猪的机遇。饲料业务方面，除了强化猪料的优势之外，还会强化反刍料、禽料、无抗饲料、微生态饲料、水产料等品种，公司在无抗饲料方面也有优势，顺应国家无抗的要求。动保方面，公司有一个金卫康的卫生消毒产品，具有消毒、杀菌和卫生防疫的功能，获得中国专利优秀奖，湖南科技进步三等奖，相关部门推荐的大型养殖场、大型畜牧企业环境消毒产品，在当前疫情的背景下，该产品对厂区卫生消毒、厂区办公楼消毒、厂区人员消毒有很好的杀毒效果，我集团全国上下300多家企业和厂区都在使用该产品进行卫生消毒和防疫，经过去年一年全国几千家大规模猪场、饲料厂的使用，环境消毒效果非常好。遇火不爆炸，稀释碰洒后。
四、转基因玉米的经营主体
生物技术公司和金色农华公司是大北农下属的两个独立主体。其中，获得安全证书的DBN9936是在生物技术公司，不是在金色农华。大北农目前对生物技术公司控股70%。生物技术公司可以把技术优先给金色农华，但也会和很多种子公司合作。生物技术公司的收费是以技术转让后的许可费用收费为主，金色农华是以传统种子繁育、科研、销售为主。金色农华只是大北农生物技术公司的其中一个客户。
生物技术公司于2012年10月成立的，经过9年多的积累，转基因玉米的产品主要是聚焦中国的市场，转基因大豆的产品是针对国内和国际的市场。1月21日，农业农村部已经公布了2019年的安全证书，其中有一个玉米的品种就是大北农生物技术公司的抗虫耐除草剂品种DBN9936，主要是在北方春玉米区。有效期是5年。这个产品对当前发生的草地贪夜蛾有很好的抗性，升级产品对草地贪夜蛾是高抗的。
推广区域的拓展：公司目前和国内主要种业企业进行转基因技术的合作，目前的安全证书批的是北方春玉米区。如果是适宜黄淮海地区种植的杂交品种转入了DBN9936性状，只要再申请一个安全证书和品种审定在黄淮海地区的安全证书就可以推广了。
相关负责单位：转基因品种的安全证书和后续的品种审定和后续的生产经营，都不是同一个部门管。
五、转基因的盈利模式
[bookmark: _GoBack]A）前端付费：把公司的性状转到种子公司的品种里，种子公司会给大北农支付一定的工本费以覆盖大北农进行转化和相关测试的成本，而大北农也要保证不对外流失种子公司的种质资源。B）专利许可费：拿到品种证书、推广前，大北农会和种子公司再签一个商业化协议，确定一亩地交多少专利费。具体的收费标准会参考国际行业的标准来考虑。国外的收费模式是，转基因性状可以带来10-20%的增产，相应的收益会由性状研发公司、种子公司和农民一起分享。分成比例上，农民最多，生物技术公司会比种子公司多一些。
六、大北农和非法转基因种子的对比
公司每年在生物技术上投资1个多亿，对自己的性状产品的效果是很有信心的，不适合评价自己的性状比别人好多少，同行都很优秀，值得学习。跟地方非法转基因性状比，公司也是心里有把握的、不次于他们。
七、DBN9936接力产品
DBN9936可以抗草地贪夜蛾的效果是60%以上，升级产品可以抗100%，升级产品已经基本差不多，相关行政审批工作在推进中。9936是9年前设计的产品，升级产品是6年前设计的。下一代的产品都有准备。一般是5年后推第二/三代产品。科研工作是厚积而薄发，需要多年深根，才有可能有成果。
八、转基因行业趋势展望
加速集中化。美国在96年开放转基因之前，也是和中国一样有几千家种子公司。开放以后，因为转基因很花钱（国外品种研发每个产品需要1.36亿-1.42亿美金）、小公司做不起，加上一些兼并重组，慢慢就变成主要是几家大公司了。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2020-2-5



