证券代码：300075                                  证券简称：数字政通
北京数字政通科技股份有限公司
投资者关系活动记录表

                                                       编号：2020-001
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他                              

	参与单位名称及人员姓名
	中金公司王何欣、马佳佳、钱艳洁、刘敏、毛新宇、渤海汇金资产管理有限公司谢晓东、淡水泉投资朱维佳、方正证券王雷、高毅资产谢鹏宇、国泰君安证券黄行辉、禾其投资Ethan Li、嘉实基金陈涛、景林资产徐伟、清源投资王之怡、商汤科技有限公司范博扬、同犇投资刘生、望正资产邝斌、兴业银行戴泽斌、中国人寿资产管理刘军伟。

	时间
	2020年2月3日

	地点
	电话会议调研

	上市公司接待人员姓名
	公司总裁王东先生,董事会秘书邱鲁闽先生。

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、公司基本背景：数字政通是2010年在深圳创业板上市的IT企业。公司到目前为止在700个城市开始智慧城市相关业务，包括城市管理、平安城市、智慧市政、医疗卫生健康等内容。我们核心业务是以网格化模式为基础的城市综合管理业务，从2003年在北京市东城区实施全国第一个网格化平台，到现在有17年时间，做了2000个以上的网格化信息管理系统。包括北上广深、天津重庆这类一线城市，也包括长沙、郑州等省会城市，也包括区域性的中心城市。我们是一个非常有自己特点的IT企业，随着整个行业的发展和技术进步，公司希望应用物联网、区块链等saas模式的云平台方式发展我们的业务。我们也会增加运营型的业务，比如大数据运营服务的业务比例，未来希望成为中国领先的智慧城市运营的领导性的厂商。

2、订单收入利润情况：根据公司业绩预告，2019年利润会在1.3亿上下的范围，扣除2019年当年因为股权激励费用4800万的费用，实际主营业务利润在1.8亿左右的水平，增速50%左右，静态市盈率在25x左右，处于比较低的位置。2019年年度订单规模在20亿左右，2019年相对于2018年订单增速不快，相对于以前年度，2010年上市到2017年，每年订单增速都在30%以上，这两年收入增速不快，其原因主要是这两年，减少了低毛利的总包项目，增加了运营类项目，运营类项目在整个公司中收入占比超过20%，以前都是项目制收入，这两年在增加可重复实现的运营类项目。第二个加大在重点城市的单位产出，增加有自己核心竞争力的业务做大做强，要产生年订单过亿的客户。未来希望通过自己不断发展，希望能够产生百亿以上的市场空间。我们对未来几年恢复到30%以上的增速有充分信心。

3、毛利情况：我们上市的时候是应用软件开发，毛利率在70%以上，后来因为业务结构增加了系统集成、运维等内容，综合毛利率有所下降。我们现在随着规模优势逐渐体现，毛利率的在逐步回升。

4、经营性现金流和应收款的情况，政府项目等账龄比较长，付款条件比较苛刻，以前我们做业务都是签单之后付30-40%的首付款，最近因为政府财政收紧，导致我们首付款的比例和绝对额都有所下降。2017年达到最高峰，第一次出现-3000万的经营性现金流，我们上市的时候经营性现金流是比净利润多的。经过我们管理团队和营销服务部门的努力，2018年有效扭转了趋势，2019年继续实现经营性现金流的指标。2018年是1.6亿多，2019年达到1.8亿，创造了公司历史上最高水平。我们今年的净利润都用现金的方式回收了，未来在我们的工作当中经营现金流会继续往良好的方向发展。

5、应收款的问题：合同额的增速比收入增速快，应收款的增速也比收入增速快，这个和我们行业的项目验收确认的特点有一定关系，政府现在普遍出款滞后，给我们应收款造成了很大的压力，过去两年的过程中，我们也大力加强了应收款催收的力度，2019年继续加强相关工作，2019年应收款的数量还没有一个准确的数字，取得了比18年还要好的效果。应收款的结构也有一些改善，一年以内占绝大多数，2年以内的超过85%。对于防范公司坏账风险起到了很强的支撑作用。2019年中央到国务院都有一些红头文件，要求不得侵占民营企业和上市公司的款项，要求及时支付应付的资金。我们也通过发律师函，把应收收回来了。坏账率保持在很低水平，每年控制在百万数量级，应收款的风险相对可控，也和我们合同的结构有关。我们超过95%以上的订单是与政府或国企签订的，坏账的风险比较低。总体可控。

6、商誉：主要在保定金迪，目前仍处于业绩对赌期，到2020年结束。在过去几年以来，保定金迪总体上较好完成了业绩对赌的承诺，传统管线探测业务在行业里数一数二，同时基于地下管线的巡检，非开挖业务，做的不错。所以我们自己估计，这块目前不存在大的商誉减值的风险。

7、大股东股权质押、激励：我们大股东持股比例28%左右，没有任何股权在质押，在股权质押方面没有爆仓的风险。同时公司最近两年以来一直在做员工股权激励的计划，股权激励的费用对业务的影响比较大，不管是我们的限制性股票，还是期权，都不存在价格倒挂的问题。公司核心团队面对的财务风险和压力也是相对小的。

8、定向增发：证监会去年11月发布了新的上市公司再融资征求意见稿，我们后来也调整了，从3年期调整为1年期。预计2月完成反馈事项，也要看会里的新政什么时候发布，我们争取能够在今年上半年完成，公司绝对不存在为增发压低股价的意愿。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年2月3日


