证券代码：300296                                  证券简称：利亚德
利亚德光电股份有限公司投资者关系活动记录表
编号：2020-005
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
■其他（电话会议）

	参与单位名称及人员姓名
		吴振华
	信诚基金

	王睿
	信诚基金

	仇文妍
	西南证券




	时间
	2020年2月18日17:00-17:40

	地点
	电话

	上市公司接待人员姓名
		李楠楠
	董事会秘书兼副总经理




	投资者关系活动主要内容介绍
	本次投资者关系活动以电话会议的方式进行。会议中，公司董秘介绍了公司目前复工情况及经营规划等内容。
一、公司目前复工情况
公司于2月1日组建了集团疫情防控小组，在及时沟通各地各子公司分公司疫情防控措施、人员情况的同时，积极调动所有资源对武汉进行捐助，同时，也对公司各板块业务情况、项目进展进行密切关注和规划。截至目前，全集团有大约200人滞留湖北，但从2月3日起，公司通过小德通云视频会议系统等远程办公手段实现全员在线复工。在做好园区和办公楼的消毒后，公司中层及以上领导于2月10日正式返岗，其他人员将陆续到岗。生产车间已于2月10日开始生产。一般一季度为淡季，目前的产能可以满足订单需求。
二、公司经营介绍
1、2019年业绩
公司于2019年1月15日披露了业绩预告。其中比较大的变化是预计商誉减值 2.5-3.5 亿元。主要是因为公司夜游经济业务受到 2018 年政府去杠杆，及 2019 年 12月中央 “不忘初心、牢记使命”主题教育领导小组印发《关于整治“景观亮化工程”过度化等“政绩工程”、“面子工程”问题的通知》的影响，未来夜游经济板块业绩存在不确定性；同时 2015 年收购的励丰文化，2019 年亦受到政府政策影响，业绩低于预期，出现商誉减值风险。第二个非经常性事件是公司旗下照明公司过去三年完成对赌利润，根据股权转让协议，本年计提了多家照明企业的超额奖励约6000万元。除此之外其他业务的情况符合预期。
2019年是公司战略调整第一年，从年初以来，公司大力发展智能显示，不论从产品种类还是未来新技术的储备上，我们都做了大量投入，经过将近一年的努力，目前增长符合预期。今年上半年，渠道销售面临恶性竞争的环境，公司将渠道订单目标从15亿调整至12亿。全年来看，渠道的毛利水平和营收增长还不错，利亚德的品牌效应也是保持小间距毛利率的一个重要原因。
另外可喜的一点是，截至三季度末小间距电视境外营收较上年同期增长77%，美国平达营业收入中小间距电视比重也进一步提升至36%，同比增速实现78%。海外市场对小间距的接纳以及小间距的爆发都慢慢的从数据当中体现出来，也是我们觉得未来可以保证小间距仍然有一个持续的比较稳定的增长的原因之一。
文化旅游和VR体验两块业务稳定发展，符合年初预期。
2、对2020年的展望
19年年底，公司与台湾晶电签订协议，将在无锡成立合资企业，共同推动Mini LED和Micro LED显示技术在研发、生产和应用领域的发展，进一步满足国内LED市场需求。目前公司已在筹备注册，预计2020年四季度将投产。
利亚德自2017年开始投入研发Mini、MicroLED，于2019年初发布了使用巨量转移技术生产的Micro产品。经过多番论证后达到可量产状态。与台湾晶电成立的合资企业将是全球第一个可量产Mini、MicroLED的企业，对此我们充满了信心。
有研究机构认为，Micro LED的应用会对LED显示产业带来又一次创新。近年来，各显示行业巨头也纷纷加入Micro LED的研究中，也意味着对Mini、Micro方向的确认。Micro的发展将分几个阶段推进，在当前原材料良品率前提下，会先应用于背光和穿戴设备；当规模效应出现后将推出自发光的大屏显示产品。最后阶段将是全面替代现已成熟的其他显示产品。
除了在Mini、Micro LED的布局，2020年公司将大力推广会议一体机，包括针对不同尺寸会议室的显示产品及配套的小德通云视频会议系统。自2017年筹备会议室产品以来，公司已陆续推出100寸液晶会议屏，135寸LED会议屏等多个尺寸的不同产品。在当前疫情爆发多数企事业单位选择远程办公的情况下，公司的小德通云视频会议系统受到越来越多的关注和咨询。
公司为响应国家号召，也取消一切集团现场会议，并决定2月3日-9日，全体员工在家办公，远程协同，配合企业做好疫情防疫工作。同时，利亚德承诺为相关政府部门、医疗机构和企事业单位，免费提供价值超过三百万元的云视频会议产品与服务，共同抗击疫情。目前已有多地政府部门及企事业单位陆续开始部署小德通云视频会议平台。

三、投资者问题
1、电话会议这块用户量有没有大幅增加？公司对会议系统的定位？
答：疫情期间会议系统用的比较多，特别是政府需求。我们的定位是用我们不同的显示产品搭配自主研发的小德通云视频会议系统。目的是出售硬件搭配软件。

2、公司的应收账款是否有改善？
答：去年公司成立了应收账款部由专人针对应收款进行管理。经过一年调整，效果不错。

    接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年2月18日
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