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证券代码：300578                                            证券简称：会畅通讯
上海会畅通讯股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                                编号：2020-003
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	天风证券通信首席分析师 唐海清
东兴证券计算机首席分析师 王健辉
长江证券计算机首席分析师 凌润东
安信证券计算机分析师 凌晨
中信建投基金  王琦

	时间
	2020年3月1日、3日

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	路路（董事、总经理、董事会秘书）
张骋（投融资副总裁）

	投资者关系活动主要内容介绍

	Q1：此次新冠疫情对整个云视频行业影响的持续性如何？
   从历史数据看，03年非典疫情期间政府要求远程办公，同时大力投入信息化基建，使得整个传统专网视讯在之后的七八年间持续快速发展。
而当下的疫情对全社会的影响范围更广更深，很可能彻底改变从政府到大中小企业以及全行业的办公模式和工作习惯，云办公成为标配，而云视讯成为云办公和远程教育的入口。
另一方面，由于此次疫情后“新基建“的大力投入，5G，超高清和国产化的共同催化，作为办公入口之一的云视讯不论是纯SaaS或是软硬件方案，都有机会得到长期持续的发展。

Q2：未来三到五年云视频赛道的机会和市场份额如何？
如果把会议作为一个细分场景，不过是100亿的市场规模，其中80%来自硬件业务，目前国内疫情期间爆发的云视频SaaS业务还处于塑造品牌，获取用户流量的阶段，还有待后期付费转化。巨头们主要还是通过互联网的商业模式或者云硬件销售进行变现。
从全球来看，云视频硬件和软件收入大概七三开，但云业务会给硬件业务形成导流；从国内看，硬件和软件收入更接近八二开；中美云视频发展的土壤非常不同。未来三到五年内，云视频会在垂直应用上有机会呈现爆发性的增加，如智慧党建的场景有140亿的潜在规模，在双师课堂大概有三百到六百亿的规模。未来互联网巨头会覆盖大部分通用会议场景，而细分龙头有机会覆盖越来越丰富的垂直场景，面向5G做更多的行业融合应用，与巨头互为补充。

Q3：公司的研发投入情况？
从2019年上半年看，公司研发投入在9%-10%，比过去略有上升。从2020年开始，公司会进一步加大面向下一代通信网络5G的超清视频和国产化云平台，云智能硬件的研发投入。这一部分产生效益需要一定时间，但是公司长期坚定布局的方向。

Q4：公司4K云视频硬件业务的门槛如何？
公司云视频硬件业务包括两部分：云视讯摄像机和云视讯终端。就摄像机来说，按照技术难度等级从高到低依次是：广电级，会议通讯级，安防监控，消费级；会畅的云硬件业务属于第二类。至于云视讯终端，是集成了摄像机，拾音放音，音视频编解码等功能于一身的“一体机”，不但是一个“光机电”一体的工艺产品，更包含了结构ID设计，音视频编解码底层算法，声学算法，音频处理，视频处理等诸多核心技术。除了技术，参数，工艺和品控都必须做到业内领先外，得到下游头部厂商的认证，从而形成规模效应和头部效应，是很多从业者始终无法翻过的门槛。如果仅是简单组装，是无法构成长期持续的系统性优势的。
       
Q5：除了教育的双师课堂外，其他领域渗透情况？国企央企视频会议领域的渗透情况如何？
目前公司提供完整软硬件方案的只有双师课堂这一个场景，这其一是为了业务重度聚焦，其二也是避免和公司云视频硬件下游的龙头企业和互联网巨头等形成业务冲突。比如，在智慧党建方面，会畅通讯下游的合作伙伴之一已经是国内智慧党建市场的龙头，在这种场景下不需要与其产生正面竞争。
把央、国企面临着国产化全面替代，在这个改旧换新的阶段，我们力求在新旧视讯系统的兼容性方面做的最好。之前也说过，国产的云视频平台会尽快推出市场。总的来说，硬件业务，国产化业务和教育业务是会畅通讯接下来会重点关注的业务领域。
        
Q6：业绩快报里归母净利润比营收增长快的原因？
本质上讲，是数智源及其他两家公司在自主业务上的比例提升，使得毛利提升了。数智源过去有一部分是提供给垂直行业（海关、教育行业）专用的视频通讯系统，而去年开始自主产品上升，收入没有大大变化但是净利润大幅上升。另外也有有管理费用上的优化，研发人员比例上升比较多，人员增长规模控制的比较好，各项费用控制的也比较好。
但未来可能有些变化，比如短期内没有考核国产化和教育业务对利润的贡献，这部分也暂时没有给市场预期。因此未来收入增速可能略快于利润增速，主要原因还是研发投入、股权激励的费用等的影响。
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Q7：未来业务规模的战略打算？未来的净利润规模？
首先未来把自己做成标准化的产品，第二关注合作伙伴和渠道，不管是运营商，还是行业的龙头，比如教育行业中大型的集成商，或硬件业务面向的行业龙头，都会促进业务的快速增长。
简单概括，会畅通讯在体制内面向国产化业务的对标全球最好的云视讯平台；在云视频硬件业务上，逐步提升国际业务的比例，国际业务收入增长潜力十分巨大，还可以拉动品牌价值的提升，所以最终还是会把规模推向一个更高的量级。
如前面所述，净利润可能比收入规模稍微滞后一点，原因在于还在投入期。具体原因在于：（1）这两年会有员工股权激励费用发生；（2）面向超高清和国产化仍在投入期，是一个长期的方向。这方面会给市场合理的预期，让大家更多关注公司的边际变化。


谈话主要内容未涉及未公开重大信息。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2020年3月1日、3日
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BizConf Telecom Co., Ltd. 
上海会畅通讯股份有限公司











